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Общие новости розничной торговли
Общие новости
Автоматизация розницы: от кассового аппарата в "облака"? "Retail.Ru". 24 февраля 2012
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Retail.Ru 24.02.12)
Ассоциация компаний розничной торговли (АКОРТ), в рамках программы сотрудничества Общественного совета АКОРТ и Общественного совета при Министерстве сельского хозяйства России, информирует о проведении комплекса мероприятий, направленных на улучшение взаимодействия федеральных торговых сетей и сельхозпроизводителей Республики Башкортостан.
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27 февраля в Уфе состоялась ставшая уже традиционной закупочная сессия, в которой приняли участие представители крупнейших торговых сетей, входящих в АКОРТ, и более 80 сельхозпроизводителей Башкортостана. В ходе сессии был заключен ряд контрактов между производителями и сетями. 
Также вопросы сотрудничества сетей и сельхозпроизводителей обсуждались на круглом столе, который начался сразу после закупочной сессии. Представители сетей рассказали о принципах современной розничной торговли, стандартах качества продукции для эффективной работы с сетями, о взаимодействии с поставщиками – от начала переговоров до продажи продукции конечному потребителю. Также в рамках круглого стола на общественное обсуждение была представлена концепция Кодекса добросовестных практик, разработанного с целью формирования единых правил игры как для производителей, так и для торговли. 
Кодекс добросовестных практик представляет собой свод ненормативных правил (стандартов), регламентирующих взаимоотношения торговых сетей и поставщиков, а также рекомендуемых (добросовестных) практик взаимодействия между торговыми сетями и поставщиками. Основными целями Кодекса являются: 
• формирование принципа добросовестности взаимодействия при заключении и исполнении договоров между поставщиками и торговыми сетями и обеспечение баланса коммерческих интересов торговых сетей и поставщиков;
• повышение эффективности взаимодействия между торговыми сетями и поставщиками и оптимизация издержек по всей цепочке поставок;
• создание условий для соблюдения всеми участниками рынка этических правил использования рыночной силы и содействие развитию конкуренции на рынке;
• удовлетворение потребности торговых сетей и поставщиков в саморегулировании; 
• содействие в удовлетворении потребностей покупателей в качественных товарах.
Проект кодекса здесь
Круглый стол завершился подписанием отраслевого соглашения между АКОРТ и Министерством сельского хозяйства Башкортостана. Соглашение направлено на налаживание стабильного и эффективного сотрудничества торговых сетей и поставщиков сельскохозяйственной продукции Башкирии для обеспечения потребителей высококачественными продуктами питания по справедливым ценам при соблюдении общих правил конкурентного поведения на оптовом и розничном товарных рынках, а также увеличения объемов рынка высококачественной отечественной сельскохозяйственной продукции и ее эффективной реализации.
Председатель Общественного совета при Министерстве сельского хозяйства России Андрей Львович Даниленко: «Эффективная реализация отечественной сельхозпродукции в федеральных торговых сетях – это мощный инструмент обеспечения стабильности и развития рынка. Прямое взаимодействие производителей и торговых сетей через общественный совет Министерства сельского хозяйства и Ассоциации компаний розничной торговли (АКОРТ) выгодно всем участникам рынка, в первую очередь потребителям, которые в результате получают больший ассортимент натуральной отечественной продукции по объективным ценам».
Председатель Президиума Ассоциации компаний розничной торговли (АКОРТ), Президент ГК «ДИКСИ» Илья Адольфович Якубсон: «Характерной и позитивной чертой времени стало то, что участники продовольственного рынка – от сельхозпроизводителей и переработчиков до сетевых компаний – не только научились слушать и понимать позиции друг друга, но и перешли к конкретным практическим шагам, формирующим новую культуру общения и конструктивное взаимодействие всех участников цепочки «от поля до прилавка» и создающим стабильную основу повышения конкурентоспособности и востребованности российских продуктов».

Для справки: Название компании: Ассоциация компаний розничной торговли (АКОРТ) Регион: Москва Адрес: 109029, Россия, Москва, ул. Средняя Калитниковская, д.28, стр.4 Вид деятельности: Розничная торговля Телефоны: (495)6628482 E-Mail: info@acort.ru Web: http://www.acort.ru (INFOLine, ИА (по материалам компании) 27.02.12)
Продавцы против инноваций. "Эксперт". №8 2012
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Эксперт 27.02.12)
Государственное регулирование
От 21 и старше. "Новые Известия". 27 февраля 2012
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Новые Известия 27.02.12)
Отраслевое мероприятие
С 27 февраля на официальном сайте первых в истории российского ритейла выборов Команды мечты Retailer Dream Team 2012 будет проходить голосование.
С 27 февраля на официальном сайте первых в истории российского ритейла выборов Команды мечты Retailer Dream Team 2012 dreamteam.retailer.ru будет проходить голосование, во время которого избиратели смогут отдать свои голоса за лучших по их мнению кандидатов в 12 заявленных номинациях. Голосование продлится до 4 марта. В это же время на сайте Retailer.RU продолжится агитация кандидатов в Команду мечты. Агентство INFOLine выступает в качестве информационного партнера проекта.
Напоминаем, что 24 февраля - последний день подачи заявки на участие в выборах. Успевайте выдвигать свои кандидатуры или кандидатуры своих коллег! Помните, что в этих честных и открытых выборах может принять участие любой профессионал розничного рынка. Среди открытых вакансий - генеральный директор, финансовый директор, коммерческий директор, операционный директор, коммерческий директор, директор по развитию, директор по ИТ, директор по франчайзингу, директор по СТМ, директор по маркетингу, директор по PR, директор по персоналу, директор по безопасности. 
По итогам голосования на сайте Retailer Dream Team топ-менеджеры, набравшие самое большее количество голосов, войдут в Команду мечты, а их ближайшие конкуренты, не добравшие баллы, — в тройку лидеров в каждой из номинаций. 
Итоги выборов и состав Retailer Dream Team будут представлены 27 марта в Москве на специальной вечеринке в рамках форума Russian Retail Forum и опубликованы в журнале "Retailer magazine. Владельцам и топ-менеджерам №1(24)".
Выбери своего кандидата! Создай Команду мечты российского ритейла! 
Присоединяйся к Команде мечты на Facebook и следи за предвыборной агитацией кандидатов. (INFOLine, ИА (по материалам компании) 24.02.12)
13-17 февраля 2012 года в ЦВК Экспоцентр проходила 19-я Международная выставка продуктов питания, напитков и сырья для их производства "Продэкспо".
Одним из информационных партнеров мероприятия выступил журнал "Продвижение продовольствия. Prod&Prod".
Экспозиция "Продэкспо-2012" стала рекордной за всю историю проведения выставки. На площади свыше 102 тысяч кв. м свои достижения продемонстрировали 2100 компаний со всего мира. На выставке были представлены: молочная, мясная продукция, морепродукты, хлебобулочные и кондитерские изделия, алкогольные и безалкогольные напитки, консервированная продукция, овощи и фрукты, чай, кофе, бакалея и так далее. На мероприятии присутствовали участники из 55 стран, среди которых Италия, Испания, Греция, Франция, Германия и другие.
Несмотря на то, что государства Европы переживают в настоящее время экономические трудности, иностранные производители считают участие в российской выставке одним из обязательных условий дальнейшего развития и выхода из кризиса. Особенно убедительно подобные настроения продемонстрировали Греция, Италия, Испания, представившие впечатляющие национальные экспозиции. Меньшую активность, по сравнению с прошедшей в сентябре 2011 года выставкой WorldFood, проявил Китай, который, тем не менее, считает российский рынок одним из наиболее приоритетных.
Весьма заметными были и стенды отечественных производителей, которые не только демонстрировали свою продукцию и устраивали дегустации, но и организовывали промо-акции для обеспечения более обширного охвата посетителей и как следствие - узнаваемости марки в дальнейшем на прилавках магазинов. Например, подобную акцию провела компания "Акконд" (Чебоксары), продукция которой получила награды в конкурсе "Лучший продукт", проходившем под эгидой Министерства сельского хозяйства РФ. Кроме того, в числе лауреатов конкурса – компании "Экопродукт", "Баскин Роббинс", "Увелка" и другие.
Кроме работы непосредственно на стендах, многие делегации проводили в рамках выставки собственные деловые тематические мероприятия по проблемам отдельных отраслей пищевой промышленности. Например, компания "Русьмаркетинг", представляющая интересы немецких производителей в России, организовала семинар, посвященный немецким традициям производства сыра и способам работы с этим продуктом. В посольстве Польши состоялся прием для польских поставщиков и российских оптовых компаний; на греческом стенде Послом греческого вина в России Биссо Атанасовым был проведен семинар с дегустацией греческих вин.
Много внимания участников "Продэкспо-2012" привлек VII Всероссийский АлкоКонгресс (Конгресс региональных дистрибьюторов алкоголя), посвященный проблемам алкогольного рынка и вопросам государственного регулирования. Кроме того, состоялась премьера проекта "Вино из России" (организатор – аналитическая группа АлкоЭксперт), который представил лучшие вина известных винодельческих регионов нашей страны – Краснодарского края, Ростовской области, Дагестана и ряда других.
Большинство мероприятий официальной деловой программы "Продэкспо-2012" были организованы Конгрессно-Выставочной Компанией "Империя", эксклюзивным партнером которой является журнал "Продвижение продовольствия. Prod&Prod". Главное среди них - VII Всероссийский Торговый Форум, число участников которого превысило 1000 человек. Его конференционная часть была посвящена вопросам работы с торговыми сетями, рыночным прогнозам на 2012 год, позволяющим поставщикам выработать стратегию развития на ближайшее время.
Кроме того, в рамках форума прошел Центр Закупок Сетей. В нем приняли участие 480 производителей и дистрибьюторов и 120 представителей торговых сетей, среди которых - X5 Retail Group, Дикси, Лента, Метро Кеш энд Керри, Вестер, СПАР и другие. Одним из новых мероприятий подобного формата стал Центр Закупок Сетей по собственным торговым маркам, на котором производители предложили свою продукцию 90 руководителям направлений "Собственные Торговые Марки" из 46 международных, федеральных и региональных розничных сетей. Участники мероприятия пришли к выводу, что рынок СТМ в России находится в начале своего развития, поэтому его перспективы весьма впечатляющи.
В рамках Центра Закупок Сетей журнал "Продвижение продовольствия. Prod&Prod" продолжил акцию по расширению круга читателей среди производителей и представителей сетевой розницы. Всем участникам форума был вручен новый номер издания, а также годовой подписной сертификат, причем Светлана Фризоргер, куратор подписной программы, отметила высокий интерес представителей продовольственного бизнеса к журналу и информации на его страницах.
Другое заметное событие деловой программы выставки, организованное КВК "Империя", - VI Всероссийский форум "Бренд становится хитом. Технологии XXI века", посвященный современным маркетинговым трендам и решениям в продовольственной сфере. В рамках форума прошла конференция "Рынок продуктов питания России-2012" (организованная совместно с РосБизнесКонсалтинг), участники которой имели возможность узнать результаты новейших исследований различных отраслей продовольственного рынка.
Еще одно мероприятие, проведенное КВК "Империя", - конкурсы "Выбор сетей" и "Инновационный продукт "Продэкспо-2012". 270 закупщиков из 120 розничных сетей выбрали 91 продукта-победителя, которые, по их мнению, имели бы самые высокие продажи на полках сетей. Также конкурсная комиссия вручила 39 золотых и 19 серебряных медалей в номинациях "Инновация в составе", "Инновация в упаковке", "Инновация в удобстве потребления", "Инновация в технологии"
Награды производителям вручили Татьяна Пискарева, руководитель дирекции выставок пищевой промышленности ЗАО "Экспоцентр". Кроме того, победители конкурса получили награды от информационного партнера КВК "Империя", журнала "Продвижение продовольствия. Prod&Prod", - годовые подписные сертификаты, а также право использовать доступный и крупномасштабный электронный информационный ресурс издания - его сайт www.habeas.ru для проведения своих пиар- акций . Каждый из номинантов конкурса получил право размещения своих пресс-релизов в новостной ленте сайта.
Редакция журнала "Продвижение продовольствия. Prod&Prod" принимала самое активное участие во всех мероприятиях "Продэкспо-2012", не только с целью узнаваемости издания, расширения читательской аудитории и привлечения продовольственного бизнеса к сотрудничеству, но и для обеспечения максимального распространения рекламных предложений клиентов журнала, размещенных в январском номере. С этой целью его тираж был значительно увеличен, а на выставке и ее мероприятиях было распространено около восьми тысяч экземпляров.
Результаты подобной работы будут опубликованы в следующем номере журнала, выход которого запланирован на март 2012 года. Кроме того, редакция не собирается останавливаться на достигнутом: номер, который выйдет в марте, будет распространяться на 16-й Международной специализированной выставке Интерфуд в Санкт-Петербурге (3-5 апреля 2012 года), а также на IX Антикризисном Торговом Форуме с Центром Закупок Сетей, считающемся главной площадкой для работы поставщиков с розничными сетями, который состоится в апреле 2012 года в Москве, в Центре Международной Торговли. С помощью этих мер редакция издания планирует добиться еще большего внимания бизнес-сообщества к материалам журнала и к рекламным предложениям его партнеров. (INFOLine, ИА (по материалам компании) 28.02.12)
На сайте проекта Retailer Dream Team 2012 стартовало голосование за лучших топ-менеджеров российского ритейла - кандидатов в Команду мечты.
На сайте проекта Retailer Dream Team 2012 стартовало голосование за лучших топ-менеджеров российского ритейла - кандидатов в Команду мечты. Оно продлится до 4 марта. Проголосовать может каждый интернет-пользователь, предварительно авторизовавшийся на dreamteam.retailer.ru с помощью своих логин/паролей на Retailer.RU или Facebook.
Один избиратель может отдать свой голос за одного кандидата в каждой из 12 номинаций на сайте 
Retailer Dream Team. Среди открытых вакансий - генеральный директор, финансовый директор, коммерческий директор, операционный директор, коммерческий директор, директор по развитию, директор по ИТ, директор по франчайзингу, директор по СТМ, директор по маркетингу, директор по PR, директор по персоналу, директор по безопасности.
В этот же период — с 27 февраля по 4 марта - на сайте Retailer.RU продолжится агитация кандидатов в Команду мечты.
По итогам голосования на сайте Retailer Dream Teamтоп-менеджеры, набравшие самое большее количество голосов, войдут в Команду мечты, а их ближайшие конкуренты, не добравшие баллы, — в тройку лидеров в каждой из номинаций.
Итоги выборов и состав Retailer Dream Team будут представлены 27 марта в Москве на специальной вечеринке в рамках форума Russian Retail Forum и опубликованы в журнале 
"Retailer magazine. Владельцам и топ-менеджерам №1(24)"
Выбери своего кандидата! Создай Команду мечты российского ритейла! 
Присоединяйся к Команде мечты на Facebook и следи за предвыборной агитацией кандидатов. (INFOLine, ИА 28.02.12)
Региональные новости
По данным Красноярскстата, в 2011 году оборот розничной торговли в Красноярске вырос на 6,6% по отношению к 2010 году.
Населению города продано потребительских товаров на 205,9 млрд рублей.
В общем объеме продаж по краю доля оборота розничной торговли Красноярска составила 57,1%. На непродовольственные товары при этом пришлось 56,7% в общем объеме розничного оборота, на 8,6% больше, чем в 2010 году.
При этом объем продажи пищевых продуктов, включая напитки, и табачные изделия достиг 89,1 млрд рублей, и увеличился по сравнению с предыдущим годом на 4,3%. (Сибирское Агентство Новостей 27.02.12)
Розничная торговля продуктами питания и торговые сети FMCG
Общие новости о товарах сегмента FMCG
В Сургуте состоялась выездная сессия Союза независимых сетей.
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Сибирские морозы не помешали проведению выездной сессии Союза независимых сетей по обмену опытом. На этот раз принимающей стороной выступила одна из быстрорастущих сетей Восточной Сибири – РОСТ (г. Сургут).
Открытый обмен опытом между участниками объединения – одно из важнейших преимуществ Союза независимых сетей. Практически каждая из 56 сетей Союза располагает уникальным опытом, собственными практиками, многие из которых успешно экстраполируются на другие независимые сети.
Организатор первой в 2012 году сессии по обмену опытом – Торговая сеть «РОСТ» из г. Сургута обладает серьезным опытом девелопмента и запуска торговых объектов крупного формата. На сегодняшний день, РОСТ, лишь в 2008 г. вышедший на рынок ритейла, располагает 4 торговыми точками: двумя супермаркетами, гипермаркетом и крупным торговым центром общей площадью более 7 тыс. м2. Среднее количество покупателей торговой сети за 2011 год более 8 200 человек в день. Торговая сеть представляет покупателям максимальный ассортимент продовольственных и непродовольственных товаров.
Одной из центральных тем встречи стало магазиностроение, в частности, особенности строительства и реконструкции помещений для формата «гипермаркет». Такой опыт имеет большое значение для независимого ритейла, ввиду активности федеральных сетей именно в направлении открытия гипермаркетов.
Также на встрече были рассмотрены темы:
• Оборудование новых магазинов и другие вопросы магазиностроения
• Презентация Собственного производства
• Программное обеспечение S-Market (аналитический модуль BI)
• Консолидация торговых сетей в Сургуте
Помимо этого, на встрече были представлены презентации деятельности Союза независимых сетей России и Федерального закупочного Союза «Система Т3С». Завершил встречу дружеский турнир по бильярду. 

Для справки: Название компании: Союз независимых сетей России (Союз НСР) Регион: Москва Адрес: 125315, Россия, Москва, Ленинградский пр-т, д.72, стр.4 Вид деятельности: Розничная торговля Телефоны: (495)7871522 Факсы: (495)7871522 E-Mail: info@smsr.ru Web: http://www.smsr.ru (INFOLine, ИА (по материалам компании) 27.02.12)
Региональные новости о товарах сегмента FMCG
Депутаты одобрили предложение Губернатора Санкт-Петербурга об ограничении розничной продажи алкоголя с 21 часа до 9 часов.Заседание комитета по законодательству, 24 февраля2012 г.
Сформирован проект повестки дня заседания Законодательного Собрания Санкт-Петербурга на 29 февраля 2012 года.
Собранию рекомендовано принять в первом чтении проект Закона "О внесении изменений в некоторые законы Санкт-Петербурга и признании утратившими силу некоторых законов Санкт-Петербурга", внесенный Губернатором Санкт-Петербурга в первоочередном порядке. В законопроекте уточняются полномочия Правительства СПб в области производства и оборота этилового спирта, алкогольной и спиртосодержащей продукции. Кроме того, в проекте предлагается установить дополнительное ограничение времени продажи розничной алкогольной продукции в Санкт-Петербурге с 21 часа до 9 часов. При этом данное ограничение не будет применяться в отношении пива и напитков, изготавливаемых на основе пива, до 1 июля 2012 года, а в отношении пива и напитков, изготавливаемых на основе пива, с содержанием этилового спирта пять и менее процентов объема готовой продукции, до 1 января 2013 года (до момента признания алкогольной продукцией в соответствии с нормами федерального законодательства).
Комитет рекомендовал Собранию не преодолевать вето Губернатора СПб на Закон "О внесении изменения в Закон Санкт-Петербурга "Об административных правонарушениях в Санкт-Петербурге". (Законодательное Собрание Санкт-Петербурга 24.02.12)
Соглашение "О фиксированных розничных ценах на социально-значимые продукты питания" сроком на один год подписано между министерством сельского хозяйства и продовольствия Хабаровского края и компанией "Невада-Восток".
Оно будет действовать в течение года. Стороны надеются, что мера окажется действенной и подобные соглашения будут подписаны и с другими крупными торговыми сетями.
Как уточнили в пресс-службе Правительства Хабаровского края, розничная наценка на такие продукты питания как рыба, крупа, молоко, яйцо будет составлять от 10 до 15%. Руководитель "Невада-Восток" Юрий Егоров подчеркнул, что компания будет строго придерживаться установленных рамок. Кроме того заверил, что теперь первоочередное внимание руководство предприятия будет уделять качеству поставляемой продукции. 
По словам предпринимателя, каждая партия товара будет отправляться на экспертизу. В первую очередь вредные вещества будут искать в овощах и фруктах, поставляемых из-за рубежа. Проверке качества подвергнут и товары от местных производителей: мясо, молоко, вино-водочные изделия. 
Как отметил заместитель министра сельского хозяйства и продовольствия, соглашение о фиксированных розничных ценах на социально-значимые продукты питания - только начало. Документ даст возможность привлекать продавцов к ответственности. В дальнейшем подобные меры будут приняты в отношении владельцев оптовых баз, где происходит накрутка, и поставщиков. (Байкал24 25.02.12)
Алкоголь в Подмосковье подорожал за 2011 год на 10% .
Минимальный продовольственный набор в Московской области подорожал за прошлый месяц на 0,9% и стал стоить две тысячи 434 рубля. Особенно бойко на общем фоне прибавил в цене алкоголь – по сравнению с январём прошлом года спиртные напитки подорожали на 10%. 
Довольно быстро, как подсчитали в Мособлстате, росли цены на рыбу и молоко: подорожание составило семь процентов. Хлебобулочные изделия стали дороже на 6,2%, масло, мясо и макароны – на 6%.
С другой стороны, некоторые продовольственные позиции сильно потеряли в стоимости: овощи, к примеру, подешевели на 35%, а сахар – на 30%. Также снизилась стоимость картофеля. 
Размер минимальной зарплаты в Подмосковья установлен на уровне девяти тысяч рублей. В прошлом года МРОТ впервые превысила планку прожиточного минимума. (ЦентрИнформ 24.02.12)
"Цимлянские вина" начинают экспансию на рынок Северо - Запада РФ.
Открытое акционерное общество "Цимлянские вина" объявляет о выходе на рынок Северо-Западного федерального округа РФ. Продукция компании уже появилась во всех крупных торговых сетях Петербурга и Архангельска, до конца года географию продаж дополнят Псковская, Новгородская, Мурманская и Вологодская области, а также Республика Карелия.
Согласно принятой стратегии развития в Северо-Западном федеральном округе, базовой площадкой продаж продукции ОАО "Цимлянские вина" выбран Санкт-Петербург. На сегодня уже достигнуты договоренности и производятся отгрузки продукции в торговые сети крупнейших ритейлеров северной столицы: "Лента", "Окей", Х5 Retail ("Карусель", "Перекресток", "Пятерочка"), а также магазины федеральных сетей "МЕТРО Кэш энд Керри Россия" и "Ашан". Продажи цимлянских вин стартовали также и в локальных сетях, таких, как "Ароматный мир", "Ленд", "Морковь", "РеалЪ", "Призма", "Пловдив" и других. Сотрудничество с ними осуществляется как напрямую, так и с помощью выбранных дистрибьюторов – компании "Норд-Вест", "Бастион-Нева" и петербургский филиал ООО "Лотос-Ленд". Жителям Северо-Запада России предложен федеральный ассортимент компании: шампанские, выдержанные, сортовые игристые вина, а также премиальная линейка, включающая, в том числе и знаменитую "Казачку" (красное сладкое игристое вино географического указания "Красное сладкое игристое, приготовленное старым казачьим способом"). 
Ценообразование в северо-западном регионе производится на основе единой торговой политики на территории Европейской части РФ. Таким образом, средняя цена на полке не отличается от московской или любой региональной в рамках указанного ареала и может корректироваться исходя из конкурентной среды и наценки розничных сетей. 
Расширение присутствия на вновь осваиваемом рынке будет подкрепляться активной трейд-маркетинговой программой, рассчитанной на максимальный охват целевой аудитории продукта.
"Петербуржцам и жителям северо-запада России мы предложили максимально полный ассортимент продукции компании. В Петербурге большой упор и ставку мы делаем на нашу ретро-серию игристых вин, как по вкусу, так и по внешнему виду бутылки максимально, на наш взгляд, соответствующих вкусовым пристрастиям и эстетическому восприятию жителей Северной столицы. Мы рассчитываем также и на то, что качество цимлянских вин по достоинству оценят и жители всего северо-западного региона", - сообщил директор по продажам ОАО "Цимлянские вина" Владимир Мартынов.
Он отметил, что освоение рынка Северо-Западного федерального округа осуществляется в соответствии с принятой стратегией экспансии в российские регионы, предусматривающей кратное расширение дистрибьюторской сети и географии розничных продаж в федеральных и региональных ритейловых сетях, с одновременным увеличением ассортимента продаваемой продукции.
ОАО "Цимлянские вина" - крупнейший производитель шампанских и игристых вин на Дону; единственная компания в мире, использующая в производстве все существующие виды шампанизации. Компания выпускает более 60 наименований продукции, в число которой входит шампанское, коньяк, игристые и тихие вина; является эксклюзивным производителем красного сладкого вина, приготовленного по казачьему рецепту из аборигенных сортов винограда, признанного историческим достоянием всероссийского масштаба. Продукция ОАО "Цимлянские вина" удостоена более чем 200 наград, среди которых 16 Гран-При и 82 золотых медали.
В 2011 году предприятие отметило 225-летие цимлянских вин. ( АлкоЭксперт 27.02.12)
Как хабаровскому производителю попасть на местную полку. "Золотой Рог". № 7 2012
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Золотой Рог 24.02.12)
Покупатели Приморья вновь вернулись в супермаркеты. "Золотой Рог". № 7 2012
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Золотой Рог 24.02.12)
Новости о торговой сети "Billa"
Решение по ходатайству ООО «БИЛЛА Риэлти» и ООО «БИЛЛА».
В соответствии со статьями 28, 33 Федерального закона от 26.07.2006 № 135-ФЗ «О защите конкуренции» Федеральной антимонопольной службой рассмотрено ходатайство группы лиц в составе ООО «БИЛЛА Риэлти» (место нахождения: 111555, г. Москва, ул. Прокатная, д. 2; основной вид деятельности - финансовый лизинг) и ООО «БИЛЛА» (место нахождения: 111555, г. Москва, ул. Прокатная, д. 2; основной вид деятельности - розничная торговля в неспециализированных магазинах) о приобретении в совокупности 100% долей в уставном капитале ООО «ДМОС» (место нахождения: 123317, г. Москва, Пресненская набережная, д. 10; основной вид деятельности - розничная торговля в неспециализированных магазинах преимущественно пищевыми продуктами, включая напитки, и табачными изделиями) и принято решение об удовлетворении данного ходатайства. (INFOLine, ИА (по материалам Федеральной антимонопольной службы) 27.02.12)
Новости о торговой сети "X5 Retail Group N.V."
В столице откроется супермаркет без кассиров. "Известия". 23 февраля 2012
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Известия 23.02.12)
Новости о торговой сети "Бахетле"
В рамках II Форума Производителей и Ритейлеров "Собственная Торговая Марка - 2012" компания "Бахетле" стала победителем в рейтинге Infoline Private Label Profi "За долю в обороте".
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Эксперты отметили качество и планомерное расширение линейки товаров "Бахетле". Продукция собственной торговой марки - это рыбные, кондитерские изделия, орехи, сухофрукты, промышленные товары, удовлетворяющие основным критериям качества и при этом - доступные по цене. Товары, с логотипом "Бахетле" на этикетке проходят контроль в собственной аккредитованной лаборатории. Наши покупатели часто делают выбор в пользу продукции собственной торговой марки, поэтому их ассортимент постоянно расширяется, исходя из запросов потребителей.

Для справки: Название компании: Бахетле-1, ООО (Торговая сеть Бахетле) Адрес: 420029, Россия, Казань, ул.Павлюхина, 57 Вид деятельности: Розничная торговля Телефоны: (843)5377600 Факсы: (843)5377649 (843)5377689 E-Mail: info@bahetle.ru Web: http://www.bahetle.com Руководитель: Латыпова Муслима Хабриевна, генеральный директор (INFOLine, ИА (по материалам компании) 25.02.12)
Новости о торговой сети "Дикси"
Группа Компаний "ДИКСИ" объявляет о росте выручки за январь 2012 года на 31,1% в рублях.

[image: image14.emf]Группа Компаний "ДИКСИ" (РТС, ММВБ: DIXY) - одна из ведущих российских компаний, занимающихся розничной торговлей продуктами питания и товарами повседневного спроса -объявляет о росте консолидированной выручки (включая выручку Группы Компаний "Виктория" с момента приобретения 15 июня 2011 года) за январь 2012 года на 88,2% в рублях (79,7% в долл. США), и о росте выручки по основному формату магазинов у дома "ДИКСИ" на 31,1% в рублях (25,2% в долл. США) по сравнению с аналогичным периодом прошлого года.1, 2
За январь 2012 года Компания открыла 8 новых магазинов у дома "ДИКСИ". По состоянию на 31 января 2012 года под управлением находилось 1 126 магазинов, включая 1 076 магазинов у дома, 31 супермаркет, 18 компактных гипермаркетов и 1 магазин "cash&carry".
Общая выручка ГК "ДИКСИ" за январь 2012 года составила 11,0 млрд. рублей (347,6 млн. долл. США).3
Рост общей консолидированной выручки ГК "ДИКСИ" (включая выручку Группы Компаний "Виктория" с момента приобретения 15 июня 2011 года) за январь 2012 года составил 88,2% в рублях (79,7% в долл. США) по сравнению с аналогичным периодом прошлого года.3
Рост общей выручки pro-forma ГК "ДИКСИ" (включая выручку Группы Компаний "Виктория" с начала прошлого 2011 года) за январь 2012 года составил 17,8% в рублях (12,5% в долл. США) по сравнению с аналогичным периодом прошлого года.3
Выручка за январь 2012 года основного формата магазинов у дома "ДИКСИ" составила 6,6 млрд. рублей (209,0 млн. долл. США), причем прирост выручки составил 31,1% в рублях (25,2% в долл. США) по сравнению с аналогичным периодом прошлого года.
1. Значение выручки является неаудированной оценкой Компании на основании управленческой отчетности.
2. Все значения выручки, приведённые в настоящем пресс-релизе, не включают налог на добавленную стоимость (НДС).
3. Общая выручка включает розничную выручку и другие доходы.
1. Консолидированная выручка ГК "ДИКСИ" по форматам (включая выручку ГК "Виктория" с момента приобретения 15 июня 2011 года)
По итогам января 2012 года по сравнению с аналогичным периодом 2010 года:
- Розничная выручка формата "магазин у дома" выросла на 70,5% в рублях (62,8% в долл. США) и составила 8,6 млрд. рублей (271,8 млн. долл. США).
- Розничная выручка формата супермаркет выросла на 713,8% в рублях (676,9 % в долл. США) и составила 1,4 мрд. рублей (45,6 млн. долл. США).
- Розничная выручка формата гипермаркет выросла на 31,5% в рублях (25,5 % в долл. США) и составила 769 млн. рублей (24,4 млн. долл. США).
- Розничная выручка магазина "cash&carry" (консолидирован только в 2011 году) составила 68 млн. рублей (2,2 млн. долл. США).
- Консолидированная выручка от прочих операций ГК "ДИКСИ", включая доходы от субаренды и оптовых продаж, увеличилась на 217,6% в рублях (203,2 % в долл. США) и составила 144,3 млн. рублей (3,6 млн. долл. США).
2. Выручка ГК "ДИКСИ" pro-forma по форматам " (включая выручку ГК "Виктория" с начала прошлого 2011 года)
По итогам января 2012 года по сравнению с аналогичным периодом 2011 года:
- Розничная выручка формата "магазин у дома" выросла на 17,3% в рублях (12,0% в долл. США)
и составила 8,6 млрд. рублей (272 млн. долл. США).
- Розничная выручка магазинов "ДИКСИ" выросла на 31,1% в рублях (25,2% в долл. США) и составила 6,6 млрд. рублей (209 млн. долл. США)
- Розничная выручка магазинов "Квартал/Дешево/Семейная копилка" понизилась на 13,1% в рублях (17,1% в долл. США) и составила 2,0 млрд. рублей (63 млн. долл. США).
- Розничная выручка формата супермаркет выросла на 16,2% в рублях (10,9% в долл. США) и составила 1,4 млрд. рублей (46 млн. долл. США)
- Розничная выручка супермаркетов "Виктория" выросла на 16,7% в рублях (11,4% в долл. США) и составила 1,2 млрд. рублей (39 млн. долл. США)
- Розничная выручка супермаркетов "МИНИМАРТ" выросла на 12,8% в рублях (7,7% в долл. США) и составила 199 млн. рублей (6 млн. долл. США).
- Розничная выручка формата гипермаркет (магазины "МЕГАМАРТ") выросла на 31,5% в рублях (25,5% в долл. США) и составила 769 млн. рублей (24 млн. долл. США).
- Розничная выручка магазина "cash&carry" "КЭШ" понизилась на 10,7% в рублях (14,8% в долл. США) и составила 68 млн. рублей (2 млн. долл. США).
- Выручка pro-forma от прочих операций ГК "ДИКСИ", включая доходы от субаренды и оптовых продаж, увеличилась на 18,6% в рублях (13,2% в долл. США) и составила 114 млн. рублей (4 млн. долл. США).
Для перевода рублей в доллары США использовались следующие курсы валюты:
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4. Курс валюты является средним за период, вычислен на основании официального ежедневного курса Центрального Банка РФ.
Ключевые показатели по итогам января 2012 года
1. КОНСОЛИДИРОВАННАЯ ВЫРУЧКА ГК "ДИКСИ" (ВКЛЮЧАЯ ВЫРУЧКУ ГК "ВИКТОРИЯ" С МОМЕНТА ПРИОБРЕТЕНИЯ 15 ИЮНЯ 2011 ГОДА)
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2. ВЫРУЧКА PRO-FORMA ГК "ДИКСИ" (ВКЛЮЧАЯ ВЫРУЧКУ ГК "ВИКТОРИЯ" С НАЧАЛА ПРОШЛОГО 2011 ГОДА)
	в тысячах рублей
	январь 2011
	январь 2012
	д%

	Магазины у дома
	7 301 480
	8 566 012
	17,3%

	ДИКСИ
	5 023 196
	6 586 782
	31,1%

	Квартал/Дешево/Копилка*
	2 278 284
	1 919 230
	-13,15

	Супермаркеты
	1 237 703
	1 437 601
	16,2%

	Виктория
	1 061 057
	1 238 335
	16,7%

	Минимарт
	176 646
	199 265
	12,8%

	Гипермаркеты
	 
	 
	 

	Мегамарт
	584 956
	769 050
	31,5%

	Cash&carry
	 
	 
	 

	КЭШ
	76 269
	68 111
	-10,7%

	Прочие
	 
	 
	 

	 
	96 360
	114 316
	18,6%

	ИТОГО
	9 296 767
	10 955 090
	17,8%


	в тысячах долл. США
	январь 2011
	январь 2012
	д%

	Магазины у дома
	242 691
	271 797
	12,0%

	ДИКСИ
	166 964
	208 997
	25,2%

	Квартал/Дешево/Копилка*
	75 727
	62 800
	-17,1%

	Супермаркеты
	41 140
	45 615
	10,9%

	Виктория
	35 268
	39 292
	11,4%

	Минимарт
	5 871
	6 323
	7,7%

	Гипермаркеты
	 
	 
	 

	Мегамарт
	19 443
	24 402
	25,5%

	Cash&carry
	 
	 
	 

	КЭШ
	2 535
	2 161
	-14,8%

	Прочие
	 
	 
	 

	 
	3 203
	3 627
	13,2%

	ИТОГО
	309 012
	347 602
	12,5%
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Количество открытий магазинов
	 
	1 мес. 2011
	1 мес. 2012**
	А%

	Магазины у дома
	 
	 
	 

	ДИКСИ
	1
	8
	700%

	ДИКСИ (ребрендинг Кварталов)
	--
	--
	--

	Квартал/Дешево
	--
	--
	--

	Супермаркеты
	 
	 
	 

	Виктория
	--
	--
	--

	Минимарт
	--
	--
	--

	Гипермаркеты
	 
	 
	 

	Мегамарт
	--
	--
	--

	Cash&carry
	 
	 
	 

	КЭШ
	--
	--
	--

	ИТОГО
	1
	8
	700%


* За период с 01.01.2011 по 31.01.2011 были закрыты 1 ДИКСИ и 1 Квартал 
**За период с 01.01.2012 по 31.01.2012 был закрыт 1 ДИКСИ.

Для справки: Название компании: Дикси Групп, ОАО (Торговая сеть Дикси) Регион: Москва Адрес: 119361 Москва, ул. Б. Очаковская, д.47 А стр.1 Вид деятельности: Розничная торговля Телефоны: (495)9331450 Факсы: (495)9330259 E-Mail: pr@dixy.ru Web: http://www.dixy.ru Руководитель: Илья Адольфович Якубсон, Президент (INFOLine, ИА (по материалам компании) 28.02.12)
Новости о торговой сети "Магнит"
Застройщика гипермаркета "Магнит" оштрафовали за строительство без разрешения.
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Омский арбитраж оштрафовал на 50 тыс. застройщика первого в Омске гипермаркета "Магнит", расположенного на Левом берегу Омска. Как выяснилось, у краснодарской компании "Тандер" не было разрешения на строительство торгово-развлекательного комплекса в Омске. На сегодняшний день строительство гипермаркета "Магнит" почти завершено.
По информации арбитражного суда Омской области, первая проверка строящегося на пересечении бульвара Архитекторов и проспекта Комарова здания торгово-развлекательного комплекса "Магнит" прошла еще в июле 2011 года. Тогда Госжилстройнадзор выяснил, что заказчик гипермаркета краснодарское ЗАО "Тандер" не имеет разрешения на строительство. Компанию обязали до 16 ноября 2011 года устранить нарушения. Однако нарушения в срок устранены не были. 
Госжилстройнадзор в начале декабря обратился в омский арбитраж с требованием привлечь ЗАО "Тандер" к административной ответственности. В итоге суд назначил застройщику наказание в виде штрафа в размере 50 тыс. рублей. При этом строительство гипермаркета приостановлено не было.
Как сообщает Омский портал недвижимости, сейчас в Омске открыты более 40 магазинов самообслуживания формата "у дома" под маркой "Магнит". Магазин на пересечении бульвара Архитекторов и проспекта Комарова – это первый гипермаркет "Магнит" в Омске. Планируется, что гипермаркет откроется в текущем году. Сейчас здание торгово-развлекательного комплекса почти готов. (superomsk.ru).

Для справки: Название компании: Тандер, ЗАО (управляющая компания сети магазинов Магнит) Адрес: 350072, Россия, Краснодарский край, Краснодар, ул. Солнечная, д. 15/5 Вид деятельности: Розничная торговля Телефоны: (861)2109810 (800)2009002 Факсы: (861)2109810 E-Mail: info@gw.tander.ru Web: http://www.magnit-info.ru Руководитель: Помбухчан Хачатур Эдуардович, Председатель совета директоров; Галицкий Сергей Николаевич, Генеральный директор (27.02.12)
Новости о торговой сети "Мария РА"
В г. Кемерово открылся новый магазин "Мария-Ра".
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Приглашаем Вас совершить покупки в магазине "Мария-Ра" по адресу: г.Кемерово, ул. Терешковой, 42.

Для справки: Название компании: Мария-Ра Адрес: 656099, Барнаул ул. Мерзликина, д.5 Вид деятельности: Торговые сети FMCG Телефоны: (3852)223444 (3852)223434 E-Mail: partner@maria-ra.ru Web: http://www.maria-ra.ru Руководитель: Ракшин Александр Федорович, генеральный директор (20.02.12)
Презентация пшеничной цельнозерновой муки "Житница" от зернопереработчика "ПАВА" прошла в торговой сети "Мария-ра".
Компания "ПАВА" продолжает активно проводить маркетинговую политику, нацеленную на поддержание имиджа авторской разработки своих специалистов - муки ТМ "Житница", привлечения к ней новых потребителей и увеличения объемов продаж этой продукции. 
Так, крупнейший зернопереработчик Сибири и Дальнего Востока выступил одним из спонсоров празднования Масленицы, прошедшего в торговой сети "Мария-ра". Незабываемый праздник проводов зимы и встречи весны прошел 26 февраля в одном из магазинов данной торговой сети в г. Барнауле. В рамках этого мероприятия состоялась презентация пшеничной цельнозерновой муки "Житница" и дегустация свежевыпеченных из нее блинчиков. 
В магазине торговой сети "Мария-ра" была организована стойка с фасованной в двухкилограммовую упаковку цельнозерновой мукой "Житница", а промоутер консультировал посетителей магазина по этой продукции и особенностям приготовления выпечки из нее. Каждый желающий получил в подарок яркий красочный буклет с рецептурой приготовления из "Житницы" масленичных, фаршированных, сырных, сметанных блинчиков, а также традициями празднования масленичной недели. Тем, кто совершал покупку этой муки, дополнительно дарили сувенирную продукцию с логотипом "Житница". 
Как отмечают специалисты компании "ПАВА", презентация муки ТМ "Житница" показала, что у этой продукции появился постоянный покупатель, а новые потребители проявляли к ней большой интерес, охотно покупали этот товар. Посетители магазина, которые уже неоднократно приобретали "Житницу", ее хвалили и демонстрировали хорошее знание особенностей этой муки. 
В этот день около магазина "Мария-ра" работали игровые площадки. На одной из них компания "ПАВА" провела конкурс – бег в мешках. Его участники бегали наперегонки, надев на ноги мешки с логотипом "Житница", и получили заряд бодрости и множество положительных эмоций. 
Мелкофасованная мука ТМ "Житница", а также мука и крупы ТМ "Алтай-Батюшка" от компании "ПАВА" пополнили корзину с призами, которые вручили победителям по итогам всех конкурсов, прошедших в рамках масленичных гуляний в торговой сети "Мария-ра". (INFOLine, ИА (по материалам компании) 27.02.12)
Новости о торговой сети "Мосмарт"
"Мосмарт" платежом не красен. "КоммерсантЪ". 27 февраля 2012
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(КоммерсантЪ 27.02.12)
Новости о торговой сети "О'кей"
Группа O’Кей: Встреча с менеджментом.
Владислав Метнёв и Екатерина Андреянова, аналитики ФГ БКС
Планы развития подтверждены. Мы встретились с IR сети "О'Кей". Несмотря на замедление роста в 2011 г. компания намерена показать существенное улучшение динамики выручки в 2012 г. О'Кей подтверждает планы по среднегодовому росту торговых площадей на 30%, ожидает рост LFL продаж на уровне 7% в 2012 г. и полагает, что ориентация на сегмент гипермаркетов предоставляет прекрасные возможности показывать рост выше среднеотраслевых уровней. Высокие капзатраты потребуют долгового финансирования, но к 2015 г. О'Кей планирует выйти на положительный чистый денежный поток.
Мы позитивно оцениваем О'Кей как историю роста. Мы полагаем, что О'Кей способен выиграть от ориентации на формат гипермаркетов, и ожидаем, что в ближайшие годы компания станет одним из лидеров отрасли по темпам роста выручки и расширения торговой сети. Хотя высокие капзатраты будут оказывать давление на денежный поток, долговая нагрузка останется умеренной. По нашим оценкам, О'Кей торгуется по мультипликатору EV/EBITDA (2012) на уровне 8.2, и мы полагаем, что рынок еще не учитывает рост выручки в оценке. Мы рекомендуем "ПОКУПАТЬ" О'Кей с целевой ценой US$11.9 за GDR. (RBC daily 24.02.12)
Новости о прочих торговых сетях FMCG
"Невада-Восток" в 2012г намерена вдвое увеличить торговую сеть, вложив 1,5 млрд рублей
ООО "Невада-Восток", одна из крупнейших торгово-розничных продуктовых компаний Хабаровского края, планирует в 2012 году вдвое увеличить сеть гипермаркетов "Самбери", вложив в развитие 1,5 млрд рублей, сообщил гендиректор компании Юрий Егоров.
"Сейчас компания имеет 7 магазинов в Хабаровске и один в Биробиджане. В этом году мы откроем в краевом центре еще два, а также два - в Комсомольске-на-Амуре, два - Уссурийске и два магазина - во Владивостоке", - сказал Ю.Егоров.
По его словам, также компания планирует в этом году открыть централизованный продуктовый склад. (Интерфакс - Россия 24.02.12)
Первая в Санкт-Петербурге сеть продовольственных магазинов "Продукты "Из другого теста", где нет алкоголя и табачной продукции, открыла второй магазин.
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Открылся второй магазин сети. На этот раз владельцы сделали ставку на покупателей-студентов.
В Петербурге 14 февраля второй магазин сети распахнул свои двери. Он расположился напротив дома № 14 по Бассейной улице, в павильоне, что всего в нескольких минутах ходьбы от м. Парк Победы.
"Наш формат интересен тем, что мы фокусируемся на настоящих и честных продуктах, часть из которых производится нашим собственным заводом по ГОСТам 70-х годов, - рассказывает руководитель сети магазинов "Продукты "Из другого теста" Александр Косачев. - И в будущем планируется производить до 80% всего ассортимента магазина самостоятельно, чтобы быть уверенными в качестве продуктов".
В сети магазинов осуществляется продажа продуктов ежедневного потребления: хлеб, колбаса, макароны, пирожки, разнообразная молочная продукция: молоко, творог, сметана, кефир, ряженка и йогурты с натуральными фруктовыми наполнителями. 
Месторасположение нового магазина весьма удачно, так как по улице Бассейной идёт постоянный поток студентов, которые живут в Межвузовском Студенческом Городке. Как правило, студенты предпочитают быструю и сытную пищу за невысокую стоимость. Продукция магазина "Продукты "Из другого теста" обладает всеми этими качествами.
"С появлением этого магазина мы добавили в ассортимент нарезку наших колбас, а также увеличиваем выпуск йогуртов, - добавляет Александр Косачев. –Таким образом, мы стараемся успевать за пожеланиями наших молодых покупателей". (INFOLine, ИА (по материалам компании) 27.02.12)
В феврале 2012 года состоялось открытие 2 магазинов "Ринг", участника Союза НСР.
Февраль нового 2012 года был богат на события для торговой сети магазинов "Ринг" (участник Союза НСР). В последний месяц зимы в г.Новотроицке открылось сразу 2 торговых центра.
1 февраля открыл двери для покупателей магазин "Ринг", расположенный по адресу: ул. Металлургов,6. Общая площадь торгового центра - 385 кв.м., а торговая - 289 метров. Новый торговый центр, стал настоящим подспорьем для жителей всех близлежащих домов о чем говорит увеличивающийся с каждым днем покупательский поток.
8 февраля заработал "Ринг" по адресу: ул. Гагарина,19. Торговая площадь которого много меньше - 160 кв.м., но столь компактный размер не помещал магазину вместить весь необходимый для магазинов у дома ассортиментный ряд.
Оба магазина сразу влились в бурную жизнь торговой сети и начали активное участие в проходящей в феврале акции "Подарочный купон". Будем надеяться, что новички большой семьи "Рингов" скоро завоюют широкий круг постоянных покупателей. (INFOLine, ИА (по материалам компании) 27.02.12)
Интервью: Менахем Ильясов, директор ООО "Паритет ММ". "Деловой Петербург". 27 февраля 2012
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Деловой Петербург 27.02.12)
Новости о торговой недвижимости
Новости объектов торговой недвижимости
Строительство ТЦ "Карамель" на Таллинском шоссе начнется осенью 2012 года.

[image: image18.emf]Строительство ТЦ "Карамель" на Таллинском шоссе начнется осенью 2012 года
Весной 2012 года за счет средств бюджета Петербурга на участке 13 Таллинского шоссе (у дома 151) будет снесена незаконно построенная четырехэтажная гостиница с сауной и бассейном площадью около 2,5 тыс. кв. м, принадлежащая ЗАО "Меткон". Новый арендатор земли, ООО "Донк", намерен начать строительство ТЦ "Карамель" площадью 35 тыс. кв. м осенью 2012 года.
Как сообщила "АСН-инфо" директор ООО "Донк" Мария Голубева, Арбитражный суд СПб и ЛО вынес исполнительные листы, и снос гостиницы ЗАО "Меткон" с несколькими пристройками начнется весной 2012 года. "Мы, со своей стороны, городу поможем — за свой счет завершим демонтаж, уберем незаконные подключения, приведем территорию в порядок", — сказала госпожа Голубева.
В ТЦ "Карамель" (коммерческой площадью 20 тыс. кв. м) будут расположены дом быта, гипермаркет и развлекательная зона. Часть магазинов будет ориентирована на торговлю товарами для сада, дачи и мебелью.
Срок постановления о строительстве в нынешнем году истекает, однако, по словам госпожи Голубевой, председатель КУГИ Дмитрий Куракин, в связи с тем что участок наконец освобождается, подготовил ходатайство о выпуске постановления на новый срок.
ЗАО "Меткон", несмотря на решение Федерального арбитражного суда СЗФО в пользу ООО "Донк", пытается добиться передачи дела в президиум Высшего арбитражного суда, однако этот судебный орган регулярно "Меткону" в этом отказывает (последний такой случай произошел 13 января).

Для справки: Название компании: Строительная компания Донк, ООО Регион: Санкт-Петербург Адрес: 191015, Россия, Санкт-Петербург, ул. Кирочная, 45 Вид деятельности: Строительство Телефоны: (812)3632777 (812)9291109 E-Mail: info@donk.ru Web: http://www.donk.ru Руководитель: Голубева Мария Владимировна, директор (АСН-Инфо 24.02.12)
Рядом с ТЦ Castorama и Metro в Перми может появиться еще один гипермаркет.

[image: image19.emf]По данным "bc", ООО "ПермГражданСтрой" приступил к переговорам с немецким холдингом Media Saturn-Holding и французской компанией Oxylane Group. Этим структурам пермский девелопер рассчитывает продать участок площадью 15,582 тыс. кв. м по улице 2-я Казанцевская, расположенный рядом с ТЦ Castorama и ТЦ Metro. 
Переговоры компания ведет с европейской сетью по продаже электроники и бытовой техники Media Markt (является структурным подразделением холдинга Media Saturn-Holding, контролируемым группой Metro AG) и французской Oxylane Group, развивающей в России сеть по продаже спортивных товаров "Декатлон".

Для справки: Название компании: Пермгражданстрой, ООО Адрес: 614000, Россия, Пермь, ул. 25-го Октября, д. 1 Вид деятельности: Строительство Телефоны: (342)2403744 (342)2403745 E-Mail: permgragdanstroy@mail.ru Web: http://www.permgragdanstroy.ru/ru/ 

Для справки: Название компании: Media-Saturn-Holding GmbH Адрес: Wankelstrabe 5, 85046, Ingolstadt, Germany Телефоны: 49(0)8416340 Факсы: 49(0)841634992596 E-Mail: feedback@media-saturn.com Web: http://www.media-saturn.com (Пермская деловая газета Business Class 27.02.12)
Ресторан с магазином в нагрузку. "Коммерсантъ в Санкт-Петербурге". 27 февраля 2012
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Коммерсантъ в Санкт-Петербурге 27.02.12)

Ориентиры: Покупатели ждут перемен. "Ведомости". 27 февраля 2012
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Ведомости 27.02.12)
Соседям придется отступить. "Недвижимость и строительство Петербурга". 27 февраля 2012
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Недвижимость и строительство Петербурга 27.02.12)
"Детский мир" и затянувшиеся проводы советской архитектуры. "РИА Новости". 27 февраля 2012
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(РИА Новости 27.02.12)
Региональные новости торговой недвижимости
Москве не хватает "честных" магазинов. "BFM.RU". 22 февраля 2012
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(BFM.RU 22.02.12)
Доходное место: Ночная смена. "Ведомости". 27 февраля 2012
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Ведомости 27.02.12)
Доходное место: Только шопинг. "Ведомости". 27 февраля 2012
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Ведомости 27.02.12)
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Информационные услуги для Вашего бизнеса








Информационное агентство "INFOLine" имеет свидетельство о регистрации средства массовой информации ИА № ФС 77 – 37500.





Крупнейшая информационная база данных мира включает продукты продуктов агентства "INFOLine". Компания "Lexis-Nexis"  с 1973 года интегрирует информацию от 9000 СМИ всего мира, в рамках работы по мониторингу данных о России и странах СНГ сбор информации осуществляет с помощью продуктов агентства "INFOLine".





Продукты информационного агентства "INFOLine" были по достоинству оценены ведущими европейскими компаниями. Агентство "INFOLine" было принято в единую ассоциацию консалтинговых и маркетинговых агентств мира "ESOMAR". В соответствии с правилами ассоциации все продукты агентства "INFOLine" сертифицируются по общеевропейским стандартам, что гарантирует нашим клиентам получение качественного продукта и постпродажного обслуживания.
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