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INFOLine: по итогам 2011 года, в тройку крупнейших сетей DIY&Household РФ не вошла ни одна российская сеть.
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3 апреля 2012 года в рамках делового форума "Проблемы и перспективы развития рынка строительно-отделочных материалов и торговли DIY" агентство INFOLine и организаторы выставки MosBuild публично представили результаты рейтинга сетей оптовой и розничной торговли в сегменте DIY "DIY Retailer Russia TOP". Авторы "табели о рангах" исследовали и проанализировали операционные показатели более 170 игроков рынка. Рейтинг объединяет более 100 крупнейших компаний отрасли сегмента DIY и Household. По результатам 2011 года, в тройку лидеров не вошла ни одна российская сеть.
Мероприятие собрало более 300 первых лиц отрасли. В форуме приняли участие представители более 50 сетей формата DIY, а также ведущие специалисты крупнейших дистрибьюторов и поставщиков строительно-отделочных материалов. Ключевыми спикерами секции "Рейтинг сетей DIY и проблемы развития рынка товаров для строительства и для дома" выступили руководители крупнейших российских сетей DIY: генеральный директор сети "Метрика" Алексей Иовлев, генеральный директор ООО "Трест СКМ" Ринат Мухаметвалеев, генеральный директор УК "Старт" Роман Никоноров, генеральный директор сети "Старик Хоттабыч" Станислав Сербин, генеральный директор сети "Стройдепо" Константин Винокуров, исполнительный директор СТД "Петрович" Виктор Адамов.
По результатам 2011 года в тройку лидеров рейтинга INFOLine и организаторов выставки MosBuild не вошла ни одна российская сеть. Первое место, равно как и по итогам 2010 года, вновь завоевала французская Leroy Merlin с выручкой 50 млрд. рублей. По-прежнему уверенно занимает вторую строчку рейтинга еще одна международная сеть OBI. Бронза DIY ритейла на сей раз досталась французской сети Castorama, потеснившей по итогам 2011 года российский Максидом.
"В целом, 2011 год оказался удачным для крупнейших ритейлеров, - комментирует генеральный директор INFOLine Иван Федяков. - Так, доля 10 крупнейших ритейлеров на розничном рынке составила почти 24%, а трех лидирующих на российском рынке международных компаний - Leroy Merlin, OBI и Castorama – почти 15%, - поясняет эксперт". При этом, согласно данным INFOLine, по итогам 2011 года крупнейший российский ритейлер "Максидом" сумел увеличить выручку всего на 14,5% и уступил третье место сети Castorama, которая продемонстрировала показатели LFL на уровне 15% и открыла 4 новых гипермаркета. Международные ритейлеры в свою очередь существенно усилили позиции: так, OBI в 2011 году продемонстрировала прирост трафика на уровне 8%, Leroy Merlin – около 10%, что позволило им достичь показателей LFL на уровне близком к 20%, подчеркивают в INFOLine.
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По мнению авторов рейтинга, для российских ритейлеров конкурентная ситуация в 2012 году продолжит ужесточаться в связи с активизацией региональной экспансии и усилением позиций международных игроков на рынках городов-миллионников, а также ростом процентных ставок по кредитам и снижением доступности банковского кредитования. Кроме того, международные ритейлеры выигрывают у российских игроков конкуренцию за перспективные площади в торговых центрах благодаря более высоким показателям выручки с квадратного метра и более привлекательных условий по уровню арендных ставок, которые предлагают собственники торговых центров для международных "якорей".
Международные ритейлеры в 2011 году также активизировали работу в направлении разработки уменьшенных форматов, которые подходят для освоения рынков городов с населением менее 1 млн. человек: так, "OBI", в июне 2010 года открыла гипермаркет с торговой площадью всего 4,5 тыс. кв. м. (что в 2,7 раза меньше стандартных гипермаркетов OBI) в ТРЦ "Филион", а "Castorama" в апреле 2011 года гипермаркет торговой площадью всего 5500 кв. м. (почти в 1,8 меньше стандартных гипермаркетов Castorama) в ТЦ "Капитолий". 
Российские ритейлеры DIY в 2011 году активно развивали направление оптовых продаж отделочных и строительных материалов (в том числе кирпича и других общестроительных материалов), где международные игроки (кроме сети К-Раута) практически не представлены. По мнению генерального директора "INFOLine-Аналитики" Михаила Бурмистрова, именно в сегменте строительных баз, сочетающих продажу товаров DIY и общестроительными материалами и работу с розничными клиентами с корпоративными продажами российские ритейлеры смогут в 2012 году продемонстрировать наиболее динамичный рост продаж.
Г - Гипермаркет, CБ - Строительная База, С - Супермаркет, М - Магазин
Выручка приведена с учетом оптовых продаж
Выручка приведена с учетом оптовых продаж
(INFOLine, ИА (по материалам компании) 05.04.12)
Оборот DIY & Household рынка РФ может вырасти в 2012 г на 15,6%, до 890 млрд руб - эксперт.
Оборот рынка розничной торговли строительными товарами и товарами для дома (DIY & Household) в РФ в 2012 году может увеличиться на 15,6% и составить 890 миллиардов рублей, заявил на форуме "Проблемы и перспективы развития рынка строительно-отделочных материалов и торговли DIY" в рамках выставки MosBuild генеральный директор аналитического агентства Infoline Иван Федяков. 
"По итогам 2011 года оборот рынка DIY & Household составил 770 миллиардов рублей, при этом прирост был 20%. По нашим оценкам, в ближайшее время есть ряд предпосылок, чтобы этот рост продолжился, и более того, он будет опережать прирост розничной торговли в целом, что даст хороший потенциал для развития отрасли. Наши предварительные оценки на этот год - 890 миллиардов рублей", - отметил спикер. 
Как следует из материалов агентства, в 2013 году объем рынка составит 1 триллион рублей, в 2014 году - 1,12 триллиона рублей, в 2015 - 1,25 триллиона рублей. "Но это еще консервативный прогноз, вполне возможно, что рост будет даже и больше", - добавил Федяков.
Вместе с тем, по оценкам Infoline, лидерами рынка являются иностранные компании, которые вытеснили всех российских игроков. "Мы видим, что четыре крупнейших игрока рынка сейчас представляют исключительно формат гипермаркетов - "Леруа Мерлен", OBI, Castorama и "Максидом". Все они пришли на рынок относительно недавно, и он помог им попасть на него", - сообщил Федяков.
Как сообщил спикер, совокупность десяти крупнейших сетей формируют более 21% оборота рынка, поэтому о какой-либо консолидации говорить пока преждевременно. В то же время, эти компании создают 160 миллиардов торгового оборота, а их рост - быстрее роста рынка в целом, около 25% в год. "Этот рост происходит за счет экстенсивного развития сети, открытия новых магазинов", - добавил Федяков.
Между тем, по данным генерального директора компании "Трест СКМ" (развивает в РФ DIY-сети "СуперСтрой", "СтройАрсенал" и "Бравый бригадир") Рината Мухаметвалеева, рост рынка DIY составляет чуть выше роста инфляции в стране - около 15%, при этом лидеры рынка растут в 1,5-2 раза выше. "Считаю, что доля десяти крупнейших DIY-сетей на рынке в ближайшие годы вырастет до 70-80%", - добавил он. (ПРАЙМ 03.04.12)
В "Экспоцентре" прошел форум "Проблемы и перспективы развития рынка строительно-отделочных материалов и торговли DIY".
Одним из главных событий Недели дизайна и декора выставки MosBuild стал форум "Проблемы и перспективы развития рынка строительно-отделочных материалов и торговли DIY". 
Участниками мероприятия стали представители крупнейших торговых сетей России, производители и дистрибуторы строительно-отделочных материалов, члены общественных организаций и представители аналитических агентств. Они обсудили ключевые вопросы, с которыми сегодня сталкиваются игроки рынка сетевой торговли: ужесточение конкуренции в крупных городах, региональное развитие, модернизация форматов, взаимодействие с потребителями, ассортимент продукции, поставки и логистика, финансовая и производственная дисциплина.
Кроме того, впервые были озвучены итоги развития отрасли в 2011 года. А генеральный директор аналитического агентства INFOLine Иван Федяков представил рейтинг "DIY Retailer Russia TOP", который объединяет более 100 крупнейших компаний отрасли сегмента DIY и Household:
- 2011 год порадовал приростом розничной торговли в нашей стране на 7,2%, - отметил Иван Федяков в своем докладе. – Еще более примечательно, что сегмент non-food в прошедшем году вырос более, чем на 10% - отличный показатель для сегмента DIY. Одним из факторов, позволивших показать подобный результат, стала исторически низкая инфляция. Если говорить о прогнозах, то 2012 год выглядит неоднозначно. С одной стороны практически не осталось потенциала для роста доходов населения. С другой же стороны, в домохозяйствах был накоплен серьезный капитал, благодаря тому, что люди во время кризиса активно пользовались банковскими вкладами. Кроме того растет уровень кредитования – люди готовы покупать. Это можно расценивать, как положительную тенденцию. Позитивно выглядит и ипотечный рынок. Хотя процент приобретаемого жилья по ипотечным программам в России по сравнению с Европой достаточно низок, это также означает, что этот рынок обладает хорошими перспективами для развития.
Форум вызвал большой интерес со стороны специалистов строительной и интерьерной отрасли. Из более, чем тысячи заявок организаторы смогли одобрить около трехсот. Это ограничение было связано лишь с вместимостью зала, в котором проводилось мероприятие.
- Сотрудничество с торговыми сетями – не наше желание, это, скорее, необходимость, которую диктует рынок, - уверена директор по рекламе компании "Сокол" Евгения Соколова. – Работать с сетями достаточно сложно, особенно для производителей, но от этого никуда не деться. Наша компания занимается производством керамической плитки и керамогранита. Если по плитке мы активно сотрудничаем с сетями, то керамогранит, наверное, это не тот товар, который может быть представлен на полках гипермаркета – вес одной плитки может достигать до 20 килограмм. По плитке же доля реализуемого товара через торговые сети пока ниже 50%. Надеемся, что нам удастся не переступить эту планку. Более оправдано развитие собственной сети розничных дилеров по России.
- Существует несколько типов DIY-сетей. Есть классические сети, в которые потребитель приходит и берет продукт с полки, не получая дополнительных консультаций от специалистов. Но есть и такие сети, которые предоставляют определенный сервис, консультацию от промоутеров. С теми, кто готов предоставлять подобный сервис мы сотрудничаем и будем наращивать объемы сотрудничества, - рассказал директор по продажам и маркетингу по России и СНГ компании "Юнилин" (Quick Step) Владимир Богомолов. - Дело в том, что мы очень дорожим нашим брендом. Поэтому мы очень осторожно относимся к тому, как наш продукт будет представлен. Напрямую ни с одной сетью мы не работаем – только через наших дистрибуторов, которых мы ориентируем на работу с определенными сетями. Уже сейчас есть такие сети, из числа крупнейших на рынке, котрые хотят видеть нашу продукцию на полках своих торговых центров. У нас есть целый ряд запросов. Но мы пока не готовы отдать то, чем так дорожим, наш бренд, на, как это называется, растерзание.
Рынок сетевой торговли DIY в данный момент переживает фазу своего становления, которая невозможна без небольших шероховатостей и проблем, с которыми сталкивается любая развивающаяся структура. Организаторы выставки MosBuild и форума, посвященного рынку сетевой торговли, надеются что данное мероприятие деловой программы поможет найти пути решения этих проблем. (ИТАР-ТАСС 05.04.12)
Сети метят в СНГ. "Российская газета". 3 апреля 2012
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Российская газета 03.04.12)
Региональные новости
Мебельные центры уходят в узкие сегменты и открывают гипермаркеты товаров для дома. "Justmedia (Екатеринбург)". 4 апреля 2012
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Justmedia (Екатеринбург) 04.04.12)
Новинки на рынке товаров сегмента DIY
ГК "Оптимист" представляет новинку - "Грунт-краску" "Optimist - Elite" D-738 для внутренних работ.
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Предлагаем Вашему вниманию новинку - "Грунт-краску" "Optimist - Elite" D-738 для внутренних работ с отличными поверхностно-сцепляющими и укрывающими свойствами. Материал предназначен для отделки стен из бетона, кирпичной кладки, гипсокартонных панелей, цементной штукатурки а также деревянных поверхностей. Идеально подходит под гладкие тонкие покрытия, минимизируя их расход.

Для справки: Название компании: Оптимист, ГК Регион: Москва Адрес: 107045, Россия, Москва, Б.Сухаревская пл., д. 16/18 (офис); Ярославская обл., Переславль-Залесский, пл. Менделеева, 2 (завод) Вид деятельности: Производство лакокрасочных материалов Телефоны: (495)7305130 (495)9888398 (495)9807873 Факсы: (495)7305130 (495)9888398 (495)9807873 E-Mail: 9807873@optimist-tm.ru Web: http://www.optimist-tm.com (INFOLine, ИА (по материалам компании) 02.04.12)
ГК "Оптимист" представляет новинку - "Колеровочную пасту" D-737 Optimist-Elite.

[image: image13.emf]Уважаемые клиенты! Предлагаем Вашему вниманию новинку - "Колеровочную пасту" D-737 Optimist-Elite . Материал предназначен для колеровки декоративных материалов, прозрачных лаков, лессирующих составов и грунтовок.

Для справки: Название компании: Оптимист, ГК Регион: Москва Адрес: 107045, Россия, Москва, Б.Сухаревская пл., д. 16/18 (офис); Ярославская обл., Переславль-Залесский, пл. Менделеева, 2 (завод) Вид деятельности: Производство лакокрасочных материалов Телефоны: (495)7305130 (495)9888398 (495)9807873 Факсы: (495)7305130 (495)9888398 (495)9807873 E-Mail: 9807873@optimist-tm.ru Web: http://www.optimist-tm.com (INFOLine, ИА (по материалам компании) 02.04.12)
Новинка от ГК "Рогнеда" - акриловая проникающая грунтовка ТМ "ЭкоДом".
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Новая акриловая проникающая грунтовка ТМ "ЭкоДом" предназначена для укрепления и пропитывания рыхлых, пористых минеральных поверхностей. Она укрепляет пылящие и мелящие поверхности. Грунтовку наносят перед применением водно-дисперсионных ЛКМ. 
Грунтовка обеспечивает равномерное нанесение красок и уменьшает их расход. Новинка применяется внутри и снаружи помещений по песчано-цементным штукатуркам, шпатлевкам, силикатному кирпичу и другим поверхностям. 
Наносить ее можно при температуре от +5°С, кистью, валиком или распылителем в 1-2 слоя. 1л продукта достаточно для обработки 15-20 квадратных метров поверхности. Сохнет грунтовка между слоями за 10 минут, а перед нанесением краски нужно выждать 1 час. 
Выпускается грунтовка в белых пластиковых канистрах по 5 и 10 л. Продукт морозостойкий.

Для справки: Название компании: Рогнеда, ГК Регион: Москва Адрес: 111141, Россия, Москва, ул. Электродная, 10 Вид деятельности: Производство лакокрасочных материалов Телефоны: (495)7300299, (495)3687341, (495)3069130, (495)1763714, (495)1767546 Факсы: (495)7300299 E-Mail: info@rogneda.ru Web: http://www.rogneda.ru (INFOLine, ИА (по материалам компании) 03.04.12)
Сети формата Household
Торговая сеть "Hoff"
Совладелец сети Hoff Михаил Кучмент: "Идеальный вариант – это открыть 2 магазина рядом, Ikea и Hoff".
Совладелец и вице-президент сети мебельных гипермаркетов Hoff Михаил Кучмент обрисовал бизнес-механику сети и планы по развитию компании на ближайшие пять лет. 
Бизнес Александра Зайонца и Михаила Кучмента в цифрах и фактах:
· В 2011 году Зайонц и Кучмент вышли из фрайчайзингового соглашения с австрийской компанией KIKA и начали развитие мебельной сети под собственным брендом. Так у сети появилось новое название – Hoff. 
· Сейчас у компании 6 гипермаркетов, в Москве, Самаре, Краснодаре, Ростове-на-Дону и в Воронеже. Торговая площадь каждого магазина в среднем 9 тыс. кв.м., общая – 12 тыс. По оценкам гостя, стоимость аренды в среднем составляет $200-300 за метр
· Маржа Hoff в среднем составляет 30%
· Наибольшие продажи с квадратного метра сеть получает с базовых товарных категорий (к примеру, диваны), а наибольшая прибыльность у товаров для дома
· В Hoff работает более 1000 сотрудников, ежегодно гипермаркеты сети посещают около 2 миллионов покупателей. 
· По состоянию на март 2012 продажи сети выросли на 30% к прошлому году
· Выручка компании за 2011 год составила почти 4 миллиарда рублей.
· Совладелец и вице-президент сети мебельных гипермаркетов Hoff Михаил Кучмент заявил о планах открывать 2-3 магазина в год (к 2017 году в сети должно быть 15-20 магазинов) и достигнуть годового оборота в 20 млрд рублей через 5 лет. В планах сети развивать формат магазинов с меньшими площадями
· Развитие бизнеса на данный момент Михаил видит в том числе в разработке эксклюзивного модельного ряда: "Наш дальнейший шаг – создание собственных дизайнов, собственного дизайнерского подразделения"
· Михаил Кучмент считает, что "уровень поставщиков в этой индустрии очень невысокий"
· Конкуренция с Ikea совершенно не смущает совладельца Hoff Михаила Кучмента: "Идеальный вариант – открыть 2 магазина рядом, Ikea и Hoff", что очень бы помогло покупателю
Интервью с Михаилом Кучментом (Телеканал Дождь). (10.04.12)
Торговая сеть "Уютерра"
14 апреля День рождения магазина Уютерра в Туле.
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14 апреля 2012 г. в 11.00 состоится праздник в честь Дня рождения супермаркета Уютерра в г. Туле, ул. Фрунзе, д. 8. В этот день покупателей ждет праздничная программа с выступлением артистов, раздача шариков, розыгрыш призов от официального спонсора мероприятия компании Taller и клубная карта Уютерра каждому покупателю в подарок.

Для справки: Название компании: ПланетаСтрой (Торговая сеть Уютерра), ООО Адрес: 398532, Россия, Липецк, ул. Подгоренская, стр. 16 Вид деятельности: Розничная торговля Телефоны: (8910)3599590 (800)1007171 Факсы: (84742)762927 E-Mail: info@yuterra.ru; planeta@yuterra.ru Web: http://yuterra.ru Руководитель: Селиверстов Александр (10.04.12)
14 апреля День рождения магазина Уютерра в Оренбурге.

[image: image17.emf]14 апреля 2012 г. в 11.00 состоится праздник в честь Дня рождения супермаркета Уютерра в г. Оренбурге, ул. Брестская, д. 2 / пр-т Дзержинского, д. 27/2. В этот день покупателей ждет праздничная программа с выступлением артистов, раздача шариков, розыгрыш призов от официального спонсора мероприятия компании Taller и клубная карта Уютерра каждому покупателю в подарок.

Для справки: Название компании: ПланетаСтрой (Торговая сеть Уютерра), ООО Адрес: 398532, Россия, Липецк, ул. Подгоренская, стр. 16 Вид деятельности: Розничная торговля Телефоны: (8910)3599590 (800)1007171 Факсы: (84742)762927 E-Mail: info@yuterra.ru; planeta@yuterra.ru Web: http://yuterra.ru Руководитель: Селиверстов Александр (10.04.12)
14 апреля День рождения магазина Уютерра в Новосибирске.

[image: image18.emf]14 апреля 2012 г. в 11.00 состоится праздник в честь Дня рождения супермаркета Уютерра в Новосибирске, ТЦ "Большая Медведица", ул. Светлановская, д. 50. В этот день покупателей ждет праздничная программа с выступлением артистов, раздача шариков, розыгрыш призов от официального спонсора мероприятия компании Taller и каждому покупателю в подарок клубная карта Уютерра.

Для справки: Название компании: ПланетаСтрой (Торговая сеть Уютерра), ООО Адрес: 398532, Россия, Липецк, ул. Подгоренская, стр. 16 Вид деятельности: Розничная торговля Телефоны: (8910)3599590 (800)1007171 Факсы: (84742)762927 E-Mail: info@yuterra.ru; planeta@yuterra.ru Web: http://yuterra.ru Руководитель: Селиверстов Александр (10.04.12)
Торговая сеть "ИКЕА"
24 апреля 2012 года приглашаем Вас принять участие в первой конференции IKEA ShoppingCentresRussia - девелоперского подразделения группы компаний ИКЕА в России.
В рамках мероприятия спикерырасскажут, каким образом изменения в торговых центрах, влияют на развитие и повышение конкурентоспособности бизнеса, а также на увеличение выручки арендаторов и повышение лояльности покупателей. Тема будет проиллюстрирована кейсами из практики арендаторов торговых комплексов МЕГА.
Также будут освещены следующие темы:
· Инвестиции в торговую недвижимость в Европе и в России: сравнительный анализ
· Россия и Европа - сходства и противоречия:торговые центры, ставки, потребители
· Стрит-ритейл VS торговый центр 
· Relocation&redesign магазина как способ увеличения доходов арендатора
Спикеры: 
· ХоканНильссон, Руководитель департамента аренды IKEA ShoppingCentresRussia
· Натела Климовадиректор по развитию компании "Монэкстрейдинг" (торговые марки Mothercare,Victoria'sSecret,Next, Claire’s, MAC, TheBodyShop) 
· Денис Соколов, Партнер, Руководитель отдела консалтинга, исследований и маркетинга Cushman&Wakefield
· Представители арендаторов торговых центров МЕГА
Cправка:
IKEA ShoppingCentres Russia - самый крупный девелопер торговых центров в России, владеющий сетью супер-региональных торговых центров МЕГА и офисным центром "Химки Бизнес Парк". Входит в Группу компаний ИКЕА.Уникальной особенностью торговых центров МЕГА является расположение магазинов ИКЕА в составе каждого комплекса.
IKEA Shopping Centres Russia в цифрах:
Число существующих центров: 14
Среднее число предприятий розничной торговли в центре: 200
Всего посетителей в год: более 227 млн
Общая торговая площадь: около 2 млн кв м
Мероприятие состоится 24 апреля 2012 года в 15:00 по адресу:
Экспоцентр на Красной Пресне, Краснопресненская наб., 14, зал для совещаний № 3.
Начало регистрации прессы: 14:30
Информация о спикерах конференции IKEA ShoppingCentresRussia (INFOLine, ИА (по материалам компании) 06.04.12)
Сети формата DIY
Торговая сеть "Метрика"
В ближайшие несколько лет "Метрика" увеличит долю СТМ в обороте сети с 10% до 25%.

[image: image19.emf]Сеть "Метрика" намерена в ближайшие годы увеличить долю товаров под собственной торговой маркой в обороте ритейлера с 10% до 25%, сообщил на форуме "Проблемы и перспективы развития рынка строительно-отделочных материалов и торговли DIY" в рамках выставки MosBuild генеральный директор "Метрики" Алексей Иовлев,
В рейтинге крупнейших сетей оптовой и розничной торговли строительными материалами и товарами для дома "DIY Retailer Russia TOP" за 2011 год, подготовленном агентством INFOLine и ГК ITE, сеть "Метрика" заняла 7 место с показателем выручки 8,4 млрд. рублей. В планах одного из крупнейших российских ритейлеров в 1-1,5 года увеличить число магазинов до 99 при сохранении операционной эффективности и перестройке логистических процессов. На начало марта 2012 года сеть владеет 60 магазинами в 30 городах России. "Мы планируем открыть несколько супермаркетов в Петербурге, достичь лидерства по числу торговых точек в Ленобласти, усилить присутствие на Северо-Западе, выйти к Баренцеву морю, продолжить развитие на Черноземье", - отметил Алексей Иовлев. 
"Основу нашего бизнеса занимают гипермаркеты, но в последние три года мы все больше развиваемся в формате супермаркетов - магазинами площадью около 2 тысяч квадратных метров и в городах с населением не менее 50 тысяч жителей", - сообщил генеральный директор "Метрики". По его словам, это объясняется тем, что стратегия лидеров рынка, при которой гипермаркеты открываются в городах-миллионниках, уже начала себя исчерпывать.
Вместе с тем Алексей Иовлев сообщил о начале продаж сетью своей франшизы для населенных пунктов, в которые компания не планирует в ближайшие годы выходить сама. Тестовый магазин откроется уже в середине апреля. "Кроме того, мы запускаем систему online-торговли - она позволит торговать в наших магазинах, заказывать и получать товары из полноценной матрицы супермаркета", - добавил спикер.
Господин Иовлев также подчеркнул: компания работает в нижнем и среднем ценовом сегменте, однако "ценовые войны" ни с кем не ведет и вести не собирается.
Сеть "Метрика" является одной из крупнейших сетей гипермаркетов DIY формата в Северо-Западном федеральном округе. По итогам 2010 года, компания вошла сотню лидеров российского ритейла, заняв 78 строчку рейтинга INFOLine&Retailer Russia TOP-100.

Для справки: Название компании: Корпорация СБР, ООО (торговая сеть Метрика) Регион: Санкт-Петербург Адрес: 197374, Россия, Санкт-Петербург, Торфяная дорога, д.17 Вид деятельности: Розничная торговля Телефоны: (812)3261900 (812)7777733 Web: http://www.metrika-market.ru/ (INFOLine, ИА (по материалам компании) 09.04.12)
Торговая сеть "Леруа Мерлен"
В Екатеринбурге до конца 2012 года появится первый строительный гипермаркет сети Леруа Мерлен (Leroy Merlin).
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Международная сеть гипермаркетов строительных и отделочных материалов Леруа Мерлен (Leroy Merlin), заходит на уральский рынок. Первый магазин откроется в Екатеринбурге уже до конца 2012 года. Возведение объекта в Октябрьском районе, в Базовом переулке, уже началось. 
По информации застройщика, НП Уралэнергостройкомплекс, площадь гипермаркета составит 20,6 тысяч кв.м, что сделает его одним из крупнейших торговых объектов Екатеринбурга. 
В новом строительном гипермаркете можно будет приобрести отделочные и строительные материалы, сантехнику, напольные покрытия, осветительные приборы, товары для дома и многое другое. 
На данный момент, в России работают 20 гипермаркетов Леруа Мерлен, и ритейлер заявил о своих планах открыть до конца 2012 года еще четыре. Кроме Екатеринбурга, новые гипермаркеты появятся в Москве, Волгограде и Твери.

Для справки: Название компании: Уралэнергостройкомплекс, НП Адрес: Россия, Екатеринбург, ул. Крестинского, 44, 8 этаж Вид деятельности: Строительство Телефоны: (343)2117111(112) E-Mail: info@e-complex.ru Web: http://www.e-complex.ru 

Для справки: Название компании: Леруа Мерлен Восток, ООО (Лерой Марлен, Leroy Merlin) Регион: Москва Адрес: 115162, Россия, Москва, ул. Шаболовка, 31а Вид деятельности: Розничная торговля Телефоны: (495)9610160 Факсы: (495)9610161 Web: http://www.leroymerlin.ru (Shopandmall.ru 05.04.12)
"Леруа Мерлен Восток" построит торговый комплекс в Сочи.
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ООО "Леруа Мерлен Восток" построит многофункциональный торговый комплекс в Сочи. Объем инвестиций в проект — 1,5 млрд рублей.
Соглашение об этом было подписано в рамках XXIII Международной выставки коммерческой недвижимо​сти МIPIM–2012.
Сроки реализации проекта неизвестны.
Предполагается строительство гипермаркета по продаже товаров для строительства, отделки и обустройства дома, дачи и сада. Обычно площадь магазинов сети — от 8 тыс. до 20 тыс. м2 (в зависимости от месторасположения, оценки количества покупателей и спроса).
Площадь земельных участков, на которых возводятся магазины, как правило, — от 2,5 до 30 га. Обычно гипермаркеты "Леруа Мерлен" строятся вблизи крупных автомагистралей.
"Мы последовательны в развитии нашего бизнеса и принципиально не работаем по франшизе, всегда самостоятельно открывая магазины", — сообщили в компании.
Пока в Краснодарском крае работают два магазина компании, оба в Краснодаре (один возле ТРК "МЕГА", другой возле ТРК "СБС Мегамолл"). Самый первый гипермаркет в России был открыт в 2004?г. в Москве.
ООО "Леруа Мерлен Восток" — это российское подразделение Leroy Merlin, входит в группу компаний Adeo, которая объединяет более 300 магазинов в 10 странах мира. В России сеть имеет 20 магазинов в десяти городах страны.

Для справки: Название компании: Леруа Мерлен Восток, ООО (Лерой Марлен, Leroy Merlin) Регион: Москва Адрес: 115162, Россия, Москва, ул. Шаболовка, 31а Вид деятельности: Розничная торговля Телефоны: (495)9610160 Факсы: (495)9610161 Web: http://www.leroymerlin.ru (Деловая газета.Юг 04.04.12)
В конце марта 2012 года был расширен ассортимент электротехнического оборудования HAGER, представленного в сети гипермаркетов "Леруа Мерлен".
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У покупателей одной из крупнейших в России сетей гипермаркетов формата DIY теперь есть возможность выбрать распределительные щиты серии Volta на 24 и 36 модулей, а также УЗО с током утечки 30 мА типа "А" и 300 мА типа "АС".
На данный момент расширенный ассортимент оборудования HAGER доступен в гипермаркетах "Леруа Мерлен Строгино", "Леруа Мерлен Химки", "Леруа Мерлен Лефортово", "Леруа Мерлен Колонтай" (Санкт-Петербург) и "Мега Адыгея" (Краснодар). Распределительные щиты серии Volta – самая популярная серия небольших распределительных щитов HAGER на внутреннем немецком рынке электрооборудования. В комплект поставки встраиваемых в нишу щитов Volta входит металлическая дверца, самозажимные клеммы, дин-рейки, фальш-панели и даже вмонтированный в дверцу щита строительный уровень. Дополнение ассортимента по устройствам защитного отключения продиктовано самим потребителями – в современные распределительные щиты обычно устанавливаются противопожарные УЗО на 300 мА, часто применяются УЗО 30 мА типа А. Благодаря расширению ассортимента, качественное европейское электрооборудование станет еще доступнее для покупателей сети "Леруа Мерлен". (INFOLine, ИА (по материалам компании) 06.04.12)
Торговая сеть "Касторама"
В Екатеринбурге накануне открытия гипермаркета Castorama начались судебные разбирательства между строительной компанией и ООО "Касторама РУС".
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В Арбитражном суде Свердловской области накануне открытия гипермаркета Castorama начались разбирательства между ЗАО "Уралмедьстрой" и ООО "Касторама РУС".
Напомним, открытие гипермаркета на улице Шефской площадью более 10 тыс. метров запланировано на 21 апреля 2012 года.
Согласно материалам дела, девелопер требует от ООО "Касторама РУС" выплаты 5,16 млн. рублей.
Предварительное судебное заседание назначено на 4 мая 2012 года.

Для справки: Название компании: Касторама Рус, ООО (Castorama, входит в состав Группы Кingfisher) Регион: Москва Адрес: 115114, Россия, Москва, Дербеневская наб., д. 7, стр. 8 Вид деятельности: Розничная торговля Телефоны: (495)7772555 Факсы: (495)7772554 E-Mail: info@castorama.ru Web: http://www.castorama.ru Руководитель: Олег Писклов, Генеральный директор 

Для справки: Название компании: Уралмедьстрой, ЗАО Адрес: 620086, Россия, Свердловская область, Екатеринбург, ул. Московская, 56/2 Вид деятельности: Строительство Телефоны: (343) 72127217 (343)3442840 (343)3594250 (343)3594134 Факсы: (343) 72127217 (УралБизнесКонсалтинг ИАА 06.04.12)
Торговая сеть "Петрович"
Сеть магазинов "СТД Петрович" планирует увеличить выручку в 2012 г на 30%.
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Сеть магазинов торговли строительными материалами "Строительный торговый дом "Петрович" планирует увеличить объем продаж в текущем году на 30% по сравнению с 2011 годом, сообщил на форуме "Проблемы и перспективы развития рынка строительных и отделочных материалов и торговли DIY" в рамках выставки MosBuild исполнительный директор компании Виктор Адамов.
"За исключением не очень хорошего 2009 года, у нас неплохая динамика роста. Рост оборота в 2011 году составил 56%, в 2012 году ожидается увеличение объема продаж на 30%", - отметил Адамов. 
По данным аналитического агентства INFOLine, объем продаж "СТД "Петрович" в 2011 году составил 10,7 миллиарда рублей. Таким образом, выручка сети в текущем году может составить 13,91 миллиарда рублей.
Кроме того, Адамов сообщил, что сеть имеет около 5,86 тысячи наименований товаров под собственной торговой маркой, и каждый год планируется увеличивать их количество на 20-30% к этому объему. "При этом расширение ассортимента не должно разрушать бренды компании. На сегодняшний день мы позиционируем себя как компания с высоким уровнем сервиса и хорошо обученными специалистами", - отметил он.
Вместе с тем спикер сообщил, что сейчас нельзя сказать, сколько магазинов будет открыто в текущем году. "Мы развиваемся достаточно консервативно и осторожно. Основная задача - развиваться так, чтобы обеспечить органический рост компании и открывать точки там, где для этого есть благоприятные условия", - добавил он.
Адамов также сообщил, что доля онлайн-продаж компании небольшая и составляет менее 1% оборота.
Компания "СТД "Петрович" была основана в 1995 году. Она специализируется на торговле строительными материалами. Компании принадлежит сеть из четырнадцати строительных торговых баз в Петербурге и Ленобласти, три магазина формата Cash&Carry, металлобаза, производственные площадки. Основу ассортимента компании составляют материалы общестроительного направления. Сеть является строго региональным игроком - работает в Санкт-Петербурге и Северо-Западном федеральном округе.

Для справки: Название компании: Строительный Торговый Дом Петрович, ООО (СТД Петрович, центральный офис) Регион: Санкт-Петербург Адрес: Россия, Санкт-Петербург, Энгельса, 157 А Вид деятельности: Розничная торговля Телефоны: (812)3290195 E-Mail: info@petrovichstd.ru Web: http://www.petrovichstd.ru (ПРАЙМ 03.04.12)
Прочие сети формата DIY
ОБИ жалуется на незаконное использование его товарного знака.
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Татарстанское УФАС России возбудило дело по признакам нарушения ООО "ОБА" пункта 4 части 1 статьи 14 Федерального закона "О защите конкуренции" (недобросовестная конкуренция).
В Татарстанское УФАС России поступило заявление ОБИ ГмбХ унд Ко. Дойчланд КГ по факту незаконного использования ООО "ОБА" принадлежащего ему товарного знака ОБИ.
К заявлению приложены фотографии здания, расположенного на ул. Тимер Юл в г. Казани, на котором размещен баннер ООО "ОБА" с изображением товарного знака, схожего с товарным знаком ОБИ.
Часть 1 статьи 1225 Гражданского кодекса РФ относит к результатам интеллектуальной деятельности товарные знаки и знаки обслуживания, то есть на обозначения, служащие для индивидуализации товаров юридических лиц или индивидуальных предпринимателей, которые признаются исключительными правами, удостоверяемые свидетельствами на товарный знак.
Согласно норме статьи 1229 ГК РФ, гражданин или юридическое лицо, обладающие исключительным правом на результат интеллектуальной деятельности или на средство индивидуализации (правообладатель), вправе использовать такой результат или такое средство по своему усмотрению любым не противоречащим закону способом. Правообладатель может распоряжаться исключительным правом на результат интеллектуальной деятельности или на средство индивидуализации (статья 1233 ГК РФ), если настоящим Кодексом не предусмотрено иное.
По итогам рассмотрения заявления Управлением установлены признаки нарушения пункта 4 части 1 статьи 14 ФЗ "О Защите конкуренции". Согласно данной норме, не допускается недобросовестная конкуренция, в том числе продажа, обмен или иное введение в оборот товара, если при этом незаконно использовались результаты интеллектуальной деятельности и приравненные к ним средства индивидуализации юридического лица, средства индивидуализации продукции, работ, услуг.
Рассмотрение дела назначено на 24 апреля.
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(Advertology.Ru 05.04.12)
Сеть "Стройдепо" в течение 4 лет планирует открыть до 24 строительных гипермаркетов.
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Сеть гипермаркетов строительных и отделочных материалов "Стройдепо" планирует в течение четырех лет открыть до 24 магазинов, доведя и общее количество до 32, сообщил во вторник генеральный директор компании Константин Винокуров.
"В данный момент мы открываем три гипермаркета "Стройдепо", до конца года планируем еще два. Через четыре года, надеемся, что общее число магазинов нашей сети составит 30-32 (то есть будем открывать порядка шести гипермаркетов в год), а мы станем одним из лидеров в этом сегменте", - заявил он на форуме "Проблемы и перспективы развития рынка строительных и отделочных материалов и торговли DIY" в рамках выставки MosBuild.
Кроме того, Винокуров считает перспективным развитие работы с персональными покупателями сети - "прорабами". "В частности, по нашим исследованиям, емкость этого сегмента очень высокая, поэтому планируем увеличить обороты этого сегмента на 50% за два года", - заметил он.
По словам спикера, предыдущие два года были потрачены на повышение эффективности сети и на наведение в ней порядка. "В течение 2010 года мы приросли like-for-like порядка 65%, в течение прошлого года - порядка 45%, в текущем году планируем прирост минимум 38%. Также в наших планах наращивать площади наших магазинов, чтобы удовлетворить нишу профессиональных покупателей", - отметил Винокуров.
Вместе с тем Винокуров сообщил агентству "Прайм", что выручка компании в 2011 году составила 2,2 миллиарда рублей (при росте 46,7%), а в текущем году планируется ее увеличение на 75%. Таким образом, по итогам 2012 года объем продаж "Стройдепо" может составить 3,85 миллиарда рублей.
"Мы надеемся, что через пять лет наша компания будет среди лидеров DIY (Do It Yourself, делай сам) рынка", - подытожил спикер.
"Стройдепо" работает в "ангарном" формате: помещения 5,5 тысячи квадратных метров с минимумом отделки, ассортимент представлен 12 тысячью наименований товаров для стройка, ремонта и сада. В настоящее время в сеть входит восемь гипермаркетов - в Ижевске, Тамбове, Туле, Старом Осколе, Костроме, Калуге, Ногинске и Кирове. Общая площадь всех магазинов сети составляет 43,2 тысячи квадратных метров. Количество наименований собственных торговых марок - 12 тысяч.

Для справки: Название компании: Стройдепо, ЗАО Адрес: 142700, Россия, Московская область, г. Видное, Белокаменное шоссе, 20 Вид деятельности: Розничная торговля Телефоны: (495)6019464 Факсы: (495)6019463 Web: http://www.stroydepo.ru (ПРАЙМ 03.04.12)
Сеть гипермаркетов "Старт" в 2012 году может утроить выручку - до 13,5 млрд руб.
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Сеть строительных гипермаркетов "Старт" планирует в 2012 году увеличить объем продаж в 2-3 раза, в долгосрочной перспективе став одним из лидеров сегмента DIY (Do It Yourself - сделай сам) российского рынка, сообщил во вторник генеральный директор компании Роман Никоноров.
"В 2011 году, после приобретения нашей сетью сети супермаркетов "Домовой", выручка нашей компании увеличилась более чем в три раза и составила 4,5 миллиарда рублей. При этом наши планы на 2012 год заключаются в увеличении нынешнего объема продаж в 2-3 раза", - заявил он на форуме "Проблемы и перспективы развития рынка строительных и отделочных материалов и торговли DIY" в рамках выставки MosBuild. 
Таким образом, выручка сети "Старт" в текущем году планируется в диапазоне 9-13,5 миллиарда рублей. Такого увеличения оборота, по словам гендиректора, компания планирует достичь за счет сделок по слиянию, а также за счет открытия новых магазинов.
Вместе с тем Никоноров сообщил, что компания готова и дальше продолжать экспансию в другие регионы, но не готова покупать любой ценой. "Мы хотели бы укрепить свои позиции на Урале и в Поволжье, в Москве и на юге России. Но вопрос не стоит о том, сколько магазинов мы откроем в этом году. Можно открыть один, а можно - 10. Поэтому нас, в первую очередь, интересуют города, которые подходят под нашу стратегию и обеспечивают нашу логистику. Второй важный фактор - это эффективность самой сделки, потому что некоторые считают, что когда люди покупают, они всегда платят деньги сверху. Но для этого нужно продавать более качественный продукт", - сказал Никоноров агентству "Прайм".
Он сообщил, что в долгосрочных планах компания ставит перед собой цель стать третьим игроком на рынке DIY в РФ. "Ставим перед собой цель стать третьим игроком в РФ, уступая только таким гигантам, как "Леруа Мерлен" и OBI. Таким образом, для этого наша выручка должна будет составлять около 1,1-1,3 миллиарда долларов", - заявил он.
Гипермаркеты "Старт" (находятся под управлением ЗАО "УК "Старт") - сеть современных гипермаркетов формата DIY для дома, семьи и ремонта, предоставляющих широкий спектр товаров и услуг. Магазины предлагают более 55 тысяч наименований товаров для строительства, ремонта и новых дизайнерских идей. На данный момент у сети имеется 11 магазинов общей площадью 54,6 тысячи квадратных метров в Санкт-Петербурге, Воронеже, Самаре, Уфе и Челябинске.

Для справки: Название компании: УК Старт Регион: Санкт-Петербург Адрес: 192007, Россия, Санкт-Петербург, ул. Бухарестская, д. 89 Вид деятельности: Розничная торговля Телефоны: (812)6222226 Факсы: (812)6222226 E-Mail: info@startonline.ru Web: http://www.startonline.ru (ПРАЙМ 03.04.12)
25 апреля состоится открытие гипермаркета "Наш дом" в Ростове.
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25 апреля 2012 года планируется открытие нового гипермаркета сети в г. Ростов. (04.04.12)
Крупная сибирская сеть по продаже строительных материалов — "Практика" — сообщила о закрытии своего гипермаркета в Красноярске.
Апрель компания объявила месяцем финальной распродажи товара.
Гипермаркет "Практика" (центральный офис компании расположен в Барнауле) площадью около 5 тыс. кв. м открылся в здании бывшего торгового центра "АЛПИ" в Солонцах в 2009 г.
Помимо него у "Практики" в Красноярске есть супермаркет строительных и отделочных материалов на Взлетке и оптовая площадка на ул. Калинина. О возможном закрытии этих точек продаж информации нет.
Узнать о причинах закрытия гипермаркета в самой "Практике" пока не удалось.
Напомним, что за последние полгода в Красноярске обострилась конкуренция на местном DIY-рынке. В городе поочередно открылись сразу два гипермаркета товаров для домашнего ремонта — это Stutze Dommer и Leroy Merlin (ДЕЛА.ru 06.04.12)
Торговая недвижимость
В строящемся ТРК Vegas City в Москве уже сдано 70% площадей.
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В торговом комплексе Vegas City, открытие которого запланировано на следующий год, больше половины площадей уже сдано в аренду. 
В строящемся торгово-развлекательном комплексе Vegas City в Москве уже сдано в аренду 70% площадей. Открытие ТРК, располагающегося у метро Мякинино, между Крокус-Экспо и CrocusCityMall, намечено на конец следующего года. На данный момент на объекте ведутся земляные работы. Общая площадь торгового центра составит тыс кв.м, из них 100 тыс предназначено для сдачи в аренду. 
В Vegas City, которым занимается компания Crocus Group, будет воплощена концепция тематических зон (такими станут Time Square и Rockefeller Center). Арендаторами ТРК станут магазины ведущих брендов, гипермаркет электроники, кинотеатр, рестораны и зона фудкорта. При этом, по сообщению девелопера, продуктовый супермаркет в торговом центре не запланирован. 
Компания Crocus Group ведет еще один похожий проект – строительство ТРЦ "Vegas Кунцево" на 56 километре МКАД. Этот центр площадью 113 тыс кв.м. планируется открыть в начале 2014 года.

Для справки: Название компании: Crocus Group Регион: Москва Адрес: Россия, Москва, пересечение МКАД и Волоколамского шоссе, м."Мякинино" Вид деятельности: Девелопмент Телефоны: (495)7272424 E-Mail: service@crocusnet.ru Web: http://www.crocus-city.ru Руководитель: Арас Агаларов, Президент Crocus Group (Torg.spb.ru 05.04.12)
 и многое другое








�   Тематические новости


�   PR-поддержка


�   Отраслевая лента новостей


�   Готовые маркетинговые продукты


�   Заказные исследования


�   Доступ к базе данных 7000 СМИ





Информационные услуги для Вашего бизнеса








Информационное агентство "INFOLine" имеет свидетельство о регистрации средства массовой информации ИА № ФС 77 – 37500.





Крупнейшая информационная база данных мира включает продукты продуктов агентства "INFOLine". Компания "Lexis-Nexis"  с 1973 года интегрирует информацию от 9000 СМИ всего мира, в рамках работы по мониторингу данных о России и странах СНГ сбор информации осуществляет с помощью продуктов агентства "INFOLine".





Продукты информационного агентства "INFOLine" были по достоинству оценены ведущими европейскими компаниями. Агентство "INFOLine" было принято в единую ассоциацию консалтинговых и маркетинговых агентств мира "ESOMAR". В соответствии с правилами ассоциации все продукты агентства "INFOLine" сертифицируются по общеевропейским стандартам, что гарантирует нашим клиентам получение качественного продукта и постпродажного обслуживания.
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