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Общие новости розничной торговли
Общие новости экономики России
В Минэкономразвития допустили превышение прогноза по годовой инфляции.
В ЦБ рассказали о дополнительных ценовых рисках из-за ситуации с Турцией
Инфляция в России в 2015 году может несколько превысить официальный прогноз в 12,4%, так как в декабре в некоторые недели рост цен может составить 0,2%, а не 0,1%, сказал "Интерфаксу" директор сводного департамента макроэкономического прогнозирования Минэкономразвития Кирилл Тремасов в кулуарах XIII Российского облигационного конгресса.
Он согласился с оценкой ЦБ вклада продуктового турецкого эмбарго в 0,2-0,4 п.п. в инфляцию, но, по его мнению, это скажется на инфляции в следующем году, а в этом еще не успеет повлиять. "Мне кажется, что оценка ЦБ (по влиянию эмбарго против турецких товаров на уровне 0,2-0,4 п.п. в инфляцию - ИФ) - это достаточно адекватная оценка. Думаю, что это влияние - скорее всего следующий год. Дело в том, что те товары, поставки которых мы ограничиваем, носят сезонный характер, скажем, те же помидоры - урожай убран, а по ряду других товаров пик поставок приходится на последующие месяцы. Оно достаточно равномерно будет распределено в первой половине года, явного скачка, я думаю, мы не увидим", - прокомментировал он расчеты ЦБ.
Официальный прогноз Минэкономразвития по инфляции в 2016 году равняется 6,4%. При этом замглавы Минэкономразвития Алексей Ведев в конце ноября заявлял, что министерство ожидает инфляцию в 2016 году в интервале 6,4-6,9%.
Тремасов в разговоре с "Интерфаксом" также сообщил, что текущие котировки цен на нефть находятся вблизи консервативного сценария развития экономики РФ на 2016 год, который рассчитывался исходя из цены на нефть в $40 за баррель, но ситуация может поменяться через 2-3 месяца и Минэкономразвития будет пересматривать базовый прогноз только весной.
Тремасов также отметил, что падение инвестиций в основной капитал в 2015 году может оказаться лучше прогноза в 9,9% и составить 7-8%. Падение розничного товарооборота, наоборот, по его словам, может быть хуже официального прогноза в 8,5% и превысить 9%.
"Мы официально пока не корректируем прогноз, но судя по тем тенденциям, которые мы сейчас видим, возможно, падение инвестиций будет меньше в этом году и составит где-то 7-8%. Что касается розничного товарооборота - падение, наоборот, может превысить наш официальный прогноз. Возможно, падение превысит 9%", - отметил директор департамента прогнозирования.
По данным Росстата, инвестиции в основной капитал в России в октябре 2015 года сократились на 5,2% по сравнению с октябрем 2014 года после снижения на 5,6% в сентябре, 6,8% в августе и 8,5% в июле. В целом за январь-октябрь 2015 года инвестиции упали на 5,7% по сравнению с аналогичным периодом прошлого года.
Падение оборота розничной торговли, по данным Росстата, в октябре ускорилось до 11,7% против 10,4% в сентябре. За 10 месяцев этого года оборот розничной торговли снизился на 8,8% по сравнению с аналогичным периодом прошлого года.
Тремасов также отметил, что ВВП РФ, очищенный от сезонного и календарного факторов, начиная с июля не снижается и даже "очень-очень" плавно движется вверх, но этот рост носит неустойчивый характер. "При этом тенденции носят разнонаправленный характер. Что касается потребительского спроса, то августовский эпизод, связанный с очередным резким падением цен на нефть и с очередным резким падением курса рубля, он не прошел бесследно для экономики. Этот эпизод вызвал очередное инфляционное ускорение и негативно сказался на потребительских настроениях, поведении. В результате та стабилизация, которую ожидали в середине года, она не состоялась. Последние месяцы, особенно октябрь это показал, потребительский спрос продолжил снижаться", - добавил он. (Интерфакс 04.12.15)
Инфляционное риски в РФ выросли, а экономика стабилизируется - аналитики ЦБР. "Рейтер". 4 декабря 2015
Инфляционное давление в РФ сохраняется на высоком уровне, в том числе из-за геополитики, а спад в российской экономике прекратился благодаря торгуемым секторам, но может возобновиться из-за снижения нефтяных цен, полагает департамент исследований и прогнозирования (ДИП) Банка России.
Кроме того, по оценке ЦБР, в ноябре корреляция между рублем и нефтью стала значительно ослабевать, впервые за этот год.
"Индикаторы текущей инфляции, построенные на основе недельных и среднедневных данных, отражают некоторое ослабление инфляционного давления. Вместе с тем, высокие инфляционные ожидания и риски ухудшения геополитической обстановки создают предпосылки для сохранения инфляции на повышенном уровне", - говорится в обзоре департамента.
Выводы, содержащиеся в бюллетене "О чем говорят тренды" могут не совпадать с официальной позицией Банка России, предупреждают эксперты.
По недельным данным Росстата, инфляция с начала ноября составила 0,7 процента, основной вклад внесли продовольственные товары, подверженные сезонным факторам, и удорожание импорта в связи с волатильностью рубля.
Но вклад плодоовощной продукции в недельную инфляцию резко снизился, что, возможно, говорит об ускорении инфляционных процессов, не связанных с сезонными факторами, заключают эксперты ЦБР.
"Для обеспечения выхода на траекторию целевого ориентира инфляции (4 процента год к году) средний ежемесячный темп индекса потребительских цен должен составить 0,33 процента месяц к месяцу".
Политика импортозамещения способствовала возвращению динамики цен на ввозимую в РФ плодоовощную продукцию к тенденциям 2013 года в осенний период. Ключевым фактором динамики в декабре 2015 года в отсутствие валютных шоков станет сезонный фактор. Ожидается, что дополнительный вклад плодоовощной продукции в рост цен не превысит 0,25 процентного пункта до конца года.
Прогноз годового изменения инфляции на конец текущего года остается без изменений (12,7 процента), при официальном прогнозе ЦБР - 12-13 процентов.
ВМЕШАЛАСЬ ГЕОПОЛИТИКА
По сравнению с другими развивающимися странами рынки РФ в ноябре поначалу показывали уверенный рост на фоне ожиданий о более плотной кооперации России и стран Запада в Сирии, и возможного раннего снятия санкций.
"Волатильность на финансовых рынках выросла к середине ноября, но снизилась к концу месяца до уровней позднего октября. Ожидаемая волатильность рубля осталась на прежнем уровне, в то время как месячная реализованная волатильность нефти и рубля снизилась. Тем временем годовая корреляция между рублем и нефтью стала значительно ослабевать, впервые за этот год", - пишет ЦБР.
Но резко изменил настроения инвесторов инцидент со сбитым российским самолетом на границе Сирии и Турции.
Это привело к появлению скептицизма относительно улучшения отношений России и НАТО, но тем не менее последние события не оказали существенного значения на траекторию движения индексов, заключают эксперты ЦБР.
Основное влияние геополитика окажет на инфляцию в РФ.
Премьер-министр РФ Дмитрий Медведев подписал во вторник постановление правительства о санкциях против Турции: с 1 января 2016 года будет запрещен ввоз овощей, фруктов и мяса птицы.
"Введение ограничительных мер на импорт турецких продовольственных продуктов может привести к дополнительному росту потребительских цен до 0,4 процентных пункта в 2015–2016 годах. Однако, представляя собой разовый ценовой шок, связанный с этим рост цен не повысит инфляцию в среднесрочной перспективе, если не ухудшатся инфляционные ожидания", - полагают аналитики ЦБР.
Введение ограничительных мер на импорт турецких продуктов создает для России в краткосрочном периоде проблемы в секторе плодоовощной продукции. В настоящее время, импорт из Турции составляет около 5 процентов всего внутреннего российского рынка плодоовощной продукции, остальные продовольственные компоненты оказывают незначительное влияние на отечественный внутренний рынок продовольствия.
"Если ценовая эластичность предложения товаров будет на уровне 1,3 процента, ожидаемый вклад сокращения импорта турецких товаров в инфляцию может составить до 0,4 процентных пункта к концу 2016 года. Усиление таможенного контроля за импортом из Турции по всей товарной номенклатуре создает дополнительные риски роста цен", - говорится в обзоре.
Эксперты также предупреждают, что в 2014-2015 годах усилился эффект переноса валютного курса на цены.
"В России величина эффекта переноса оценивается около 0,16 в 2014 – начале 2015 года. Величина эффекта переноса валютного курса на экономику является важным параметром денежно-кредитной политики в условиях высокой доли импорта в потреблении. Однако корректно оценить эффект переноса в России в 2015 году затруднительно вследствие недостаточно длительного периода функционирования экономики в условиях плавающего валютного курса", - говорится в обзоре.
Тем не менее, аналитики ЦБР допускают, что проинфляционный эффект курсовой динамики в третьем квартале был исчерпан:
"Локальные максимумы индексов PMI в 2014–2015 годах приходились на периоды пикового ослабления курса рубля или не более месяца после него. Данное наблюдение косвенно свидетельствует в пользу гипотезы о краткосрочном характере переноса недавних шоков валютного курса в цены, а также о том, что инфляционные последствия летнего ослабления рубля, вероятно, исчерпаны".
Таким образом, в случае отсутствия значимых потрясений на финансовых рынках в ноябре–декабре существенных инфляционных рисков инфляции со стороны курсовой динамики до конца 2015 года не предвидится.
А вот динамика цен производителей создает предпосылки для ускорения роста потребительских цен в конце 2015 года.
ЭКОНОМИКА И СТАБИЛЬНОСТЬ
Спад в российской экономике прекратился благодаря торгуемым секторам, однако может возобновиться из-за снижения нефтяных цен.
По данным Росстата, в третьем квартале произошла стабилизация российской экономики после четырех кварталов непрерывного снижения ВВП.
Спад ВВП составил 4,1 процента в годовом выражении, согласно оценкам аналитиков ЦБР, квартальный прирост ВВП в третьем квартале с поправкой на сезонный фактор составил плюс 0,1 процента.
По их мнению, отмечаемая Росстатом стабилизация экономической активности может быть связана, в том числе, с возможным началом восстановительной динамики товарно-материальных запасов.
"С учетом данных Росстата... возросла вероятность того, что динамика ВВП по итогам 2015 года окажется лучше ожиданий. Это произойдет, если оценка Росстата по ВВП в третьем квартале не будет впоследствии значимо скорректирована в сторону понижения, а динамика экономической активности в октябре–декабре останется стабильной или улучшится", - говорится в обзоре.
Согласно индексной оценке ДИП ЦБР, в четвертом квартале 2015 года ВВП РФ снизится на 0,6 процента к предыдущему кварталу и на 4,3 процента в годовом выражении.
Эта оценка улучшена в ноябре по сравнению с октябрьскими ожиданиями после публикации Росстата.
В первом квартале 2016 года ожидается нулевой прирост ВВП в квартальном выражении и спад на 2,3 процента - в годовом.
В обзоре говорится, что риски для финансовой стабильности в России в целом снизились, однако текущие нефтяные цены существенно ниже, чем цены, на которых построен базовый сценарий прогноза Банка России.
Сохранение цен на нефть на текущем уровне увеличит риски дальнейшего ухудшения модельной оценки прироста ВВП в текущем и ближайших двух кварталах.
Модельная оценка прироста ВВП в 2015 году составляет минус 3,9 процента и соответствует верхней (лучшей) границе диапазона текущего официального прогноза Банка России. Оценка по модели на скользящий год до второго квартала 2016 года составляет минус 3,1 процента. Тем не менее статистика за ноябрь и декабрь может в дальнейшем скорректировать указанные оценки, предупреждают эксперты. (Рейтер 04.12.15)
Государственное регулирование
Электронные кассы станут обязательными с 2017 года, объявила ФНС.
Внедрение новых устройств откладывается. Электронные кассы с передачей фискальных данных в режиме реального времени станут обязательными для большинства ритейлеров с февраля 2017 года, сказал АНРТ представитель Федеральной налоговой службы в понедельник. Ранее повсеместное внедрение новых устройств и их подключение к каналам связи планировалось на начало 2016 года. Собеседник агентства также подтвердил план ФНС предоставить покупателям опцию контроля данных о приобретенных товарах и услугах. Клиенты магазинов смогут через мобильные приложения сохранять кассовые чеки, а затем через интернет наводить у налоговиков справки о том, сколько ритейлер заплатил налогов с продажи ему тех или иных товаров, пояснил чиновник. "Речь об изменении налоговой культуры, к чему может подтолкнуть дополнительная прозрачность транзакций в рознице", - отметил сотрудник ФНС. В конце ноября 2015 года налоговики предложили наделить всех россиян контрольными полномочиями с возможностью подачи оперативных жалоб на фискальные нарушения. Механизм такого "народного контроля" может быть развернут после перевода ритейлеров на электронные кассы, но пока этот проект лишь тестируется в четырех регионах. Аналитики эту инициативу критиковали, обращая внимание на множество технических рисков и потенциальных проблем как для розничной торговли, так и для потребителей. Тем временем Кремль собирается предоставлять налоговые вычеты компаниям, внедряющим новую кассовую технику. (Агентство розничной торговли 07.12.15)
Бизнесу станет труднее получить лицензию на продажу алкоголя.
Если предпринимателя ранее уже лишали лицензии на торговлю спиртным, то это может послужить основанием для того, чтобы отказать ему в получении новой лицензии. Законопроект с такой нормой поступил в Госдуму.
Законопроект поступил в нижнюю палату парламента из государственного совета республики Коми. Документ вносит изменения в статью 19 федерального закона "О государственном регулировании производства и оборота этилового спирта, алкогольной и спиртосодержащей продукции и об ограничении потребления (распития) алкогольной продукции".
Как говорится в пояснительной записке, новое основание для невыдачи лицензии на продажу алкоголя "обусловлено тем, что организации, у которых были аннулированы лицензии за нарушение особых требований к розничной продаже алкогольной продукции, имеют право вновь получить лицензию, и оснований для отказа в предоставлении лицензии для таких соискателей законодательством не предусмотрено".
"Таким образом складывается ситуация, при которой организации, осуществляющие розничную продажу алкогольной продукции и нарушившие особые требования к ее реализации, могут неограниченное количество раз получать новую лицензию, что не способствует соблюдению организациями лицензионных требований к розничной продаже алкогольной продукции", - считают авторы законопроекта.
Дополнение оснований отказа в выдаче лицензии основанием неоднократного нарушения организацией требований к розничной продаже алкогольной продукции по своей сути будет являться определенным барьером, подчеркивается в пояснительной записке.
"Если лицензия аннулирована, а повторное получение лицензии невозможно в силу закона, имеется возможность создания нового юридического лица и получения им лицензии на торговлю алкоголем, однако для осуществления данных мероприятий потребуются дополнительные затраты хозяйствующего субъекта. В связи с этим предлагаемый законопроектом подход позволит стимулировать организации к соблюдению лицензионных требований", - убеждены инициаторы поправок. (Российская газета 03.12.15)
Региональные новости
Контракты на 1,2 млрд руб. заключены на Торговой сессии Подмосковья.
По итогам прошедшей в пятницу IV Торговой сессии Подмосковья заключено 33 контракта с розничными сетями, сообщила пресс-служба министерства потребительского рынка и услуг Московской области.
"Подписано 33 контракта (розничные сети "Ашан", "Атак", "Дикси", Х5, "Магнит" и "Лента"). Общая сумма контрактов (заключены на 1 год) - 1,2 млрд рублей", - приводятся в сообщении слова главы ведомства Владимира Посаженникова.
Он отметил, что Торговая сессия Подмосковья прошла с очевидным профицитом: количество контрактов по сравнению с предыдущим торгово-закупочным мероприятием увеличилось.
По мнению министра, сложившаяся в стране непростая экономическая ситуация стала мотивацией и для розничных сетей, и для производителей.
"Производители видят свою востребованность и нужность - и это подтверждают заключаемые с ними договоры. В свою очередь, ритейл научился жить в условиях импортозамещения, научился оперативно работать с новыми поставщиками, научился налаживать взаимоотношения с местными производителями", - отметил В.Посаженников.
В IV Торговой сессии в Подмосковье впервые приняли участие представители автономии Гагаузия, подчеркнул министр. (Интерфакс - Россия 04.12.15)
Отраслевое мероприятие
Круглый стол "Роль торговых сетей в обеспечении прав и законных интересов покупателей потребительских товаров".
В Государственной Думе России состоялся круглый стол "Роль торговых сетей в обеспечении прав и законных интересов покупателей потребительских товаров".
В обсуждении приняли участие председатель комитета Государственной Думы по экономической политике инновационному развитию и предпринимательству Анатолий Аксаков, заместитель председателя комитета Виктор Звагельский, председатель Президиума АКОРТ Илья Ломакин - Румянцев, председатель Союза потребителей России Петр Шелищ, представители региональных обществ потребителей и компаний - членов АКОРТ.
В ходе мероприятия участники обсудили основные приоритеты развития потребительского рынка, в том числе, вопросы безопасности и качества продукции. Анатолий Аксаков и Виктор Звагельский рассказали о планах законодательной работы комитета, касающихся регулирования работы сетей и защиты прав потребителей, подчеркнув необходимость развития механизмов саморегулирования для всех участников потребительского рынка. Депутаты также отметили приоритетность развития цивилизованной торговли в сегодняшней экономической ситуации и создания конкурентоспособных условий на потребительском рынке. (Ассоциация Компаний Розничной Торговли 05.12.15)
Антисанкции
Эксперты: эмбарго РФ на украинские товары не приведет к значительным последствиям.
Отмечается, что роль Украины как импортера России незначительна как по общим объемам импорта продовольствия (ее доля сейчас составляет 1,2%), так и по отдельным группам
Запрет на ввоз продовольственных товаров из Украины в Россию, который вводится правительством РФ с 1 января 2016 года, не приведет к значительным последствиям для двух стран. Об этом говорится в новом обзоре экспертов Гайдаровского института "Оперативный мониторинг экономической ситуации в России. Тенденции и вызовы социально-экономического развития".
Роль Украины как импортера России незначительна как по общим объемам импорта продовольствия (ее доля сейчас составляет 1,2%), так и по отдельным группам, говорится в документе. Доля Украины в российском импорте в 2012 году составляла 5%. Снижение роли этой страны началось до событий 2014 года. "В немалой степени эта ситуация была связана с деятельностью Россельхознадзора и Роспотребнадзора, предъявлявших множество претензий к украинской продукции, в результате которой торговые отношения между странами стали непрозрачными и слабопрогнозируемыми", - отмечают эксперты.
В документе говорится, что после введения Россией эмбарго на продовольствие в отношении ряда стран, в число которых Украина тогда не входила, сокращение ввоза из этой страны все равно продолжилось и в абсолютных показателях, и относительно других стран. Так, в 2015 году ввоз сократился до $235 млн, то есть в 6,2 раза относительно 2012 года.
До 2012 года по 7 группам товаров из 24 доля Украины превышала 10%. "Украинские предприниматели наладили поставку в Россию даже таких продуктов, которые не производились в их стране. Так, завозилось более 32% импортируемых в Россию какао и продуктов его переработки", - отмечают эксперты. В 2015 году осталось только 6 групп продуктов, по которым ее доля превышала 2% от общего ввоза в Россию.
"В результате ущерб от новых ограничений на ввоз украинских товаров в России окажется малозаметным", - считают эксперты.
Украина переориентировалась
Сопоставление темпов падения украинского экспорта по продовольственным товарам в целом, и в Россию, свидетельствует о том, что эта страна уже переориентировалась на другие рынки, говорится в документе. Отказ России от продуктов с Украины принесет проблемы только для поставщиков отдельных групп товаров, а не для украинской экономики в целом, считают аналитики.
На то, что Украина нашла новые рынки и не сокращает производство продуктов, которые ранее завозила в Россию, указывает факт увеличения доли мяса в структуре продуктового экспорта Украины. В 2012 году она составляла 1,8%, в 2015 году - 2,7%. Общий объем в стоимостной оценке вырос с 2012 года по 2015 год на 30%. При этом поставки этого продукта в Россию в 2015 году сократились за этот же период почти вдвое.
"Объявление о распространении российского эмбарго на Украину носит, скорее, информационный характер. Сокращение объемов импорта, исчезновение относительно дешевых украинских продуктов для российского потребителя уже произошло ранее, поэтому сейчас он вряд ли что-то всерьез ощутит на фоне общего подорожания продуктов и сокращения объемов своих покупок", - отмечают эксперты. (ТАСС 03.12.15)
До запрета поставок овощей из Турции огурцы подорожали на 70%.
За ноябрь 2015 года розничные цены на огурцы в России выросли на 70%, помидоры подорожали на 30%, в целом плодоовощная продукция за месяц подскочила в цене на 5,6%, следует из материалов Росстата. Скачок цен произошел еще до вступления в силу запрета на ввоз в Россию турецких овощей и фруктов (начнет действовать с 1 января 2016 года) и привел к ускорению "продуктовой инфляции".
Если в октябре 2015 года розничные цены на продукты в России выросли в среднем на 1%, то в ноябре их прирост составил уже 1,2%. Ускорился и общий рост потребительских цен — с 0,7% в октябре до 0,8% в ноябре. В то же время благодаря сравнению с высокой базой конца прошлого года годовая инфляция по итогам ноября замедлилась — с 15,6% в октябре до 15%.
За исключением ряда овощей и фруктов сильнее всего из продуктов подорожали яйца (+5,5%), сельдь (+3,7%), карамель (+2,5%), подсолнечное масло (+1,8%) и шоколад (+1,6%).
Существенный прирост цен также наблюдался на отдельные виды сезонных непродовольственных товаров. К примеру, зимняя верхняя одежда и обувь, меховые головные уборы, отдельные виды трикотажных изделий подорожали на 1,9–3,1%.
Дизельное топливо в ноябре подорожало на 1,6%, газомоторное топливо — на 5,4%, бензин подешевел на 0,1%. (РосБизнесКонсалтинг 04.12.15)
Розничная торговля продуктами питания и торговые сети FMCG
Общие новости о товарах сегмента FMCG
Минсельхоз: удорожание фруктов должны сдержать ФАС и Минпромторг. "Известия". 4 декабря 2015
Поставщики уже предлагают ритейлерам повысить цены на овощи и фрукты
Минсельхоз пока не зафиксировал роста цен на продукцию сельхозпроизводителей. За ценами на овощи и фрукты оптово-розничных компаний следят Федеральная антимонопольная служба (ФАС) и Минпромторг, которые также не видят изменений стоимости продуктов. В то же время поставщики овощей и фруктов уже предложили федеральным продуктовым ритейлерам повысить закупочные цены на 40–50%. 
— Мы осуществляем мониторинг цен сельхозпроизводителей в ежедневном формате, пока мы не наблюдаем роста цен у производителей сельхозпродукции.
Основная наценка формируется в оптово-розничном цене, и здесь контроль за ценами должны осуществлять Минпромторг России и ФАС. ФАС России необходимо усилить работу по пресечению нарушений антимонопольного законодательства и законодательства о торговле, а Минпромторгу России усилить контроль за розничными торговыми сетями в части пресечения необоснованного роста цен, — сообщили в пресс-службе Министерства сельского хозяйства.
В ФАС реагируют на повышения цен в оптовом звене по заявлениям — в ведомстве сообщили, что "на данный момент жалоб по этому вопросу не поступало, ФАС России следит за ситуацией в рамках своих полномочий". В Минпромторге на запрос "Известий" оперативно не ответили.
1 декабря глава правительства Дмитрий Медведев поручил не допустить роста цен на продукты, альтернативные турецким, министру промышленности и торговли Денису Мантурову и министру сельского хозяйства Александру Ткачеву. Последний 1 декабря заявил, что россияне не ощутят отсутствия турецких товаров на прилавках, так как они будут заменены аналогичными продуктами из других стран.
О том, что поставщики присылают ритейлерам уведомления с новыми ценами, "Известиям" рассказал предправления ассоциации компаний розничной торговли АКОРТ Илья Ломакин-Румянцев. В АКОРТ входят такие сети, как "Магнит", X5 Retail Group ("Пятерочка", "Перекресток", "Карусель"), "Дикси", "Ашан" и пр. По словам, речь идет о российских дистрибуторах и производителях, которые продают цитрусовые из Абхазии и Азербайджана.
Гендиректор "Седьмого континента" Александр Агеенков сообщил "Известиям", что контрагенты сети предложили ей повышение закупочных цен на 15%. "Именно на столько могут вырасти отпускные цены в ближайшем времени", — предупредил он. Агеенков уточнил, что "Седьмой континент" не работает напрямую с Турцией, то есть все контракты по овощам из этой страны заключены с перекупщиками в России.
На долю овощей и фруктов в выручке "Седьмого континента" (54,2 млрд рублей за 2014 год) приходится 12%. Треть этих доходов формируется овощами отечественного производителя. "А во время сезона, например, в августе, доля местных поставщиков доминирует", — уточнил Агеенков. Как отметили в компаниях "Магнит", X5, "Дикси", доля турецких товаров в годовом обороте составляла ранее от 1% до 6%.
Как поясняют в АКОРТ, повышения цен предлагаются из-за перебоев в поставках турецких овощей и фруктов — в каждом магазине они занимаются в среднем до 50% ассортимента этой категории. Напомним, на прошлой неделе Россельхознадзор ужесточил контроль над турецким импортом.
По информации Ломакина-Румянцева, торговые сети начали с прошлой недели разрывать контракты на поставку турецких товаров, что грозит им выплатой штрафов — несмотря на то что список товаров, запрещенных к ввозу в Россию, был официально сформирован правительством только 1 декабря.
Опрошенные "Известиями" ритейлеры отказались официально комментировать сведения о поступающих к ним ценах поставщиков. Некоторые представители сетей неофициально подтвердили, что поставщики просят повысить цены. Никто из них не уточнил, какая доля приходится на прямой импорт, а какая — на местных дистрибуторов.
Глава Национального союза производителей овощей Сергей Королев уверен, что "поставщики пользуются ситуацией, потому что объективных причин для резкого роста цен на овощи нет". Он напоминает, что повышение стоимости так или иначе должно произойти из-за сезонного фактора.
Правительство РФ 1 декабря 2015 года утвердило перечень турецкой сельхозпродукции, сырья и продовольствия, которые запрещены к ввозу в Россию с 1 января 2016 года.
Под запрет попали: замороженные части тушек и субпродукты кур домашних и индеек, гвоздики, помидоры, лук, цветная капуста и брокколи, огурцы, апельсины, мандарины, виноград, яблоки, виноград, груши, абрикосы, персики, сливы, земляника и пищевая соль.
Как писали "Известия", доля импорта продуктов из Турции, попавших под запрет на ввоз в Россию, за девять месяцев 2015 года составила в среднем порядка 15% в натуральном выражении. Согласно исследованию Центра международной торговли Москвы, меньше всего будет заметно исчезновение с прилавков турецких яблок и груш, эти фрукты из Турции занимали не более 2% от импорта в данных категориях. Также легко будет заменить турецкие апельсины, персики, сливы, лук и пр. Даже несмотря на высокую долю присутствия турецких томатов в России (почти 55%), власти и крупнейшие производители сельхозпродукции уверены, что дефицита продуктов не будет. (Известия 04.12.15)
Минздрав может запретить сигареты с ментолом. "Известия". 7 декабря 2015
Ведомству предложили ограничить ассортимент табачных компаний и обязать производителей использовать самозатухающую бумагу
На рассмотрение Минздрава, который сейчас разрабатывает новую антитабачную концепцию, поступило предложение запретить в России производство сигарет с ароматическими и вкусовыми добавками и обязать компании использовать самозатухающую бумагу. 
Соответствующее обращение (есть у "Известий") направил в министерство Совет по общественному здоровью и проблемам демографии. Как сказано в письме, "ароматизаторы и добавки, обеспечивающие вкусовые оттенки", повышают "привлекательность табачных изделий". Также работают и красители: например, цветная сигаретная бумага, как говорится в письме, привлекает молодежь и женщин. Совет просит министра здравоохранения Веронику Скворцову "рассмотреть возможность внесения в концепцию положения о запрете использования подобных ингредиентов при производстве табачных изделий".
Кроме того, Минздраву предлагают рассмотреть возможность закрепления в концепции меры, направленной на введение на территории РФ сигарет с пониженной воспламеняющей способностью.
— Технология их производства предусматривает, что в случае оставления их без присмотра такие сигареты самостоятельно потухнут не менее чем в 75% случаев. Это способно значительно снизить смертность от пожаров, возникающих по причине неосторожного курения, — говорится в обращении, подписанном председателем правления Совета Дарьей Халутриной.
Как писали "Известия", предполагается, что новая антитабачная концепция будет принята постановлением правительства в начале 2016 года. Она придет на смену нынешней Концепции осуществления государственной политики противодействия потреблению табака на 2010–2015 годы. В новом документе планируется, в частности, прописать увеличение площади пачки, где должны размещаться устрашающие картинки, также будут предусмотрены регулирующие меры для электронных сигарет. 
Читайте еще:
Московские аэропортыначинают ставитьалкозамки на спецтехнику
Поводом для таких мер послужилав том числе прошлогодняякатастрофа самолета Falcon спрезидентом нефтяной компанииTotal на борту— В настоящее время мы анализируем все предложения, поступающие от общественности, органов власти, медицинского и пациентского сообщества, — рассказал "Известиям" Олег Салагай, руководитель департамента общественного здоровья и коммуникаций Минздрава и президент Конференции сторон рамочной конвенции ВОЗ по борьбе против табака. — На этом этапе никакие из инициатив не исключаются. Вместе с тем, в консолидированный вариант концепции, который будет представлен для общественного обсуждения, войдут лишь обоснованные эффективные меры.
Член Координационного совета по борьбе против табака при Минздраве РФ и член Совет по общественному здоровью и проблемам демографии Виктор Зыков напомнил, что в 2013 году Европарламент своей директивой запретил производство сигарет с ароматическими и вкусовыми добавками. Поэтому, по словам Зыкова, Минздрав может учитывать международный опыт. Как сказано в седьмой статье директивы, нельзя выпускать на рынок табачную продукцию с особенностями вкуса и аромата. При этом компаниям не запрещается использовать добавки, если те нужны, чтобы сделать саму табачную продукцию качественной. Например, это может быть сахар — для "возмещения" сахара, который теряется во время сушки табака.
В директиве Европарламента прописаны также следующие условия. Добавки не должны усиливать привыкание потребителя к табаку, повышать токсичность продукта, содержать канцерогены и мутагены (ингредиенты, вызывающие наследственные изменения — мутации). Также запрещено использовать добавки, создающие впечатление, что продукт имеет пониженный риск для здоровья, — например, добавки с витаминами. Нельзя добавлять также кофеин, таурин и другие ингредиенты, которые ассоциируются с энергией и жизненной активностью. Запрещены вещества, которые делают цветным дым от сигарет. Подобных ограничений на использование добавок нет в Техническом регламенте Таможенного союза на табачную продукцию, который вступит в силу 15 мая 2016 года.
Участники табачного рынка оценивают долю вкусовых сигарет до 3% и уверяют, что на отрасль их запрет не повлияет. Крупнейшим производителем "вкусовых" сигарет называют "Донской табак" (оперативный комментарий компании получить не удалось). В компании Philip Morris International рассказали, что в их ассортименте ментоловые сигареты занимают чуть более 1%. В компании негативно оценивают новые попытки регулятора и общественников по вводу дополнительных требований, не вошедших в Техрегламент.
— На протяжении последних нескольких лет табачная отрасль находилась в постоянном фокусе внимания регуляторов, адаптируясь к постоянно возникающим новым требованиям к производству и обороту табачной продукции. Весной 2016 года вступит в силу Технический регламент на табачную продукцию, который, в свою очередь, вводит ряд дополнительных изменений, связанных с упаковкой сигарет, в том числе обновление графических предупреждений о вреде курения. В связи с этим считаем преждевременным обсуждать какие-либо новые требования к производству табачной продукции, тем более что достоверных данных, свидетельствующих об эффективности специальной самозатухаемой бумаги в целях снижения пожароопасности, нет, — сообщили "Известиям" в пресс-службе компании PMI.
— Тема запрета ароматизированных сигарет обсуждается уже не первый год. В России данный сегмент занимает меньше 3% рынка сигарет, и для нашей компании не является фокусным. Однако категория потребителей, которая выбирает ароматизированный продукт, очень специфична. И компании лишь предоставляют потребителю возможность приобрести такие сигареты. Что же касается курительных табаков [для трубок, то наличие аромата в них — это традиционная неотъемлемая особенность, запрет которой был бы неуместен. Техническим регламентом на табачную продукцию Евразийского союза, который должен вступить в силу в мае 2016 года, уже предусмотрен запрет на указание на упаковке (пачке) ароматов. Поэтому проект концепции не сильно повлияет на состояние дел на рынке, — считает директор департамента по юридическим вопросам и связям с общественностью компании ООО "Империал Тобакко продажа и маркетинг" Андрей Рогов.
Что же касается использования самозатухающей бумаги, то, по словам Рогова, это решение должно быть принято на основе достоверных сведений об эффективности подобных нововведений.
— Однозначно, использование специальной бумаги повысит конечную стоимость сигарет. В условиях повышенных темпов роста акцизов за последние несколько лет, это может спровоцировать рост нелегальной торговли, которая на данный момент относительно невелика в целом по стране. Более того, необходимо учитывать то, что такие требования могут быть приняты только в виде поправок в союзный Технический регламент, что означает необходимость согласования такого решения между всеми странами-участницами ЕАЭС, — отмечает он. (Известия 07.12.15)
Региональные новости о товарах сегмента FMCG
Производство и оборот алкоголя в Приморье поставят на электронный учет.
Семинар по вопросу технического внедрения в Приморье системы государственного контроля над производством и продажей алкоголя прошел 3 декабря в Администрации края.
Единая государственная автоматизированная информационная система (ЕГАИС) учета объема производства и оборота этилового спирта, алкогольной и спиртсодержащей продукции представляет собой программный комплекс для госконтроля над производством и продажей спиртных напитков.
В ходе семинара были рассмотрены вопросы технического внедрения системы ЕГАИС в Приморье. По словам заместителя директора департамента лицензирования и торговли края Яны Мозжериной, обсуждение коснулось первого этапа – закупа.
"Этап реализации будет рассматриваться позже. С 1 января 2016 года закуп должны будут подтверждать все предприятия, торгующие алкоголем, как в городских, так и в сельских поселениях", – сообщила она.
Чтобы установить систему ЕГАИС, предприятию нужно обратиться в соответствующую компанию за подбором оборудования и программного обеспечения на кассу и зону приемки. Та, в свою очередь, выполнит "под ключ" весь комплекс работ по установке, настройке и обучению персонала работе с системой. Затем необходимо зарегистрироваться в личном кабинете на сайте ЕГАИС.
Напомним, за несвоевременное подключение к системе ЕГАИС предусмотрена ответственность в виде штрафа. Юридические лица могут быть оштрафованы на 150- 200 тысяч рублей, руководители компании – на сумму 10-15 тысяч рублей. Аналогичные штрафы предусмотрены за неведение журнала учета продажи алкогольной и спиртосодержащей продукции. (INFOLine, ИА (по материалам Администрации) 03.12.15)
Минэкономразвития НСО проведена ОРВ проекта закона Новосибирской области "Об установлении ограничений в сфере розничной продажи безалкогольных тонизирующих напитков на территории Новосибирской области", разработанного депутатом Законодательного Собрания.
Законопроект разработан в целях запрета беспрепятственного потребления несовершеннолетними безалкогольных тонизирующих напитков, а также защиты их здоровья от вредного воздействия тонизирующих компонентов.
В проекте закона предусмотрен запрет на розничную продажу безалкогольных тонизирующих напитков подросткам по возрастному и территориальному признаку (в детских, образовательных и медицинских организациях, на объектах спорта, а также в местах проведения культурно-массовых мероприятий с участием подростков и молодежи). Анализ опыта других субъектов Российской Федерации показал, что подобные ограничения были инициированы более чем в двадцати регионах, а в ряде зарубежных стран продажа данной безалкогольной продукции полностью запрещена.
По мнению разработчика проекта закона, предлагаемые ограничения позволят снизить в 2016 году среди подростков случаи заболеваний сахарным диабетом (на 6%) и органов пищеварения (на 0,5%), а также уменьшить долю реализации безалкогольных тонизирующих напитков в общем розничном товарообороте безалкогольных напитков. Индикаторы достижения цели регулирования будут рассчитываться на основе статистических наблюдений и данных мониторинга крупных сетевых предприятий розничной торговли региона.
Минэкономразвития НСО подготовлено заключение об ОРВ, в котором сделан вывод, что вводимое регулирование не нарушает права и законные интересы субъектов предпринимательской деятельности в сфере розничной продажи, поскольку безалкогольные тонизирующие напитки возможно заменить иными безалкогольными напитками, не содержащими тонизирующие компоненты.
Для ознакомления с приложением пройдите по ссылке здесь (INFOLine, ИА (по материалам Администрации) 07.12.15)
Новости о торговой сети "Магнит"
"Магнит" привлек кредитную линию РСХБ на 10 млрд рублей.
Банк сохранил ему условия финансирования. Крупнейший российский продуктовый ритейлер "Магнит" привлек очередную кредитную линию Россельхозбанка на 10 млрд рублей, сообщила компания в пятницу. Кредиты в рамках линии сеть сможет привлекать на срок до 1 июля 2016 года, а ставка по ним не должна превышать 30% годовых с учетом комиссий, говорится в сообщении. В конце лета 2015 года "Магнит" привлекал от РСХБ точно такую же кредитную линию, которая действовала до 4 декабря 2015 года. Таким образом, условия финансирования со стороны это банка сохранились. Осенью "Магнит" одобрил привлечение кредитов от крупнейших российских банков на 157 млрд рублей, в том числе от Россельхозбанка - до 50 млрд рублей. С учетом новых кредитных линий на 157 млрд рублей общая сумма заемного финансирования, одобренного менеджментом "Магнита" с начала 2015 года, к тому времени составляла около 430 млрд рублей. "Магнит" управляет сетью из 11,6 тысячи магазинов. Его выручка в январе-сентябре 2015 года увеличилась на 27,2% до 690,4 млрд рублей, чистая прибль - на 27,6% до 43,3 млрд рублей. (Агентство розничной торговли 04.12.15)
ПАО "Магнит" объявляет об открытии нового распределительного центра.
ПАО "Магнит", крупнейший российский продуктовый ритейлер (далее "Компания"; MOEX и LSE: MGNT), объявляет об открытии нового распределительного центра в г. Тюмень.
Доводим до Вашего сведения, что новый распределительный центр в г. Тюмень запущен в эксплуатацию. Общая площадь объекта составляет более 48 тыс. кв. м. Ввод в эксплуатацию нового распределительного центра повысит качество сервиса в Уральском регионе.
Розничная сеть "Магнит" насчитывает 32 распределительных центра общей площадью 1 255 тыс. кв. м. (INFOLine, ИА (по материалам компании) 04.12.15)
Челябинское УФАС 14 января рассмотрит дело о подозрении "Магнита" в навязывании договоров маркетинга.
Управление ФАС (УФАС) по Челябинской области назначило на 14 января рассмотрение дела по подозрению АО "Тандер" (операционная компания ритейлера "Магнит") в навязывании маркетинговых договоров, говорится в сообщении Челябинского УФАС.
В рамках изучения обстоятельств дела областная антимонопольная служба проводит опрос-анкетирование компаний, заключивших либо находящихся в стадии заключения договора на поставку продукции в торговую сеть "Магнит".
"В настоящее время Челябинское УФАС России продолжает изучать все обстоятельства заключения данных договоров", - говорится в сообщении. (Интерфакс - Россия 04.12.15)
Новости о торговой сети "X5 Retail Group N.V."
X5 Retail Group инвестирует в экономику Тюменского региона 5 млрд рублей.
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Большая часть этих средств уйдет на открытие по франшизе магазинов у дома "Пятерочка", количество которых в регионе удвоится.
Компания X5 Retail Group планирует в ближайшие два года инвестировать в экономику Тюменской области около 5 млрд рублей. Об этом заявил директор по взаимодействию с органами государственной власти ритейлера Станислав Наумов, выступая на Всероссийском форуме "Франчайзинг. Регионы", который прошел в Тюмени 1 декабря.
Большая часть этих средств уйдет на открытие по франшизе магазинов у дома "Пятерочка", количество которых в регионе удвоится. Впрочем, не забудет компания и про остальные форматы. В Тюменской области за два года откроют семь гипермаркетов "Карусель" и 11 супермаркетов "Перекресток". Сейчас, по словам Наумова, в Тюменской области действуют 55 магазинов всех форматов. Представитель X5 Retail Group отметил, что открытие новых торговых точек увеличит количество компании в регионе с 800 до 2800 человек, закрывая тем самым вакансии на рынке труда. "Надеюсь, правительство Тюменской области оценит наши шаги", – сказал он.
Напомним, что в ноябре 2013 года руководство Х5 Retail Group подписали договор о партнерских отношениях с правительством Тюменской области в лице губернатора Владимира Якушева. Оно, в частности, подразумевает расширение сотрудничества с местными поставщиками и производителями пищевой продукции. Кроме того, компания тогда завила о планах по открытию более сотни магазинов в регионе и строительстве крупного распределительного центра.

Для справки: Название компании: X5 Retail Group Адрес: 109029, Россия, Москва, ул. Средняя Калитниковская, 28, стр. 4 Телефоны: +7(495)6628888; +7(495)7899595 Факсы: +7(495)6628888; +7(495)7899595 E-Mail: info@x5.ru; secretariat@perekriostok.ru Web: http://www.x5.ru; http://www.fr.x5.ru Руководитель: Шехтерман Игорь, главный исполнительный директор; Милинова Елена, главный финансовый директор; ДюШарм Стефан, председателя Наблюдательного совета (Вслух.Ru 07.12.15)
В торговые сети X5 Retail Group поступит больше подмосковных товаров.
В рамках торгово-закупочной сессии Московской области, состоявшейся 4 декабря 2015 года, X5 Retail Group заключила и расширила 7 контрактов с подмосковными производителями продуктов питания: фермерского мяса, колбас, цыплят, кондитерских изделий и сухофруктов. С тремя из семи поставщиков, с которыми были подписаны контракты в рамках сессии, компания уже сотрудничала ранее, теперь же объем поставок их продукции в денежном выражении будет увеличен на 12-30%. 
Кроме того, подмосковные производители будут выпускать продукцию под собственными торговыми марками торговых сетей X5 Retail Group, что обеспечит им стабильный объем производства и гарантированные каналы сбыта. 
В Московской области размещен 871 магазин торговых сетей X5 Retail Group, в которых работают более 19 000 человек. Средняя заработная плата сотрудников составляет 30 000 р. 
В торговые сети X5 Retail Group поставляют свою продукцию подмосковные производители кондитерских изделий, соков, вод и пива, крепкого алкоголя, хлеба и хлебо-булочных изделий, замороженных продуктов, мясной и молочной гастрономии. Максимальная доля подмосковной продукции в ассортименте социально-значимых сортов хлеба - до 76,5%, четверть молочной продукции в подмосковных магазинах сетей X5 также локального производства, как и 17,5% мясной гастрономии, 11,7% кондитерских изделий и 10% крепкого алкоголя. (INFOLine, ИА (по материалам компании) 04.12.15)
Руководство сети супермаркетов "Ассорти" в Коми опровергло слухи о продаже бизнеса "Пятерочке".
Переговоры по этому поводу компанией ведутся с несколькими заинтересованными организациями.
В ряде групп в социальной сети "ВКонтакте" начали появляться заметки, в которых сообщалось о том, что сеть "Ассорти" выкупила "Пятерочка". Об этом говорят и некоторые работники торговли. По словам сотруницы компании, которая поставляет продукты для "Ассорти", "мы будем только до 15 января поставлять товар".
Как рассказал "КомиОнлайну" исполнительный директор ЗАО "Ассорти" Максим Маркушев, слухи о продаже сети присутствовали всегда. "Могу сказать, что переговоры происходят с рядом заинтересованных компаний. Мы не исключаем возможность заключения сделки в случае, если нам поступит интересное предложение, - сказал он, отметив, что это никак не связано с внутренними процессами в организации. – Если будет принято конкретное решение, мы выпустим официальный релиз с информацией об этом".
По его словам, у компании огромные перспективы развития и она работает стабильно.
М.Маркушев также опроверг еще один слух, распространившийся в социальных сетях, - о сокращении работников "Ассорти". "Если для оптимизации было уволено около десяти сотрудников из почти 3000 штата, это назвать массовыми сокращениями никак нельзя", - заметил он.
Как говорится на сайте компании, сеть "Ассорти" насчитывает 39 магазинов самообслуживания в Сыктывкаре, Ухте и Микуни общей торговой площадью 18 тысяч квадратных метров. Ежедневно покупки в них совершают 50 тысяч человек. Работают в компании 2,5 тысячи человек. У "Ассорти" есть собственное производство продукции и полуфабрикатов, собственный распределительный центр площадью 15 тысяч квадратных метров, автопарк из 45 автомобилей, подразделение дистрибьюции и оптовой торговли с филиалами в Ухте, Печоре, Усинске, Инте, Усогорске.
Напомним, три магазина федеральной торговой сети "Пятерочка" открылись в Сыктывкаре 11 сентября. До конца 2015 года в Сыктывкаре заработают еще три универсама "Пятерочка", благодаря чему только в этом году будет создано более 80 рабочих мест. В 2016 году федеральная сеть откроет магазин во втором по величине городе республики - Ухте. (Коми Онлайн 06.12.15)
Новости о торговой сети "Ашан"
"Ашан" построит в Домодедово логистический центр площадью 100 тыс. кв. м.
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"Ашан Ритейл Россия" инвестирует не менее 6 млрд рублей в крупный логистический проект в Подмосковье, сообщает пресс-служба министерства потребительского рынка и услуг Московской области.
Об этом стало известно в пятницу в ходе IV Торговой сессии Московской области, отмечает ведомство.
"Компания "Ашан" (...) огласила главную и ожидаемую новость - строительство масштабного логистического центра "Южные врата" в Домодедово. Инвестиции первой стадии проекта - 6 млрд рублей", - приводятся в сообщении слова министра потребительского рынка и услуг Московской области Владимира Посаженникова.
По его словам, потенциальное количество рабочих мест - до 450-500. Логистический центр зарегистрирован на территории Московской области. 80% логистического центра предусмотрено для подмосковных производителей, добавил министр.
В сообщении отмечается, что общая складская площадь на первом этапе составит 100 тысяч квадратных метров. Земельный участок напрямую примыкает к Каширскому шоссе.
По данным пресс-службы, на первом этапе будут подготовлены площади под товары широкого потребления и непродовольственные товары отечественного и иностранного производства. На складе будет размещаться продукция не менее 80% подмосковных поставщиков "Ашан Ритейл Россия", 15% - региональных, 4% определено на импорт.
В тексте уточняется, что на ближайшее время намечена детальная проработка дизайна проекта и схемы инфраструктуры для складского комплекса. Далее запланировано получение разрешения на строительство. С учетом ориентировочных сроков на все необходимые этапы для девелопмента, склад будет готов к эксплуатации не ранее 2018 года, добавляется в сообщении.
На втором этапе будут подготовлены площади под размещение свежих продуктов, сообщается в релизе.

Для справки: Название компании: АШАН, ООО Адрес: 125040, Россия, Москва, ул. Верхняя Красносельская, 3А Телефоны: +7(495)7212099; +7(495)7212090; +7(495)7212099 Факсы: +7(495)7211753 E-Mail: reception@auchan.ru; ca@auchan.ru; ap@auchan.ru; cv@auchan.ru Web: http://www.auchan.ru Руководитель: Убнер Вилельм, генеральный директор; Жан-Пьер Жермен , президент (Интерфакс - Россия 04.12.15)
"Ашан" смог отменить в суде штраф за якобы несоблюдение цен на сигареты.
Арбитражный суд Москвы по заявлению крупного ритейлера "Ашан" признал незаконными и отменил штраф в 100 тысяч рублей, наложенный Роспотребнадзором за продажу табачной продукции по цене ниже установленной законом минимальной розничной цены, следует из опубликованного решения суда.
Роспотребнадзор в августе оштрафовал гипермаркет "Ашан" на улице Вавилова в Москве за то, что он продавал сигареты LD Pink Super Slims по цене 58 рублей, а Parliament Night Blue — по цене 103 рубля за пачку, притом что на пачках были указаны цены — 62 и 108 рублей соответственно. Надзорный орган посчитал, что продавец реализует товар по цене ниже минимально разрешенной.
Суд, отменяя постановление о привлечении "Ашана" к административной ответственности, указал, что в соответствии с требованиями технического регламента упаковке табачных изделий указывается максимальная цена, а минимальные розничные цены устанавливаются на уровне 75% от максимальных.
Таким образом, говорится в решении суда, в данном случае минимальная розничная цена для сигарет Parliament Night Blue составляет 81 рубль, а для сигарет LD Pink Super Slims — 46,5 рубля. Суд пришел к выводу об отсутствии события административного правонарушения.
Главный санитарный врач РФ Анна Попова в октябре заявила, что проверка сети "Ашан" территориальными подразделениями Роспотребнадзора проводится в плановом режиме, проверка по Москве завершена. Инспекции сети "Ашан" проводятся Роспотребнадзором с конца июля в связи с обнаружением в фарше примесей мяса курицы и крупного рогатого скота. (Российское агентство правовой и судебной информации 04.12.15)
Новости о торговой сети "Дикси"
ГК "ДИКСИ": новая "Виктория" в районе Чертаново.
Сеть "Виктория" открыла 58-й супермаркет по адресу Балаклавский проспект дом 5А на первом этаже ТЦ "Штаер". За десять месяцев торговая площадь супермаркетов дивизиона увеличилась на 15% по сравнению с аналогичным периодом прошлого года.
На торговой площади в 1200 кв. м. представлено около десять тысяч наименований продуктов питания и товаров повседневного спроса, в том числе более 900 видов выпечки, готовых блюд и деликатесов из мяса, соленой и копченой рыбы собственного производства, на которые традиционно увеличивается спрос в преддверие праздников.
При подготовке копченых изделий используются только натуральные специи - перец, розмарин, чеснок и т.д. Коптильные шкафы расположены непосредственно в торговом зале, и покупатель может лично наблюдать за процессом приготовления. Копчение происходит по классической технологии на натуральных опилках лиственных пород. Поскольку для приготовления не используются химические ускорители процесса, сама процедура копчения занимает до 3,5 часов при температуре 77 - 87 градусов, что позволяет сделать блюдо не только вкусным, но и сохранить его полезные свойства.
Готовясь к наступлению Нового года, до 25 декабря "Виктория" проводит конкурс среди подписчиков своих групп в социальных сетях. Главным призом станет новогодний ужин, приготовленный профессиональными шеф-поварами сети общей стоимостью девять тысяч рублей. (INFOLine, ИА (по материалам компании) 07.12.15)
Сеть магазинов "Дикси" заключила ряд соглашений с подмосковными производителями.
Сеть магазинов "Дикси" заключила несколько соглашений о сотрудничестве с областными производителями в ходе "Торговой сессии Подмосковья", сообщает пресс-служба министерства потребительского рынка и услуг Московской области.
"На сегодняшний день доля местных производителей в ассортименте подмосковных магазинов одна из самых высоких - от трети до 90% в зависимости от категории",- говорится в сообщении.
В нем отмечается, что на сегодняшний день молочные производители Московской области поставляют в магазины девять наименований под марками "Д" и "Первым делом".
"Качество товаров под собственными марками не уступает аналогам от известных брендов, однако за счет сотрудничества с местными производителями их цена до 40% ниже", - отметили в пресс-службе.
По ее данным, за последние несколько недель "Дикси" подписала свыше десяти новых контрактов на поставку молока, сливочного масла, кефира и сметаны, достигнуты договоренности о поставке двадцати новых позиций мясных деликатесов, яиц и рыбы от производителей Подольска, Малаховки и Раменского. (Интерфакс - Россия 04.12.15)
Новости о торговой сети "Лента C&C"
"Лента" открывает первый супермаркет в Санкт-Петербурге.
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"Лента", одна из крупнейших розничных сетей в России, рада сообщить об открытии первого супермаркета в Санкт-Петербурге.
Новый магазин открыт в Санкт-Петербурге по адресу: Васильевский остров, Малый проспект, д. 54. Торговая точка является вторым по счету супермаркетом "Ленты" среднего формата. Общая площадь супермаркета составляет 1309 кв. м, из которых 734 кв. м занимает торговое пространство. Магазин работает ежедневно с 8.00 до 24.00. Широкий ассортимент супермаркета сформирован с учетом потребностей жителей Санкт-Петербурга и включает в себя 4700 наименований товаров. Наряду с товарами федерального ассортимента и под собственными торговыми марками покупателям предложена продукция местных производителей. В торговом зале установлено шесть кассовых аппаратов. Супермаркет расположен в арендованном помещении.
"Лента" открыла первый супермаркет в Москве в 2013 г. В настоящий момент компания управляет 27 магазинами данного формата в Московском регионе. Стандартная торговая площадь супермаркетов "Лента" составляет 1 100 кв.м. Открываемый в Санкт-Петербурге магазин является вторым супермаркетом "Лента" среднего формата, который адаптирован для небольших помещений с торговой площадью 600-900 кв.м.
Поставки в новый магазин будут осуществляться из распределительного центра "Ленты" в п. Шушары, Санкт-Петербурга. Для поддержки дальнейшего развития формата супермаркетов в Москве в г. Чехове Московской области строится новый распределительный центр компании, запуск которого ожидается в течение 2016 года.

Для справки: Название компании: Лента, ООО Адрес: 197374, Санкт-Петербург, ул. Савушкина, д.112 Телефоны: +7(812)3806131 Факсы: +7(812)3806131 Web: http://www.lenta.com Руководитель: Дюннинг Ян, генеральный директор (INFOLine, ИА (по материалам компании) 07.12.15)
"Лента" до конца года вложит около 250 млн рублей в открытие супермаркетов в Петербурге и области.
Продуктовый ретейлер "Лента" 5 декабря открыл первый в Северной столице магазин в формате "супермаркет". Торговая точка находится на Малом проспекте Васильевского острова, ее площадь составляет около 1300 кв. м, из которых 730 торговый зал. Для сравнения: торговая площадь гипермаркета – 7000 кв. м.
Как рассказал генеральный директор Ян Дюннинг, до конца года появятся еще четыре торговые точки в самой Северной столице (Уральская ул. и ул. Гагарина), а также в области (Мурино и Гатчина).
Точные инвестиции не раскрываются, однако в среднем запуск одного супермаркета обходится компании в 50 млн рублей. Всего ретейлер планирует открыть 30 – 50 супермаркетов в Петербурге и области. Топ-менеджер не исключил возможности покупки с этой целью других сетей, однако уточнил, что в ближайшее время переговоров не ведется.
Как отразится на ценах запрет с Нового года ввозить продукты из Турции, топ-менеджер предсказать затруднился. "У нас был собственный импорт огурцов, мандаринов и апельсинов. Огурцы, которые оказались заблокированными на границе, мы замещаем местной продукцией. Цитрусы пока идут, им мы тоже ищем замену, которая бы соотносилась по цене", – отметил Ян Дюннинг.
Всего сеть "Лента" на данный момент насчитывает 126 гипермаркетов и 28 супермаркетов. (Фонтанка.ru 07.12.15)
Новости о прочих торговых сетях FMCG
Открытие второго супермаркета "Слата" в городе Братске!
Открытие первого супермаркета "Слата" состоялось 28 ноября по адресу ул. Крупской, 58, в торговом центре "Проспект". В день открытия новый магазин посетило более 1800 человек. Жители города приняли участие в розыгрыше ценных призов и подарочных наборов. Главным призом розыгрыша стал телевизор, обладателем которого стал Вячеслав Кременский.
К 60 – летнему юбилею города торговая сеть "Слата" дарит очередной подарок братчанам
Уже 12 декабря состоится открытие второго супермаркета "Слата" по адресу г. Братск, ул. Крупской, 8 в торговом комплексе "Багульник". В день открытия с 11.30 покупателей ждет праздничная программа с конкурсами, подарками и выступлениями местных вокально – танцевальных коллективов! А каждый час в 12.00, 13.00 и 14.00 пройдет розыгрыш ценных призов и подарочных наборов.
И только два дня 12 и 13 декабря покупатели могут получить бонусную карту "Свежие бонусы" в подарок при покупке от 1000 рублей. Обладателю карты предоставляется возможность экономии семейного бюджета, получая до 3% бонусов за каждую покупку, которые можно обменять на скидку до 99% от суммы чека! Покупатели, пришедшие в этот знаменательный день, будут приятно удивлены выгодными акциями и традиционными подаркам от торговой сети "Слата"! 
Приглашаем гостей и жителей города на праздничное открытие 12 декабря в 11.30 ул. Крупской,8 в торговый комплекс "Багульник". (INFOLine, ИА (по материалам компании) 04.12.15)
Общественное питание
Общие новости общественного питания
В Екатеринбурге продается ряд точек ресторанов быстрого питания.
Несколько точек ресторанов Subway выставлены на продажу в Екатеринбурге. В целом компания планирует расширить свое присутствие на Урале.
Две действующие сети ресторанов быстрого питания Subway продаются в Екатеринбурге. Соответствующие объявления размещены на avito.ru.
Первая сеть продается за 30 млн руб. Отмечается, что рестораны оснащены фирменным оборудованием, системой автоматизации R-Keeper. Также укомплектован полным штатом сотрудников (обучались на территории франчайзера) в соответствии со стандартами сети Subway.
Чистая прибыль в месяц продаваемой сети составляет 850 тыс. руб., а среднемесячные расходы оцениваются в 2, 9 млн руб.
Вторая сеть, выставленная на продажу за 17 млн руб., состоит из трех ресторанов. В объявлении указано, что в стоимость включен и полный штат сотрудников во главе с управляющим.
В целом компания Subway намерена в 2016 г. открыть рестораны в новых городах Урала: Верхней Пышме, Новоуральске, Югорске, Когалыме, Надыме и Салехарде. На 1 ноября 2015 г. в УрФО открыто 137 ресторанов (почти 100 из них в Свердловской и Челябинской областях), сообщал DK.RU.
Один из экспертов ресторанного рынка Екатеринбурга отмечает, что в текущих условиях лучше чувствуют себя точки, расположенные в торговых центрах, так как здесь автоматически генерируются потоки. В среднем оборот одного заведения Subway может составлять 1-2 млн руб. в месяц, в зависимости от местоположения, добавляет он.
Всего в сфере быстрого питания в Екатеринбурге в настоящее время работает около 190 организаций, сообщал DK.RU. При этом часть из них представляют по франшизе известные российские или международные компании. Среди них — Subway, имеет в городе более 20 ресторанов, Burger King — девять, KFC — три. Средний чек у всех ресторанов примерно 250 рублей. (Деловой квартал (Екатеринбург) 04.12.15)
Розничная торговля бытовой техникой и потребительской электроникой
Общие новости
РБК-ТВ: Хрупова. Лидеры рынка. М. Видео vs Эльдорадо.
Гости программы: Юрий Берченко (технолог), Руководитель Департамента ретейла компании Google Россия; Антон Гуськов (маркетолог), Директор по связям с общественностью Ассоциация РАТЭК; Игорь Кованов (инвестор), Управляющий партнер We Do Loyalty.
Видеофайл передачи будет доступен Вам по ссылке здесь (03.12.15)
Любо-дорого. "КоммерсантЪ". 4 декабря 2015
Спрос на рынке цифровой техники в Черноземье сместился в люксовый сегмент
Жители Черноземья активно покупают дорогие смартфоны и планшеты, а на бюджетные обращают все меньше внимания. Эту тенденцию фиксирует отчет "Евросети", проанализировавшей рынок макрорегиона. По итогам девяти месяцев 2015 года в большинстве ценовых сегментов гаджетов продажи просели на 20–40%, а интерес к моделям дороже 30 тыс. руб. вырос более чем вдвое. Эксперты объясняют это ростом цен и изменением потребительского поведения — часто менять гаджеты в кризис может позволить себе только небольшая прослойка обеспеченных покупателей.
Аналитики "Евросети", подготовившие обзор рынка гаджетов в ЦФО за январь-сентябрь нынешнего года (исследовалась статистика всех ритейлеров и операторов), отмечают рост интереса к дорогим гаджетам на фоне общего снижения продаж. Реализация смартфонов в количественном выражении с прошлого года снизилась на 8%, планшетов — на 30%. Выручка от планшетов упала на 29%, в то же время на 10% больше продавцам стали приносить "умные телефоны". Если верить операторам, у них смартфоны продаются чуть лучше. "В течение года прирост продаж в салонах "Мегафона" в Воронеже составил порядка 10% в штучном выражении", — сказал директор регионального отделения оператора Олег Залукаев.
В "Евросети" подсчитали, что продажи смартфонов в большинстве ценовых сегментов либо снизились, либо остались практически на уровне осени 2014 года. Значительный рост показали только дорогие модели (свыше 30 тыс. руб.). Их продажи по сравнению с прошлым годом увеличились на 156% в штучном выражении и на 230% — в денежном. По итогам трех кварталов 2015-го доля дорогих смартфонов в общей массе продаж в ЦФО составила 7% (3% годом ранее). Именно эти 7% к концу сентября сформировали треть оборота рынка.
Сегмент дешевых смартфонов (до 3 тыс. руб.) просел сильнее всего — их продажи снизились на 42% в штучном и на 40% в денежном выражении. Если год назад такие модели формировали 5% оборота регионального рынка, то сейчас эта доля уменьшилась до 3%. По оценке "Евросети", еще сильнее упали продажи планшетов — на 30-50% к прошлому году. А планшеты дороже 30 тыс. руб. по итогам девяти месяцев этого года прибавили 42% в штуках и 63% в выручке. В октябре 2014 года такие модели составляли 7% оборота планшетов в ЦФО, эта доля выросла до 17%.
Рост продаж дорогих гаджетов в Воронежской области даже превысил показатели ЦФО. В регионе продажи премиум-моделей смартфонов увеличились на 202% в штучном и 269% в денежном выражении. Их доля в обороте составляет 22% (7% годом ранее). Примечательно, что самую большую долю в обороте воронежского рынка мобильного ритейла (24%) пока удерживают смартфоны ценой от 5 до 10 тыс. руб. Статистика продаж планшетов в Воронежской области почти полностью соответствует данным по ЦФО. Интереса к бюджетным моделям в регионе было еще меньше, а рост сегмента дорогих оказался менее резким. Самым популярным производителем смартфонов в Воронеже, по мнению аналитиков МТС, остается корейский Samsung. "Только за третий квартал 2015 года продажи этой марки выросли на 70% в штучном выражении и на 60% в денежном", — сказали „Ъ" в пресс-службе оператора. Там также сообщили о росте в Воронеже спроса на устройства с поддержкой сетей 4G (учитываются продажи всех игроков в регионе). Продажи таких моделей увеличились в 5,5 раз. Средняя цена смартфона в ЦФО, по подсчетам "Евросети", составляет 8 тыс. руб., планшета — 7,5 тыс. руб.
"Огромное количество моделей из среднего сегмента заметно подорожало и теперь стоит дороже 30 тыс. руб. За счет этого верхний сегмент и расширился — речь даже не об iPhone, а о Samsung и других китайских брендах стоимостью 35–40 тыс. руб.", — напомнил ведущий аналитик Mobile Research Group Эльдар Муртазин. Он считает увеличение продаж дорогих гаджетов на фоне общего падения рынка общероссийской тенденцией. Господин Муртазин полагает, что проседание большинства ценовых сегментов смартфонов связано с изменением потребительского поведения: "Люди стали реже менять телефоны, особенно в средних и нижних ценовых сегментах. Старая модель работает, ничего принципиально нового производители не изобрели, а деньги экономят все". Аналитик добавил, что тенденция падения продаж планшетов "заметна во всем мире": "У них большой жизненный цикл, а существенных технологических новинок нет. В итоге рынок существует, но уже третий год падает". Руководитель проекта "Воронеж. Телеком онлайн" Станислав Дитятев добавил, что большой разброс между динамикой продаж бюджетных и дорогих моделей может быть связан с разницей в доходах их покупателей: "Небольшая прослойка обеспеченных потребителей может позволить себе регулярно менять смартфоны даже в условиях кризиса. А те, кто присматривался к бюджетным моделям, сейчас вообще не планируют покупать новые гаджеты". (КоммерсантЪ 04.12.15)
Новости сетей БТиЭ
ПОЗИТРОНИКА выходит на новый уровень.
Федеральная розничная сеть ПОЗИТРОНИКА, которая работает на российском рынке с 2006 года и специализируется на продажах компьютерной и бытовой техники, сообщает о новом этапе в своем развитии – включении в ассортимент новой категории "Детские товары". Ретейлер намерен довести продажи непрофильных товаров до 5% к концу 2016 года, однако основная доля в выручке останется за компьютерной и бытовой техникой, которая является ключевой специализацией розничной сети.
Ассортимент новой категории насчитывает несколько тысяч позиций. В первую очередь изменения коснулись интернет-магазина, где уже представлен огромный выбор товаров для детей. Ассортимент ежедневно пополняется новыми товарами. В дальнейшем товары категории "Детство" появятся и на полках магазинов сети ПОЗИТРОНИКА.
Руководство компании ПОЗИТРОНКА уверено, что включение в линейку детских товаров является естественным шагом на пути развития сети и будет позитивно воспринято постоянными покупателями.
Федеральная сеть магазинов электроники ПОЗИТРОНИКА – это совместный проект компании MERLION, крупнейшего российского IT-дистрибьютора, и ее розничных партнеров. Первый магазин ПОЗИТРОНИКА открылся в марте 2006 года в Набережных Челнах, а на сегодняшний день франчайзинговая сеть включает в себя более 130 магазинов, представленных во всех федеральных округах России. (Shopandmall.ru 04.12.15)
Прочие сегменты розничной торговли
Fashion ритейл
Mango представляет новую стратегию бренда.
Быстрота и актуальность - основы новой бизнес-стратегии 
Бренд укрепляет свою приверженность концепции fast fashion, предлагая новый продукт каждые 15 дней
Прекращается печать 22 миллионов каталогов в год
Одним из главных каналов продаж становится онлайн-магазин, продажи по средствам которого составляют 10% от общего оборота группы 
Известный на международном рынке испанский модный бренд MANGO представляет новую стратегию развития. Марка, главной целью которой всегда было предлагать разнообразную одежду для женщин на каждый день в соответствии с последними тенденциями моды и соотношением цены и качества, прилагает все свои усилия для того, чтобы поставлять наиболее актуальный продукт во все свои магазины.
С февраля, с началом нового сезона Весна-Лето 2016, бренд каждые две недели будет поставлять в свои магазины самые трендовые вещи на данный момент, чтобы удовлетворять требования рынка. Скорость и оперативность станут ключевыми факторами новой стратегии, а это значит, что все команды MANGO сосредоточат свои усилия на своевременности доставки определенных продуктов в магазины.
Это глобальное изменение предполагает также преобразование в сфере коммуникаций, в которой модные тенденции будут играть решающую роль. Ежемесячно MANGO будет представлять рекламную кампанию с актуальным трендом и новым лицом. Кроме того, бренд каждые 15 дней будет публиковать новый контент на онлайн ресурсах, чтобы незамедлительно сообщать о новинках коллекций, доступных в магазинах. 
Результатом оперативности концепции fast fashion и с целью адаптации средств массовой информации и коммуникационных инструментов к цифровой эпохе, MANGO прекратит печать каталога во всех его версиях, более 22 миллионов копий которых распространялись в год. Марка делает ставку на онлайн ресурсы (веб-сайт, социальные сети и приложения) с самым актуальным, динамичным и инновационным контентом, которые позволяют в режиме реального времени информировать клиентов о последних коллекциях. В 1995 году MANGO создал первый корпоративный сайт, а спустя 5 лет запустил свой первый интернет-магазин. В настоящее время онлайн продажи составляют уже 10% от общего оборота компании.
Консолидированная группа MANGO MNG Holding, имеющая более 2700 магазинов в 109 странах, завершила 2014 финансовый год с общим объемом продаж в 2 миллиарда 17 миллионов евро, что на 9,3% больше по сравнению с 2013 годом, и с прибылью в 107 миллионов евро, демонстрируя показатель Ebitda равный 223 миллионам евро. (INFOLine, ИА (по материалам компании) 04.12.15)
В Саратове откроется магазин "Твоё" увеличенного формата.
12 декабря 2015 г. в Саратове откроется самый большой магазин бренда "Твоё". Для нового магазина выбран формат "суперстор". На его территории будет представлен расширенный ассортимент одежды: женская, мужская, детская и коллекция Твоё+ Звездные войны.
Магазин откроется в ТЦ "ТАУ Галерея", его площадь составит 1163 квадратных метра. Он станет первым флагманским магазином бренда "Твоё" в городе.
С 2014 года бренд "Твоё" начал активно развивать розничную сеть и открывать магазины увеличенного формата. Ключевой идеей для создания таких магазинов было желание бренда "Твоё" сделать семейный шопинг удобным и доступным. (Retail.Ru 07.12.15)
Deichmann открывает 10-й магазин в России.
03 декабря 2015 года, на два дня раньше планируемого, в России открылся юбилейный, 10-ый по счету магазин Deichmann, бренда обуви и аксессуаров номер 1 в Европе. Магазин модной обуви и аксессуаров по доступным ценам разместится в петербургском ТРК "Радуга" на проспекте Космонавтов в Санкт-Петербурге. В честь открытия в течение нескольких дней будет действовать специальное предложение для покупателей. 
В новом магазине представлены полные коллекции мужской, женской и детской обуви и аксессуаров. Таким образом, сеть Deichmann в России насчитывает по пять магазинов в Петербурге и Москве с учетом недавно открывшегося магазина в ТРЦ "Красный Кит" в Мытищах. 
Deichmann является ведущей маркой на европейском рынке и предлагает огромный выбор обуви и аксессуаров для мужчин, женщин и детей по доступным ценам. Мировая сеть Deichmann на сегодняшний день насчитывает 3600 магазинов с расположением в 24 странах мира. (Shopandmall.ru 04.12.15)
Baon расширяет собственную сеть.
Российский бренд Baon открыл 75-й собственный магазин, сообщила Анна Сироткина, коммерческий директор Baon. Новая торговая точка открыта в формате дисконта.
"Собственно говоря, в этом году мы закрыли один дисконтный магазин и теперь восстанавливаем количество точек данного формата, потому что дисконтные проекты для нас очень важны", - отметила Анна.
"Правда, есть ощущение, что в этом году мы закроем магазинов столько же, сколько откроем. Задача стоит такая - улучшить условия, мы заходим в новые для нас торговые центры, в более лояльные условия, чтобы был рост продаж. По текущему году эту задачу мы выполняем", - добавила Сироткина.
Помимо 75 собственных розничных магазинов, сеть бренда насчитывает 70 франчайзинговых. Также работает интернет-магазин. (Shopandmall.ru 04.12.15)
Uniqlo растет в России. "Ведомости". 4 декабря 2015
Японский ритейлер Uniqlo хочет увеличить долю российских продаж в общей выручке с 2 до 7-8%
Японский ритейлер Uniqlo в 2016-2017 гг. нарастит сеть на пять магазинов в Москве и откроет несколько магазинов в Петербурге, сообщил вчера исполнительный директор "Uniqlo Россия" Таку Морикава (здесь и далее цитата по русскоязычному переводу с японского). По его словам, на Россию приходится пока около 2% глобальных продаж Uniqlo, но к 2020 г. доля должна увеличиться до 7-8%.
Приоритетные рынки - Москва и Петербург, но интересны и другие города-миллионники, добавляет Морикава. Арендные договоры уже подписаны с торговыми центрами "Мега Теплый Стан" в Москве и с "Мега Дыбенко" в Петербурге, сказал Морикава. Новые магазины откроются весной 2016 г., их общая торговая площадь - более 2200 кв. м, подтвердила пресс-служба IKEA Centres Russia.
У других зарубежных ритейлеров одежды доля российского рынка пока ниже 7-8% общей выручки. К примеру, продажи группы Adidas за девять месяцев 2015 г. - 12,7 млрд евро, доля России - чуть выше 4%. Выручка российских магазинов H&M за девять месяцев 2015 г. - 2,6 млрд шведских крон, это около 1,7% от общих продаж.
Потенциал российского рынка выше, чем европейского, сейчас можно быстро развиваться, считает Морикава: в кризис конкуренты уходят или смотрят на рынок с опаской. На прошлой неделе финский ритейлер Stockmann сообщил о продаже универмагов в России. Об уходе с рынка объявили New Look, Esprit, OVS, River Island, Laura Ashley и др. Другие сети (например, Melon Fashion Group, Sela, Finn Flare), напротив, видят возможности для роста и открывают новые магазины большей площади.
Позднее решение об активном развитии Морикава объясняет долгим приспособлением под нужды россиян. Uniqlo вышел в Россию в 2010 г. Сначала продажи были ниже ожиданий, вспоминает Морикава: были сложности с логистикой, доставка из Японии была затруднена, вещи запаздывали к началу сезона.
Но в результате Uniqlo выбрал правильную стратегию и получил возможность занять сразу несколько площадок в ключевых торговых центрах и в наиболее удачных местах внутри самих центров, говорит Елена Задорожная из JLL. По ее словам, с начала 2015 г. ритейлер открыл пять магазинов.
Продажи Uniqlo в России растут, бренд выигрывает как по соотношению цена/качество, так и по популярности базовых вещей (так называемого "фундамента гардероба"), считает гендиректор Y-Consulting Дарья Ядерная.
У Uniqlo более 1600 магазинов в 17 странах мира, бренд входит в японский холдинг Fast Retailing наряду с Comptoir des Cotonniers, GU, Helmut Lang, J Brand, Theory и др. Выручка Uniqlo International за год, закончившийся в августе 2015 г., - 603,6 млрд иен ($4,9 млрд по курсу ЦБ на 3 декабря), по данным компании.
По данным "СПАРК-Интерфакса", выручка российского ООО "Юникло" в 2012 г. - 1,15 млрд руб., более поздних данных нет. (Ведомости 04.12.15)
Аптечный ритейл
Россияне чаще пытаются сэкономить на лекарствах. "Ведомости". 4 декабря 2015
Они выбирают дешевые аптеки и промоакции
Россияне все больше стараются сэкономить, в том числе на лекарствах, показали результаты исследования Nielsen. Так, в течение полугода с марта 2015 г. количество россиян, стремящихся оптимизировать траты на лекарства, выросла на 7 процентных пунктов до 47% всех опрошенных Nielsen. Среди наиболее популярных методов экономии - покупка препаратов со скидками и по промоакциям, а также в более дешевых аптеках, отмечают аналитики Nielsen, кроме того, покупатели стали отдавать предпочтение тем аптекам, карты лояльности которых у них есть.
Фармацевтические работники тоже заметили, что потребитель стал тратить меньше. Сокращение количества лекарств в чеке заметили 48% опрошенных, а 96% - согласны с тем, что россияне стали чаще интересоваться ценами перед покупкой. При этом 88% опрошенных фармацевтов указали, что покупатели стали активнее искать дешевые аналоги лекарств, отмечает Nielsen.
Жители Москвы, согласно Nielsen, чаще, чем в других городах-миллионниках, выбирают более дешевые аптеки. В других городах, где проводила опрос компания, россияне стараются купить лекарства по промоакциям или в аптеках с системой лояльности.
Выводы Nielsen подтверждает гендиректор аптечной сети A5 Андрей Гусев: в последнее время покупатель стал особенно чувствителен к промоакциям, хотя компания проводит их уже давно. По его словам, сегодня рост продаж "товара дня", т. е. с большой скидкой, может достигать 200% относительно продаж в обычный день, тогда как пару лет назад увеличение продаж таких товаров составляло около 50%.
Кроме этого потребители все чаще выбирают дискаунтеры, замечает Гусев: теперь до 70% выручки группы приходится на дискаунтер "Норма" - против 40% годом ранее. Покупатель переходит в сегмент дискаунтеров с начала 2015 г. - сейчас эта тенденция только усиливается, указывает гендиректор аптечной сети "Ладушка" Александр Шалунов.
Потребители стали реже покупать дорогие препараты, рассказывал осенью в интервью "Ведомостям" президент "Протека" (в том числе развивает аптечные сети "Ригла", "Будь здоров" и "Живика") Вадим Музяев. Одни перешли в средний ценовой сегмент, другие запаслись впрок с началом бурного роста доллара, перечислял он, кроме того, из-за кризиса многие покупатели отслеживают промоакции. В дни таких акций товарооборот аптеки "Ригла" по сравнению с обычным днем вырастает в 3,5-5 раз, отмечал Музяев. Представитель "Протека" в четверг, 3 декабря, на запрос "Ведомостей" не ответил.
Однозначной тенденции выбора более дешевых препаратов сейчас нет, не согласен гендиректор DSM Group Сергей Шуляк. В аптеках-дискаунтерах покупатели действительно стремятся купить лекарства еще дешевле и выбирают акции, говорит он, но в аптеках среднеценового сегмента и выше изменений не произошло: здесь покупатель, наоборот, старается приобрести дорогие качественные препараты, сказал Шуляк.
Как считали
В марте и сентябре 2015 г. Nielsen опросила 200 фармацевтов и 1000 покупателей лекарств в 15 городах России с населением свыше 1 млн человек. (Ведомости 04.12.15)
Розничная торговля детскими товарами
"Детский мир" открыл три новых магазина.
Группа компаний "Детский мир" - крупнейший оператор торговли детскими товарами в России и Казахстане - сообщает об открытии новых супермаркетов.
Московский регион
" г. Балашиха, ТЦ "Светофор" (ш. Энтузиастов, д. 1Б). Торговая площадь: 1026 кв. м. Всего в Московском регионе "Детский мир" насчитывает 98 супермаркетов. С начала года в Москве и Московской области открыто 25 магазинов.
Санкт-Петербург
" ТЦ "Континент" (ул. Бухарестская, 30/32). Торговая площадь: 1016 кв. м. Всего в Северной столице сеть насчитывает 27 магазинов. С начала года сеть "Детский мир" открыла 10 новых супермаркетов в Санкт-Петербурге и Ленинградской области 
Ульяновск 
" ТРЦ "Альянс" (ул. Рябикова, д. 70). Торговая площадь: 900 кв. м. Всего в городе сеть насчитывает четыре магазина. 
"Детский мир" продолжает реализацию программы регионального развития. С начала года открыт 81 магазин в десятках городах страны", - рассказала Надежда Киселева, начальник Управления по связям с общественностью ГК "Детский мир". 
Супермаркеты открылись в новой концепции с обновленным торговым оборудованием, новыми стандартами мерчандайзинга и внутреннего дизайна помещений. Благодаря расширенным проходам между торговыми рядами родителям с колясками комфортно перемещаться по магазину.
В магазинах сети "Детский мир" представлен широкий ассортимент товаров для детей от 0 до 12 лет: одежда и обувь, товары и питание для новорожденных, игрушки для мальчиков и девочек, товары для раннего и школьного развития детей и подростков. 
На сегодняшний день сеть "Детский мир" насчитывает 359 магазинов в 140 городах России и Казахстана. Совокупная торговая площадь - 475 тыс. кв. м. (INFOLine, ИА (по материалам компании) 04.12.15)
Продавцы товаров для детей наращивают производство собственных брендов в России. "Ведомости". 4 декабря 2015
Размещение заказов подешевело из-за девальвации
Из-за девальвации рубля размещать заказы у российских производителей товаров для детей стало дешевле, чем за границей, рассказала "Ведомостям" президент Ассоциации предприятий индустрии детских товаров Антонина Цицулина. Местное производство может обеспечить более быструю логистику и изготовить небольшую партию товаров - это зачастую невозможно сделать, например, в Китае, объясняет она.
По словам Цицулиной, Россию для производства товаров под собственной торговой маркой (СТМ) выбрали уже несколько крупнейших участников рынка - это такие сети, как "Детский мир", "Дочки-сыночки", "Бегемот".
Товары СТМ для сетей детских товаров производят в России "Мидиса", Ralf Ringer, Sky Lake, "БТК групп", перечисляет Цицулина.
Работа с локальными поставщиками позволяет сократить сроки доставки в магазины, соглашается Надежда Киселева из группы компаний "Детский мир".
"Детский мир" планирует наращивать долю российских товаров в ассортименте, сейчас на них приходится 25%, говорит Киселева. Доля будет расти во всех категориях товаров, в том числе и в СТМ, отметила она. Сейчас под собственными брендами группа продает больше всего детской одежды и обуви (около 20% всех продаж товаров под СТМ).
У компании "Дочки-сыночки" доля собственной марки в одежде и обуви - около 70%, игрушках - почти 30%, говорил в сентябре операционный директор сети Алексей Пролыгин. Ритейлер планирует наращивать долю товаров под своими брендами, но менять восточноазиатских партнеров тогда не собирался.
ТД "Гулливер и Ко" отдает российским производителям минимальное число заказов на производство игрушек под СТМ, эту долю увеличивать не планируется, говорит представитель сети Наталья Мельникова. В России нет сильных игроков, объясняет она: игрушки усложняются, а в России производятся простые модели. Кроме того, российские товары не всегда более дешевые, замечает Мельникова: сырье для их изготовления все равно поставляется из других стран.
Получить комментарии представителей компаний "Бегемот" и "Дочки-сыночки" вчера не удалось.
Недетский рынок
516 млрд руб. - столько составят продажи товаров для детей в России по итогам 2015 г., говорится в исследовании Synovate Comcon. Это на 1,6% больше, чем в 2014 г. (Ведомости 04.12.15)
Книготорговые сети
Около 100 книжно-газетных павильонов может появиться в Москве в 2016 г.
Около 100 книжно-газетных павильонов площадью не более 20 кв. м могут появится в Москве. Об этом сообщила журналистам первый заместитель руководителя столичного департамента СМИ и рекламы Юлия Казакова на XV Городском отраслевом форуме печати.
"Мы сейчас совместно в Российским книжным союзом думаем над тем, чтобы развить павильонную торговлю. То есть поставить больше отдельно стоящих павильонов книг и периодической печати. Возможно, городу это будет проще. Необходимо с коллегами из других департаментов согласовать места, согласовать до конца формат. В лучшем случае, они появятся только в будущем году", - сказала Ю.Казакова.
Она уточнила, что пока согласован только внешний вид. "Это павильоны площадью примерно 20 кв. м. Мы примерно понимаем, что это за места, то есть где их можно установить. Таких объектов мы готовы поставить около 100 в разных районах города", - отметила Ю.Казакова.
Она добавила, что отраслевым сообществом определены те места, где недостаточно книжных магазинов. "Открыть книжный магазин довольно сложно, а вот поставить павильон при согласовании с префектурой, департаментом торговли - это возможно. Мы доработаем и предложим коллегам этот проект", - сказала первый заместитель руководителя столичного департамента СМИ и рекламы.
По ее словам, книжных магазинов не хватает практически во всех районах города. "К сожалению, закрылась часть магазинов сети "Московский дом книги". С этого года мы не курируем этот магазин. Однако магазины, которые закрывались, были расположены на окраинах. Это были не столько магазины, сколько культурные центры, где проводились мероприятия для детей и взрослых", - отметила Ю.Казакова. (АГН Москва 03.12.15)
Интернет-магазины
Российским интернет-магазинам помогут найти иностранных покупателей. "РосБизнесКонсалтинг". 3 декабря 2015
Путин поручил правительству создать "проектный офис", одной из задач которого будет помощь "крупным частным компаниям в сфере электронной коммерции": главная цель — увеличить продажи российских товаров за рубеж через интернет.
Акцент на экспорт
"Одним из проектов может стать создание крупных российских частных компаний в сфере электронной торговли, чтобы российские товары поставлялись через интернет во все страны мира. У нас есть что поставлять", — заявил в своем послании Федеральному собранию президент России Владимир Путин.
Он предложил создать "механизм сопровождения наиболее значимых проектов", к ним, по его словам, относятся, в частности, крупные проекты в промышленной, сельскохозяйственной, транспортной сферах и в жилищном строительстве. "Этим мог бы заняться специальный проектный офис", — заключил Путин.
Предложения о работе новой структуры он поручил разработать председателю правительства Дмитрию Медведеву. Предложение по созданию в России крупных компаний в интернет-коммерции должно стать одним из направлений работы проектного офиса.
Президент, говоря о создании крупных компаний в сфере электронной коммерции, не конкретизировал, идет ли речь о продажах в розничном или b2b-сегменте, какие товары предполагается импортировать и, главное, кто будет отвечать за новые структуры. "России нужны компании, способные завоевывать мировые рынки", — сказал президент.
Источник, близкий к администрации президента, уточнил РБК, что создание интернет-продавцов для торговли с зарубежьем лоббируют Минкомсвязи, Фонд развития интернет-инициатив (ФРИИ) и Российская ассоциация франчайзинга (РАФ). Собеседник РБК признает, что "идея пока сырая, до проработки деталей пока не дошло". Представители министерства, ФРИИ и РАФ сообщили РБК, что не в курсе, о чем конкретно говорил Путин.
Кто может
Замминистра связи и массовых коммуникаций Михаил Евраев заявил, что ориентированный на экспорт онлайн-магазин для российских товаров, о необходимости создания которых говорил президент, может быть создан в частности на базе торговой онлайн-площадки "Почты России". "Мы уверены, что интернет-магазин "Почты России" станет популярным ресурсом, через который российские производители смогут представить потребителям свою продукцию как внутри страны, так и на экспорт", — сказал Евраев (цитата по ТАСС).
Торговая онлайн-площадка "Почты России" сейчас работает в тестовом режиме, полноценный запуск состоится в 2016 году. Помимо предоставления платформы для российских поставщиков, "Почта России" готова обеспечивать "быструю и качественную" доставку товаров в 190 стран, входящих во Всемирный почтовый союз, заверили РБК в пресс-службе "Почты России".
По словам источника в отраслевой ассоциации проработкой инициатив, озвученных президентом, могут поручить Институту развития интернета (ИРИ), созданного весной этого года по итогам совещания отраслевых компаний с первым заместителем руководителя администрации президента Вячеславом Володиным. В ноябре ИРИ уже представил администрации президента и Минкомсвязи "Программу развития интернета", в которой в том числе затрагивались вопросы развития электронной торговли. Глава ИРИ Герман Клименко не стал комментировать эти предположения.
Собеседник РБК из крупной деловой ассоциации отметил, что есть "пул российских бизнесменов, которым интересна подобная инициатива [создание и развитие компаний в сфере интернет-торговле, ориентированных на зарубежные рынки". Конкретные фамилии он назвать отказался.
Экспортная проблема
Пока всерьез говорить о наличии экспорта из России не приходится, поскольку отсутствуют законодательные условия для этой деятельности, говорит президент Национальной ассоциации дистанционной торговли Александр Иванов: по его оценкам, в этом году экспорт составит не более 700 тыс. отправлений, а импорт превысит 100 млн. Однако "Почта России" зафиксировала рост российского экспорта — на 38%, с 970 тыс. до 1,34 млн отправлений, с января по сентябрь 2015-го к аналогичному периоду 2014-го, приводит данные ее представитель.
Президент Ассоциации компаний интернет-торговли (АКИТ) Алексей Федоров уверен, что "создание глобальной платформы для продажи российских товаров на зарубежные рынки очень интересно для российских ритейлеров, если экспорт посылок будет поддержан государством, и в первую очередь в части быстрого возврата НДС". Сейчас это главная преграда для выхода российских онлайн-продавцов на зарубежные рынки: для зачета НДС документы приходится собирать отдельно на каждую посылку, говорит он. Решение этой проблемы в рамках единой платформы, например, на базе "Почты России", быстро бы решило проблему российского экспорта, считает Федоров.
В июле 2015 года по распоряжению правительства были утверждены изменения в дорожную карту по поддержке экспорта, направленные на упрощение таможенного оформления экспортных товаров. В частности, правительство отменило экспортные сборы для товаров стоимостью до €200. Эти изменения позволят интернет-магазинам и компаниям среднего и малого бизнеса быть более конкурентными на внешних рынках за счет снижения себестоимости их товаров, считают в "Почте России".
"Сейчас серьезно стоит вопрос о выходе на экспорт в тех категориях, где российская продукция может быть конкурентоспособной, в первую очередь в продовольствии, легкой промышленности", — отмечает омбудсмен в сфере регулирования торговой деятельности Андрей Даниленко. Сегодня востребованности российской продукции добавляет девальвация рубля, отмечает он, поэтому необходимо воспользоваться моментом и поддерживать бизнес, который имеет приоритетные шансы в ближайшие годы стать экспортно ориентированным.
Быть как AliExpress
Озвученная президентом идея может подразумевать создание отечественных аналогов крупных международных торговых онлайн-площадок вроде AliExpress (входит в Alibaba Group), JD.com, Ebay — эти компании по сути являются посредниками между продавцами и покупателями по всему миру. Кстати, именно в этом году мировые интернет-гиганты проявили особый интерес к торговле российскими товарами.
В частности, компания eBay в начале года начала подключать к своей платформе представителей малого и среднего бизнеса из России. Тогда же глава eBay в России Владимир Долгов пообещал открыть трансграничную торговлю для российских партнеров. В задачу eBay, по его словам, входит создание системы, которая помогала бы продавцу самостоятельно возвращать НДС.
С сентября 2015-го продовольствие в тестовом режиме через T Mall (часть Alibaba Group) начала продавать сеть магазинов АБК.
Китай для российского бизнеса выглядит особенно привлекательным экспортным направлением, считает Иванов из НАДТ. Несмотря на то что там жесткое регулирование и довольно конкурентный рынок, механизмы выхода на него понятны — есть площадки отдельных стран на торговых платформах JD.com (например, Австралии, Южной Кореи), есть T Mall внутри AliExpress, отмечает Иванов.
Президент международной бизнес-группы JD.com (компания вышла в Россию летом 2015 года — РБК) Виктор Сюй передал через пресс-службу, что ретейлер готов содействовать российским компаниям и магазинам в их выходе на глобальные рынки, в том числе и через платформу JD.com. С некоторыми российскими продавцами JD.com уже ведет переговоры, отметил Сюй. (РосБизнесКонсалтинг 03.12.15)
Новости о торговой недвижимости
Общие новости торговой недвижимости
Россия откатилась на третье место по предложению торговой недвижимости в Европе.
Франция вернула себе лидерство на рынке торговой недвижимости в Европе по итогам первого полугодия 2015 года, сместив Россию с первой позиции на третью, говорится в исследовании компании Cushman & Wakefield.
К концу июня общий объем предложения в России составил 16,3 млн кв. м, в то время как во Франции аналогичный показатель достиг 17,7 млн кв. м. Великобритания является вторым по величине рынком с общим объемом предложения, равным 17,1 млн кв. м.
Как отмечают эксперты, Франция является лидером по объему предложения торговой недвижимости в Европе на протяжении последних 43 лет и отдала России пальму первенства только на предыдущие полгода.
По словам старшего директора и заместителя руководителя отдела исследований Cushman & Wakefield Татьяны Дивиной, падение России в рейтинге на две строчки связано с пересмотром критериев для торговых площадей, в результате чего ряд объектов недвижимости оказался исключенными из исследования ввиду того, что они не удовлетворяют современным требованиям рынка.
По данным компании, по состоянию на 1 июля 2015 года общий объем предложения на рынке торговой недвижимости Европы составлял 152,6 млн кв. м., причем до конца 2016 года ожидается увеличение показателя на 9,7 млн кв. м. В первом полугодии было введено в эксплуатацию 1,4 млн кв. м новых торговых площадей.
Инвестиции в коммерческую недвижимость в Европе в первом полугодии взлетели на 71% по сравнению с аналогичным показателем 2014 года, составив 17,8 млрд евро. (Интерфакс 04.12.15)
Новости объектов торговой недвижимости
Торговый центр в Клину получил заключение Главгосстройнадзора Московской области.
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Главгосстройнадзор Московской области провел итоговую проверку строительства торгового центра ООО "АТАК", общей площадью свыше 2 тыс.кв.м, на ул. Маяковского в г. Клин. Объекту выдано заключение о соответствии требованиям технических регламентов и проектной документации. После получения акта ввода в эксплуатацию состоится открытие торгового центра, запланированное на декабрь. 
Торговый центр обеспечит 50 новых рабочих мест, включая занятость студентов, а также людей с ограниченными возможностями. 
Открытие торгового центра АТАК на ул. Маяковского в г. Клин благоприятно скажется на развитии инфраструктуры города. Удобное расположение позволит жителям совершать покупки недорогих отечественных продуктов питания, овощей и фруктов в своем районе. Кроме того, вокруг торгового центра расположена большая благоустроенная парковка на 58 мест, 6 из которых предназначены для 
маломобильных групп населения. 
С 2010 года компания АТАК открыла 3 супермаркета в Клину, суммарный объем инвестиций, в которые составил 690 млн руб. Создано более 200 новых рабочих мест, а также порядка 15 объектов аренды для малого и среднего предпринимательства.

Для справки: Название компании: Главное управление государственного строительного надзора Московской области (Главгосстройнадзор) Адрес: 107031, Россия, Москва, Столешников пер., 7 Телефоны: +7(495)6298664; +7(495)6294685 Факсы: +7(495)6295234 E-Mail: mail@gugasnmo.comcor.ru Web: gusn.mosreg.ru Руководитель: Николаев Валентин Евгеньевич, начальник 

Для справки: Название компании: Атак-Россия, ООО Адрес: 107140, Россия, Москва, ул. 3-я Рыбинская, 18 стр.22 БЦ Буревестник Телефоны: +7(495)9813050 Факсы: +7(495)7751350 E-Mail: info@isms-atak.ru Web: http://www.ataksupermarket.ru (INFOLine, ИА (по материалам Администрации) 04.12.15)
ЛСР выиграла конкурс на развитие территории Ладожского вокзала. "Недвижимость. Жилой Фонд". 4 декабря 2015
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Входящее в группу ЛСР ООО "ЛСР-строй" выиграло конкурс на развитие территории Ладожского вокзала c предложением 1,33 млрд руб. - на 20 млн руб. меньше максимальной стоимости контракта, сказано в протоколе госзакупки. Подрядчик должен до 30 мая 2017 г. обеспечить подключение Ладожского вокзала к улично-дорожной сети Петербурга: отремонтировать трамвайные пути, тротуары, дороги, остановки и проч. ООО "СК "Орион плюс" предлагало выполнить контракт за 1,327 млн руб. Но комиссия отклонила его заявку из-за того, что представленная банковская гарантия действует меньше двух месяцев после окончания срока подачи заявок. "Орион плюс" пыталась обжаловать результаты конкурса, но ФАС отклонила жалобу.
В этом году "ЛСР-строй" уже выиграл конкурс на достройку за 570 млн руб. жилых домов в квартале Новоселов, но проиграл ООО "СК ЭТС" в конкурсе на реконструкцию Центра им. Курехина за 887 млн руб. По данным "СПАРК- Интерфакса", "ЛСР-строй" не участвовал в госконкурсах с 2013 г. Чистая прибыль компании за 2014 г. - 6,1 млн руб., выручка - 2,28 млрд руб.
"Для нас этот конкурс - рядовой госзаказ, как и другие госконтракты, его выполняет "ЛСР-строй", - сообщила представитель группы ЛСР. По ее словам, интерес ЛСР к госконтрактам и реализации крупных инфраструктурных проектов не имеет отношения к стагнации на рынке недвижимости: "Мы выводим новые объекты и удовлетворены спросом на наши квартиры, в структуру группы ЛСР входят разные компании, в том числе и компания, которая занимается исключительно госконтрактами".
У ЛСР есть и другие проекты поблизости. В рамках консорциума группа собирается участвовать в конкурсе на управление трамвайными путями в Красногвардейском районе. В 2016 г. "ЛСР. Недвижимость - Северо-Запад" планирует начать строительство 1 млн кв. м жилья на территории бывшего аэропорта "Ржевка" (северо-восточнее Ладожского вокзала в направлении трамвайных маршрутов). ЛСР старается улучшить транспортную доступность для достаточно отрезанного района - Ржевки - и повысить ликвидность квартир своего масштабного проекта, считает Андрей Косарев, гендиректор Colliers International в Петербурге. Спрос на жилье в 2015 г. сократился, вероятно, компания решила диверсифицировать свой бизнес и бороться за городские генподряды, добавляет он. Этот год станет антирекордным за последние пять лет для рынка недвижимости, по компаниям с диверсифицированным пакетом заказов это ударит меньше, говорит президент группы компаний ЭТС Алексей Морозов.
Не успевают
Несоблюдение срока действия банковской гарантии - прямое нарушение закона о контрактной системе и основание для отклонения заявки, для дисквалификации участников оно применяется довольно часто, говорит старший юрист Herbert Smith Freehills Роман Чураков. Срок два месяца после окончания срока подачи заявок установлен для того, чтобы у госзаказчика сохранялось обеспечение вплоть до подписания контракта, даже если оно затянется, объяснил юрист.

Для справки: Название компании: ЛСР-Строй, ООО Адрес: 191186, Россия, Санкт-Петербург, Невский пр., 1/4, лит. А Телефоны: +7(812)3856101 Факсы: +7(812)3856102 E-Mail: lsr-stroy@lsrgroup.ru Web: http://www.lsrgroup.ru Руководитель: Мурашов Борис Михайлович, генеральный директор (Недвижимость. Жилой Фонд 04.12.15)
МЕГА: трафик растет. "Retail.Ru". 4 декабря 2015
За 2015 год в МЕГУ пришло 90 новых брендов, а трафик вырос, по сравнению с прошлым годом, на 5 млн человек. Как компания работает с арендаторами, и какие меры принимает, чтобы привлечь покупателей, читателям Retail.ru рассказывает финансовый директор IKEA Centres Russia Милен Гентчев.
С чем вы связываете оживление на рынке ритейла, приход новых брендов?
IKEA Centres Russia имеет долгосрочные планы развития в России и МЕГА всегда пользуется спросом у потенциальных арендаторов. В 2015 финансовом году мы расширили список арендаторов более чем на 90 брендов. За последний финансовый год увеличили свое присутствие в торговых центрах МЕГА такие российские и международные бренды, как "Л’Этуаль", "ТВОЕ", Carlo Pazolini, Mango, Colins, Finn Flare, Adidas, KFC, McDonalds. Обновленные концепции своих магазинов представили "Детский мир", "Эконика", Calvin Klein Jeans, Triumph, Karen Millen и другие бренды.
А за последние несколько месяцев в торговых центрах МЕГА открылись магазины таких брендов, как Wrangler и De Facto, а бренд модной одежды LC Waikiki выбрал торговые центры МЕГА для открытия своих новых магазинов. Открытия состоятся в декабре 2015 года. Пять магазинов общей площадью 4000 кв. м будут расположены в МЕГЕ Адыгея-Кубань, МЕГЕ Белая Дача, МЕГЕ Дыбенко, МЕГЕ Екатеринбург и МЕГЕ Казань.
Сейчас мы реализуем глобальную программу модернизации торговых центров МЕГА. Частью этой программы является проект по преобразованию фуд-кортов и ресторанных зон. Цель проекта – создание уникального пространства, объединяющего фуд-корты, кафе и рестораны с развлекательной зоной.
В рамках этого проекта в 2016 финансовом году в МЕГАХ откроются новые кафе и рестораны: Correa’s, ObedBufet (Ginza Project), Kitchennete, Krispy Kreme, Menza, Zotman Pizza Pie и другие. В декабре в МЕГЕ Химки начнет работу уникальный фермерский рынок "МЕГА ФЕРМА ЛавкаЛавка".
Нужно отметить, что мы нацелены на долгосрочное партнерство с нашими арендаторами и поэтому уже давно используем рублевые договоры аренды. Мы уверены, что такой подход позволяет нам обеспечивать большую стабильность и прогнозируемость для наших арендаторов и поддерживать их в периоды колебаний курсов валют. Также мы продолжим инвестировать в маркетинг и развитие сервисов для наших посетителей для того, чтобы еще укрепить наши позиции на рынке.
Расскажите, как изменилась структура арендаторов за последний год?
Структура арендаторов за последний год практически не изменилась, однако в связи с реализацией проекта по обновлению зоны кафе и ресторанов у нас появится большое количество новых ресторанов и кафе. Многие концепции фуд-операторы будут разрабатывать специально для наших торговых центров. 
Пришлось ли вам корректировать арендные ставки?
Наша арендная ставка формируется из процента от оборота арендатора, минимальной фиксированной ставки и сервисного сбора. Уровень арендной ставки зависит от многих факторов – категории арендатора, размера и расположения его магазина и других показателей. Мы учитываем специфику арендаторов и на основании нашего подхода, нацеленного на стабильные и долгосрочные отношения с арендаторами, всегда разрабатываем ставки таким образом, чтобы арендатор вел долгосрочный и успешный бизнес в МЕГЕ.
Как изменился трафик, средний чек?
В 2015 финансовом году посещаемость российских торговых центров МЕГА составила 275 млн человек (прирост +5 миллионов человек по сравнению с прошлым годом). Совокупные продажи арендаторов составили 362 млрд руб.
Какие перемены в покупательском поведении вы заметили? Как изменился среднестатистический покупатель?
Сейчас растет интерес к брендам, работающим в низком ценовом сегменте. Помимо этого очень важен подход к уровню сервиса и преимущество имеют ритейлеры, которые активно работают со своим персоналом, ведь в текущей ситуации работа с лояльными покупателями выходит на первый план.
На рынке IT постоянно появляется что-то новое. Какие направления развития информационных технологий вы рассматриваете? Используете ли вы какие-либо российские программные продукты? Какие IT-новинки вам потенциально интересны?
Мы постоянно ищем возможности делать процесс шопинга в наших торговых центрах еще ярче и интереснее. Именно поэтому этой осенью мы запустили новый для нас проект – хакатон MEGAthon. Его участниками стали разработчики, программисты, эксперты бизнеса, специалисты розничной торговли, дизайнеры и маркетологи. В рамках хакатона перед ними стояла задача – предложить идеи по улучшению функционала мобильного приложения МЕГИ для iPhone и Android. На участие в MEGAthon 2015 было подано более 60 заявок, из них в финал проекта прошли 10 команд. В итоге 11 ноября участниками MEGAthon 2015 стали более 30 человек из разных городов России, из них 60% – разработчики и программисты, 15% – начинающие предприниматели, 25% – дизайнеры. Средний возраст участника составил 28 лет. В течение дня они разрабатывали свои решения по улучшению функционала приложения, а по окончании дня экспертное жюри выбрало победителя. Команда-победитель получила 200 тысяч рублей в качестве приза за лучшую идею.
Мы рады, что наш первый хакатон вызвал интерес и надеемся, что после реализации выбранной идеи шопинг в МЕГЕ с мобильным приложением станет еще лучше.
В ближайшее время мы планируем анонсировать еще один инновационный для нас проект. (Retail.Ru 04.12.15)
Региональные новости торговой недвижимости
Мэрия Москвы составила "черный" список объектов, не подавших уведомления по торговому сбору.
Департамент экономической политики и развития Москвы опубликовал на своем сайте список объектов торговли, в отношении которых уведомления по торговому сбору в налоговые органы не поданы либо поданы некорректно.
Как сообщили "Интерфаксу" в пресс-службе ведомства в пятницу, в список вошли нестационарные объекты, по которым в налоговые органы не поступило уведомлений, и при этом установлено, что в них ведется торговля.
Кроме того, названы розничные рынки, у которых заявленная в уведомлении торговая площадь не соответствует имеющимся документам.
Список размещен на сайте www.depr.mos.ru и доступен при клике на баннер "Список неплательщиков торгового сбора". Информация будет регулярно обновляться, уточнили в пресс-службе.
Индивидуальные предприниматели или организации смогут оспорить включение в текущий список в течение 20 календарных дней с даты его публикации, то есть до 23 декабря 2015 года, уточнили в мэрии. Для этого они должны направить обращение в департамент экономической политики и развития Москвы.
"Если в указанный срок в отношении объекта торговли не будет подано обращение, то департамент пересылает информацию в налоговые органы. В этом случае организациям, осуществляющим торговлю на указанных объектах, придется уплатить как сумму торгового сбора, так и пени и штраф в размере 10% от доходов, но не менее 40 тыс. рублей. Кроме того, в этом случае плательщики торгового сбора теряют право на уменьшение соответствующих сумм налогов на сумму торгового сбора, уплаченного в налоговом периоде", - пояснили "Интерфаксу" в пресс-службе.
Добровольное направление уведомления в налоговые органы организацией, использующей объект торговли из опубликованного списка, до 23 декабря, существенно снижает размер ответственности, заявили в департаменте.
Штраф в этом случае составит 200 рублей. (Интерфакс 04.12.15)
Дело в квадратах: кому в Татарстане удалось выиграть "кадастровые войны"? "РБК-Татарстан". 3 декабря 2015
Количество обращений в суд по оспариванию кадастровой стоимости торговых центров не увеличится. В этом и в том, что решения оценщиков почти всегда реалистичны, уверен замруководителя Росреестра по РТ Альберт Хайрутдинов.
На данный момент в комиссию по рассмотрению споров о результатах определения кадастровой стоимости поступило более 70 заявлений. Об этом на пресс-конференции с журналистами 3 декабря заявил замруководителя Росреестра по РТ Альберт Хайрутдинов. В случае, если заявитель не согласен с решением комиссии, он имеет право обратиться в арбитражный суд. По словам замглавы ведомства, в суд обращаются только не согласные с решением оценщиков, которое, однако, по мнению комиссии Росреестра, почти всегда бывает реалистичным.
"Обращение в комиссию (Росреестра по РТ) носит такой формальный характер. Комиссия по существу не рассматривает, комиссия смотрит на оформительский порядок: правильно ли оценщик оформил, процедуру провел. Если процедурные моменты были нарушены, то оспаривать можно (в суде - РБК-Татарстан). Но в основном оценка не нарушается, потому что оценку проводят по заказу государственного органа (минземимущества РТ - РБК-Татарстан). В основном именно по существу, когда заявитель не согласен с мнением оценщиков, он предоставляет мнение другого оценщика, либо суд сам назначает в судебном порядке", - пояснил А. Хайрутдинов.
В следующем году, по мнению спикера, число заявлений в суд по вопросам кадастровой стоимости не увеличится. В начале 2015 года в связи с принятием закона "О налоге на имущество организаций" руководитель минземимущества РТ Азат Хамаев заявлял об обратном. "Если вы сегодня платили один миллион, а завтра - три миллиона, то никому этого не хочется", - говорил он.
Напомним, что с 1 января этого года вступили в силу изменения в закон "О налоге на имущество организаций", вводящие исчисление налоговой базы из кадастровой стоимости вместо остаточной, усредненной, которая действовала ранее и была меньше кадастровой в разы. Кроме того, увеличивалась ставка налога на имущество с 1,2% до 1,5%. В феврале минземимущества Татарстана составило список 200 торговых центров, для которых провели переоценку налога на имущество. Отметим, что закон о переоценке торговых площадей касается торговых центров общей площадью более 3 тыс. кв.м., расположенных в городах с населением свыше 150 тыс. человек. От нового налога, по оценке главы минфина РТ Радика Гайзатуллина, в бюджет республики должны ежегодно поступать дополнительно 300-330 млн руб.
Уже в апреле РБК-Татарстан сообщал, что республиканские торговые центры заваливают Торгово-промышленную палату жалобами на рост налога на имущество в 2015 году. Между тем, комиссия, рассматривающая претензии собственников, "серьезные отклонения" в оценке налога обнаружила буквально в нескольких случаях.
На сайте Росреестра по РТ по состоянию на 3 декабря сообщается, что шесть заявлений комиссия все же удовлетворила. Среди тех, кому все-таки удалось оспорить кадастровую стоимость объекта обувная фабрика "Спартак", ЗАО "Плаза-Партнерс", пять объектов КФУ и три физических лица. Так, например, Казанскому университету благодаря решению комиссии удалось сократить кадастровую стоимость оспариваемых объектов в общей сложности на 29 млн рублей, "Плаза Партнерз" снизили стоимость на 700 млн рублей, а "Спартаку" - на 90 млн рублей.
Еще по трем организациям принято решение об установлении стоимости земельного участка в размере его рыночной стоимости. Так, "Торговый дом Казанский ЦУМ" "отыграл" у Росреестра 700 млн рублей, "Реал Эстейт" (здание по ул. Тихорецкая,5) — 20 млн рублей,"Эталон" (ТЦ "Техносила по ул. Московская,48 ) - 223 млн рублей. В ближайшее время комиссия рассмотрит вопрос по Центральному рынку и еще нескольким небольшим объектам. Примечательно, что решение в сторону заявителя принималось лишь после второго обращения.
Большинству торговых объектов не удалось убедить пересчитать стоимость земельного участка. Среди них такие крупные организации, как ТЦ "Алтын", ТЦ "Корстон", "ТрансТехСервис", ТЦ "Сувар", ТЦ "Муравейник", "Максидом" и ТЦ "Мега".
Гендиректор казанского агентства недвижимости "Гринхилл реалти" Леонид Рахимов считает, что уменьшение обращений в суд будет связано не с согласием самих организаций, а с другим немаловажным фактором. "Надо посмотреть судебную практику, может быть, там сформировалась определенная судебная практика. И ты, исходя из этого, понимаешь, что в суд ходить не надо. Потому что все равно проиграешь... Возможно, сформировалось определенное мнение в судейском сообществе и сейчас его сломать будет трудно. Поэтому народ и не идет, а в начале такого мнения не было", - считает Л. Рахимов. (РБК-Татарстан 03.12.15)
Ларькам продлят срок аренды. "Коммерсантъ в Санкт-Петербурге". 4 декабря 2015
с трех до пяти лет
Комитет по имущественным отношениям Петербурга (КИО) согласился пойти навстречу предпринимателям по вопросу реформирования законодательства в сфере размещения нестационарных торговых объектов (НТО). В частности, в комитете поддерживают идею продлить срок размещения таких объектов и даже готовы выступить с законодательной инициативой. Однако просьба бизнеса отменить повышение арендной платы для НТО, которые не вписываются в утвержденные Смольным параметры, в КИО отклика не нашла. Решение этих вопросов в ближайшие месяцы депутаты обещают перенести на парламентскую площадку.
Комитет имущественных отношений поддержал предложение бизнеса продлить срок заключения договоров на размещение нестационарных торговых объектов (ларьков, торговых павильонов, автосервисов) до пяти лет. Сейчас такие договоры предприниматели вынуждены заключать со Смольным каждые три года. "КИО готов рассмотреть возможность увеличения срока действия договора на размещение до пяти лет и подготовить соответствующие поправки в действующий закон", — заявили "Ъ" в комитете, отметив, что позицию по этому вопросу им нужно будет согласовать с комитетом по развитию предпринимательства и потребительского рынка.
С предложением усовершенствовать городское законодательство в сфере размещения НТО бизнес-сообщество выступило в ходе слушаний, которые уполномоченный по правам предпринимателей в Петербурге Александр Абросимов провел на прошлой неделе. Участники слушаний составили длинный перечень рекомендаций в адрес КИО. В частности, они попросили отменить повышающий коэффициент арендной платы для тех НТО, которые не соответствуют утвержденным Смольным параметрам. Сейчас городское правительство предъявляет к НТО жесткие требования: например, площадь торгового павильона не может превышать 150 кв. м, а станции техобслуживания автомобилей — 400 кв. м.
"Предприниматели считают эти параметры нелогичными, неконструктивными, особенно в отношении тех объектов, которые уже существуют", — заявил, подводя итоги слушаний, исполнительный директор НП "Союз малых предприятий Санкт-Петербурга" Владимир Меньшиков.
С ним согласна депутат ЗакСа от КПРФ Ирина Иванова: по ее словам, чтобы уже существующий объект подвести под требования Смольного, его нужно разрушить и построить заново, что чревато для предпринимателей значительными издержками. "В Смольном подразумевают, что нестационарный торговый объект — это конструкция без фундамента, нечто, что можно в любой момент собрать и унести в другое место. Но для меня загадка, как можно построить объект площадью 400 кв. м без фундамента, хотя бы временного", — недоумевает депутат.
Однако предложение отменить повышенную аренду для НТО, не подходящих под параметры, в КИО не поддержали, заявив, что "нежелание соблюдать нормы законодательства не может оправдывать бизнес". В комитете напомнили, что параметры были утверждены еще в 2007 году. Для тех НТО, которые были возведены до утверждения параметров и не соответствовали им, Смольный тогда предусмотрел переходный период: с предпринимателями продлевали договор на пять лет на условиях повышенной арендной платы и разрешали в течение полугода, пока объект приводится в соответствие с законом, платить аренду по льготной ставке. Если за это время предпринимателю удавалось привести объект в соответствие с законом, повышающий коэффициент вовсе убирали. "Получается, что предприниматели, которые так и не привели свои объекты в соответствие с параметрами, сделали это осознанно — и не по причине отсутствия нужных условий и возможности, а по причине нежелания. Кроме этого, размеры предельных параметров городом за это время корректировались в сторону интересов бизнеса", — заявили в комитете, добавив, что, если предприниматели считают нынешние параметры НТО некорректными, "им ничто не мешает выступить с конструктивными предложениями" по их корректировке.
Чтобы эти предложения выработать, депутат Ирина Иванова пообещала организовать в городском парламенте две рабочие группы. В них должны войти, помимо бизнесменов и депутатов, представители КИО и комитета по развитию предпринимательства. По словам госпожи Ивановой, эти рабочие группы начнут функционировать в январе будущего года. (Коммерсантъ в Санкт-Петербурге 04.12.15)
Мэрия открыла лавочку. "Коммерсантъ в Самаре". 4 декабря 2015
Власти Самары признали законным размещение еще 711 торговых точек
Схема расположения нестационарных торговых объектов в Самаре пополнилась 711 объектами. Изначально в нее вошло только 94 киоска, тогда как в областном центре насчитывалось порядка 3,5 тыс. законно установленных торговых точек. Теперь в схеме почти 2000 киосков. По словам представителей Самарского регионального профсоюза предпринимателей, на сегодняшний день в Самаре остаются неузаконенные объекты. Более того, по их мнению, просто внесения киосков в схему недостаточно, так как из-за несовершенства законодательства малый бизнес в городе работает в убыток.
В схему расположения нестационарных торговых объектов (НТО) в Самаре включили дополнительно 711 объектов. Соответствующее постановление администрации подписал первый заместитель главы города Владимир Василенко.
Схему расположения НТО мэрия областного центра утвердила еще в апреле 2013 года. Изначально в нее вошли всего 94 объекта, тогда как, по данным горадминистрации, в Самаре на тот момент насчитывалось только 3,5 тысячи законных НТО, еще около 2,6 тыс. киосков и мини-павильонов работали без разрешительной документации. Владельцы киосков неоднократно выступали с акциями протеста, требуя от властей включить их объекты в схему размещения НТО.?Последний митинг прошел рядом с площадью Славы 24 сентября и собрал около 500 человек.
До сегодняшнего дня в схему размещения НТО в Самаре входило 1235 объектов. Однако больше половины из них — это киоски, которые были внесены по заявке муниципального предприятия "Ярмарки Самары".
На этот раз в схему вошли 711 объектов, причем из них только 12 были внесены по заявке МП "Ярмарки Самары", остальные киоски принадлежат коммерческим фирмам и индивидуальным предпринимателям. Это продуктовые магазины, лотки по продаже хлеба, газетные киоски. Больше ста мест отдано под табачные киоски, принадлежащие ООО "ТПК МИКО", ООО "Общее дело" и ООО "ЯР-МЕТРО". По данным "СПАРК-Интерфакс", все эти компании могут быть связаны с депутатом Самарской губернской думы Александром Милеевым.
Напомним, часть торговых точек изначально не были включены в схему НТО из-за отсутствия у них договоров аренды с министерством имущественных отношений Самарской области. Кроме того, выяснилось, что ряд киосков были расположены на коммуникациях, и их собственникам необходимо было получить соответствующее разрешение от владельцев сетей. Кроме того, часть объектов, установленных еще в 90?е годы, не определялись на кадастровой карте города. Чтобы такие объекты попали в схему размещения НТО, предприниматели должны получить кадастровый номер участка.
Как рассказал вчера „Ъ" заместитель председателя Самарского регионального профсоюза предпринимателей Илья Генсон, на сегодняшний день в Самаре остались киоски, которые так и не вошли в схему. "Например, есть торговые точки, у которых был заключен договор аренды еще с Госимуществом, а не с министерством. И сейчас они их переоформить не смогли, потому что это очень сложно, там десятки документов нужно собрать. Минимущество поставило их в заведомо невыполнимые условия. Сейчас они платят аренду, но в схему их включить не могут. Но такие киоски и не трогают пока, но завтра все может измениться",?— говорит господин Генсон. Он также добавляет, что сейчас "власти идут навстречу" владельцам киосков в вопросе сноса незаконно установленных объектов. "Город все что мог, видимо, сделал. Но проблемы у нас остаются. Мы прекращаем заниматься предпринимательством, потому что мало того, чтобы нас включили в схему. Мы не можем платить зарплату, не можем платить налоги, так как работаем себе в убыток. Но, конечно, тут нужно полностью менять экономическую политику России. Хотя и от местных властей тоже многое зависит. Например, мы просим снижения арендной платы за землю. В Ульяновске она в десять раз меньше, чем в Самаре. Но пока нам ее хотят только поднять",?— рассуждает Илья Генсон.
На запрос „Ъ" в министерстве имущественных отношений Самарской области вчера не ответили. (Коммерсантъ в Самаре 04.12.15)
Новости логистики и складских комплексов
Завершено строительство первого этапа крупного логопарка в Татарстане.
Строительство первого этапа Свияжского межрегионального мультимодального логистического центра (СММЛЦ) завершено в Татарстане, сообщает пресс-служба министерства транспорта и дорожного хозяйства республики.
Общий объем финансирования первого этапа проекта составил 8 млрд рублей, из них 6,5 млрд - средства федерального бюджета, остальное - бюджета республики.
В частности, на средства Татарстана полностью завершен гидронамыв территории и обеспечено электроснабжение площадки. За счет федерального бюджета построена причальная стенка с возможностью принятия любых типов грузовых судов, подъездные железнодорожные пути, автомобильная дорога с транспортной развязкой, соединяющей логоцентр с федеральной трассой М-7 "Волга". Было также модернизировано оборудование железнодорожной станции "Свияжск".
В дальнейшем проект предполагает создание портовых, контейнерных и складских зон, комплексов техобслуживания, стоянок для грузового транспорта, административно-сервисного центра. Основными видами услуг центра станут обработка, погрузка и отправка поступающих грузов железнодорожным, водным и автомобильным транспортом, упаковка и хранение грузов, транспортно-экспедиционное обслуживание.
"Общий объем грузопотока в Татарстане на сегодня составляет 45 млн тонн в год. Более 25% грузопотоков к 2020 году планируется переориентировать на СММЛЦ, к 2030 году - более 40%. На последующих этапах планируется придание территории центра статуса особой экономической зоны и привлечение дополнительных частных инвестиций в строительство объектов", - говорится в сообщении пресс-служба Миндортранса.
Свияжский межрегиональный мультимодальный логистический центр расположен на пересечении международных транспортных коридоров "Север-Юг" и "Запад-Восток" с выходом на федеральные транспортные магистрали железнодорожного, водного, автомобильного сообщения. Планируется, что логоцентр станет ядром транспортно-логистической системы перевозки грузов в Поволжском регионе и узловым логистическим терминалом международного транспортного коридора "Балтика-Китай". (Интерфакс 03.12.15)
Производственно-складской комплекс построен в Мытищинском районе Московской области.
Главное управление государственного строительного надзора Московской области выдало заключение о соответствии техническим регламентам и проектной документации построенному объекту - производственно-складскому комплексу (3 очередь строительства), общей площадью свыше 4,2 тыс. кв. м, расположенному в д. Грибки Мытищинского района. Объект готов к вводу в эксплуатацию.
Застройщик - ООО "Олива-Факел М". Объем складских помещений свыше 46 тыс. кубических метров.
Построенный объект - склад класса А. Современное складское здание, построено по современным технологиям с использованием высококачественных материалов. Инфраструктура и особенности: ровный пол с антипылевым покрытием; система пожарной сигнализации и автоматического пожаротушения; регулируемый температурный режим; автоматические ворота докового типа с регулируемым гидравлическим пандусом и тепловыми завесами; система центрального кондиционирования (или принудительная вентиляция); система охранной сигнализации и видеонаблюдения. 
На объекте выполнено благоустройство, обустроена погрузочно-разгрузочная площадка. (INFOLine, ИА (по материалам Администрации) 03.12.15)
Продукты информационного агентства "INFOLine" были по достоинству оценены ведущими европейскими компаниями. Агентство "INFOLine" было принято в единую ассоциацию консалтинговых и маркетинговых агентств мира "ESOMAR". В соответствии с правилами ассоциации все продукты агентства "INFOLine" сертифицируются по общеевропейским стандартам, что гарантирует нашим клиентам получение качественного продукта и постпродажного обслуживания.





Крупнейшая информационная база данных мира включает продукты агентства "INFOLine". Компания "Lexis-Nexis"  с 1973 года интегрирует информацию от 9000 СМИ всего мира, в рамках работы по мониторингу данных о России и странах СНГ сбор информации осуществляет с помощью продуктов агентства "INFOLine".





Информационное агентство "INFOLine" имеет свидетельство о регистрации средства массовой информации ИА № ФС 77 – 37500.





Информационные услуги для Вашего бизнеса








�   Тематические новости


�   PR-поддержка


�   Отраслевая лента новостей


�   Готовые маркетинговые продукты


�   Заказные исследования


�   Доступ к базе данных 7000 СМИ





 и многое другое
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